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è  Gospodarka: Ka•dego dnia 

dzwoni• le•niczowie z pro -

pozycjami odbioru surowca, 

szczególnie pora•onego

przez kornika drukarza. Oni 

widz•, jaka jest sytuacja 

w tartakach, wi!c nawet nie 

strasz• karami umownymi.   

 (str. 7)

è  Finanse i zarz•dzanie: 

Projekt Pellets Atlas  ma na 

celu stworzenie europejskie -

go atlasu rynku peletu.  

 (str. 12)

è  Prawo: Promocja budow -

nictwa pasywnego zwi!kszy 

popyt na energooszcz!dn• 

stolark! drewnian•.  (str. 16)

è  Prawo: Stosowane zasa-

dy wyboru kontrahentów 

powoduj• nierówne traktowa -

nie potencjalnych nabywców 

drewna, a tym samym nie 

mog• by" akceptowane przez 

prezesa urz!du – uwa•a pre -

zes UOKiK. 

 (str. 19)

è  Produkcja:  Tartak 

Witkowskich by# jednym 

z pierwszych, w którym za -

instalowano u•ywany •uraw 

Baljer&Zembrod, sprz!•ony 

z sortownikiem k#ód. 

 (str. 24-25)
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12 sierpnia w siedzibie RDLP  
w Szczecinku odby•o si• kolejne po -
siedzenie Komisji Le!no-Drzewnej. 
Dyskutowano na nim o zmianach 
zasad sprzeda"y drewna, opracowa -
nych przez specjalnie do tego powo -
•any zespó•. Nowy projekt przewidu -
je przede wszystkim zmniejszenie 
liczby kryteriów, wed•ug których 
ocenia si• oferty z•o"one na Portalu 
Le!no-Drzewnym. Do tej pory by•o 
ich dziesi•#, zostan$ cztery:

- zaproponowana przez klienta 
cena  –  70 proc. pkt.

Cena wyliczana jest dla ka"dej 
oferty zakupu i dla ka"dej grupy 
handlowej odr•bnie. Proponowa -
na przez klienta cena musi mie! -
ci# si• w przedziale od ceny dolnej 
do górnej;

- zaproponowany termin p•at-
no!ci  –  5 proc. pkt.
Termin p•atno!ci wyliczany jest dla 
ka"dej oferty zakupu i dla ka"dej 
grupy handlowej odr•bnie. Klient 
mo"e wnosi# o odroczenie p•atno -
!ci w zakresie od 0 do 30 dni;

- warto!" zakupów w okresie 
rozliczeniowym – 15 proc. pkt.  

Projekt rozporz$dzenia precyzu -
je, "e jest to suma warto!ci drew -
na zakupionego przez nabywc•  
w ostatnim okresie rozliczenio -
wym, a za taki uznaje terminy: 
od 1 stycznia do ko%ca wrze!nia 
2008 r. Uzyskana w ten sposób 
warto!# przeliczona zostaje pro -
porcjonalnie dla ca•ego roku, tj. 
w stosunku 9/12 = ¾.  Warto!# 
maksymaln$ – 15 proc. pkt. – pro -
jekt zak•ada za zakupy o warto!ci 
co najmniej 4 mln z•. Przewiduje 
te" zmniejszanie warto!ci oceny 
w sposób liniowy z jedn$ stawk$. 
Ocen• uzyskuje si• wi•c, dziel$c 
warto!# zakupów klienta przez 
stawk• maksymaln$ 4 mln z• 
i mno"$c wynik przez 10. Za ofer -
ty o warto!ci 4 mln z• i wi•kszej 
kontrahent otrzymuje maksymal -
ne 10 pkt., czyli 15 proc. pkt. oce -
ny ogólnej;

- liczba lat wspó•pracy  –  10 
proc. pkt. 
Projekt rozporz$dzenia okre!la, 
"e ka"dy rok premiowany jest  
1 proc. pkt. Maksymalnie za to 
kryterium mo"e by# przyznanych 
10 pkt., co odpowiada – 10 i wi•cej 
lat wspó•pracy.
Projekt ustala, "e pierwsze dwa 
kryteria b•d$ wyliczane dla ka" -
dej oferty zakupu oddzielnie, na -
tomiast dwa pozosta•e wska&niki 
s$ sta•e i równe dla wszystkich 
ofert zakupu, sk•adanych przez 
danego odbiorc• na rok 2009. 

ZMIANY |  Kryteria oceny ofert zawarte w nowym projekcie zasad sprzeda•y drewna na 2 009 rok

Zdecyduje cena
Dyrektor general-
ny Lasów Pa•stwo-

wych zmienia zasady 
sprzeda!y drewna.  
Ma by" pro#ciej, 

czytelniej i bardziej 
sprawiedliwie. Prze-
de wszystkim jednak 
g$ównym kryterium 
oceny oferty b%dzie 

zaproponowana cena.

MA#GORZATA WNOROWSKA

Cz•onkowie Komisji 
Le•no-Drzewnej napr•d-
ce wprowadzili kilka pro-
pozycji zmian w projekcie 
zasad sprzeda!y drewna. 
Mieli bowiem zbyt ma"o 
czasu na bardziej wnikli-
we zapoznanie si• z jego 
tre#ci$. fo
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> Cytat miesi!ca

> Z bada" wynika...

Od redakcji

Szanowna Pani Redaktor,
Jestem prenumeratorem waszej gazety, poniewa• zwi•zany jestem z zawodem 
tartacznika. Od kilkunastu lat prowadz• tartak i bra"em udzia" w zakupach na 
e-drewno w IV kwartale 2007 r. Te aukcje prowadzone na terenie dyrekcji bia"o-
stockiej to by" horror – drewna brak, tartaki sta"y, a zbyt ogromny i zacz•"o si•. 
Wystawiono na sprzeda• 1000 m3 surowca, a ch•tnych na jego zakup by"o 46 osób. 
Co 10 sekund nast•powa"y zmiany cen drewna – nie zawsze wygrywa"em licytacj•, 
dopiero po przebiciu ceny wywo"awczej o #rednio 90-110  proc. Wraca"em z niczym 
i w sobot• musia"em zwolni$ kolejnych czterech ludzi, bo „co robi$?” – pytam?  
Próbowa"em w olszty!skiej dyrekcji, gdzie cena drewna loco tartak wynosi"a 
500 z" za m3, z tego nie za du•o WAO, mo•e z  10 proc., a reszta to normalna 
budowlanka WCO. 
Po przeczytaniu artyku"u o RA-KOM-ie (GPD, sierpie! 2008 – przyp. red.) i zakupie 
przez t• %rm• drewna bez przetargu, uzna"em, •e to czysta korupcja. 
Wypowied& dyrektora to s• bzdury' To drewno, gdyby tylko dano nam szans• je 
kupi$, to by#my przylgn•li do niego – my, tartacznicy – jak do miodu i cena te• 
by"aby inna, znacznie wy•sza. Bo wtedy by" taki boom, •e ka•dy kubik by" na wag• 
z"ota. Ja mia"em wszystko p"acone na czas, historia zakupów pi•kna, a przydzielili 
mi, co chcieli i gdzie chcieli.
W nadle#nictwach bia"ostockich RA-KOM to by"a uprzywilejowana fabryka, a gdyby 
kto# si• zacz•" burzy$, to my#l•, •e trzeba by"oby tartak zamkn•$. 
Dyrektor si• broni, •e by" naciskany, wi•c musia" si• ugi•$, bo mu kazali. Ale jako# 
niektórzy nadle#niczowie potra%li stan•$ okoniem i powiedzie$ – ja za te pieni•-
dze surowca nie oddam. To s• uczciwi le#nicy. A dyrektor z Bia"egostoku mówi, •e 
z dziada pradziada jest le#nikiem, ale zrobi", co mu kazali, nie protestuj•c. 

Pani Redaktor, tartacznicy nie wezm• ani metra drewna bez tzw. przedp"a-
ty. Dlaczego firma RA-KOM bra"a ile i co chcia"a, p"ac•c za drewno kiedy 
chcieli? To nie s• moje wymys"y, przecie• na to s• dokumenty, to wszystko 
mo•na sprawdzi$. Sk•d pochodzi"o to drewno dla RA-KOM-u, czy nie z Parków 
Narodowych? I co si• z nim dalej dzia"o? Tartacznicy od RA-KOM-u je kupowali, 
okr•g"e bale, pi•kny surowiec'
Mo•e w ko!cu co# si• zmieni w tym lesie, jak kogo# zamkn•? Mo•e i dla naszych 
tartaczników z nadle#nictwa w Bia"ymstoku nadejd• lepsze czasy? 
Je#li to mo•liwe, to prosi"bym o publikacj•, mo•e to co# zmieni.

 Tartacznik z woj. bia•ostockiego

Jak ju• Pa!stwo piszecie o aneksach do umów, jakie wymusili pos"owie na dyrek-
torze generalnym dla RA-KOM-u, to proponuj• przyjrze$ si• te• innym %rmom. Jak 
CBA informowa"o, •e sprawa jest rozwojowa, to niejeden prezes %rmy drzewnej 
spakowa" si• i wyjecha" na Majork•, •eby wyleguj•c si• na pla•y, przeczeka$ gor•-
cy okres. Ja mo•e nie b•d• rzuca$ nazwami %rm ani nazwiskami, bo to niezgodne 
z prawem (poczekamy, a• b•d• o%cjalnie „podejrzani w sprawie”), ale bez w•t-
pienia do grupy aneksowanych nale•y jeden z najwi•kszych producentów pod"óg, 
który promuje si• sadzeniem drzewek. To taka akcja „spo"ecznej odpowiedzialno-
#ci biznesu”, a ja bym powiedzia", •e to zado#$uczynienie po rachunku sumienia. 
Ile nielegalnie dla niego wyci•li, ile nielegalnie mu przyznali bokiem, tyle teraz 
sadzi – podobno ju• zasadzi" milion drzew. Mo•e jestem troszk• ironiczny, ale 
Pani Redaktor, jak Pani napisa"a, to jest temat na dobry krymina" i wiem, •e nie 
wszystkim jest do #miechu.

E-mail: Sekretariat@

Ok. 500 tys. m3 
drewna powali•a tr•ba powietrzna, która 
przetoczy•a si• przez Polsk• 8 sierpnia, a tak•e 
w nocy z 15 na 16 sierpnia. Najwi•ksze szkody 
powsta•y na terenie RDLP w Katowicach (350 
tys. m 3 drewna), RDLP w Olsztynie (116 tys. 
m3) oraz RDLP w Bia•ymstoku (30 tys. m 3). 

!ród•o: Lasy Pa"stwowe

16,36 mln m 3

drewna okr•g•ego zaimportowano w I kwartale 
2008 r. do Chin. To o 18 proc. mniej ni• w tym 
samym okresie roku 2007, co wynika przede 
wszystkim z eksportowych barier celnych 
wprowadzonych przez Rosj• na drewno.

!ród•o: International Tropical Timber Organization

25 koron
szwedzkich b•dzie dop•aca• szwedzki koncern 
le!ny Sveaskog do ka•dego kubika drewna, opa -
trzonego certy"katem FSC. To akcja, która ma 
na celu promocj• certy"kacji FSC. Sveaskog, 
zarz•dzaj•c 3,3 mln ha produktywnych lasów, 
jest w Szwecji ich najwi•kszym w•a!cicielem.  

!ród•o: NEPCon

Opinie
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è
Tomasz Wójcik, 
zast•pca dyrektora 
generalnego LP

Nie b•dzie pi•tych faz 
rokowa#, nie b•dzie odwo -
•a#. Dajcie spokój biskupom 
i pos•om, rozstrzygni•cie 
portalowe b•dzie ostatecz -
ne. Prosz• nie motywowa$, 
•e miejsca pracy itd. Wszy -
scy wiemy, •e przedsi•bior -
ca dzia•a po to, by mie$ 
zysk, a nie po to, by zrobi$ 
dobrze so•tysowi.

Szczecinek, 12.08.2008 r. 

Podczas tegorocznego kwietnio -
wego Forum Gospodarczego Pol -
wood w Poznaniu Marian Pigan, 
wówczas jeszcze zast•pca dyrek -
tora generalnego, zapowiada•, 
•e b•d• zmiany zasad sprzeda•y 
drewna. Na kilka miesi•cy spra -
wa przycich•a, a• tu nagle, tu• 
przed czwartym kwarta•em oka -
zuje si•, •e ju• jest nowa koncep -
cja. W szybkim tempie ukaza• si• 
projekt na stronie internetowej, 
kilka dni pó%niej zwo•ano Komisj• 
Le!no-Drzewn• (str. 1). Raz-dwa-
-trzy, dzi•kujemy, przesz•o. Spe• -
nili!my oczekiwania i postulaty 
przemys•u, zmienili!my zasady, 
upro!cili!my, skonsultowali!my 
z przedsi•biorcami (dyskusja 
trwa•a mo•e 20 minut). Brawo& 
I co, znów s• niezadowoleni?
S•, ale ju• nie tylko przedsi•bior -
cy. Bardzo niezadowolona z pana 
dyrektora jest prezes Urz•du 
Ochrony Konkurencji i Konsumen -

tów (str. 19). Nie podoba jej si•, •e 
dyrektor sam decyduje o rynku 
sprzeda•y surowca, •e odebra• 
kompetencje w tej dziedzinie 
swoim dyrektorom regionalnym 
i nadle!niczym. Nie odnosz• si• tu 
personalnie do obecnego dyrek -
tora, bo zmiany te zasz•y jeszcze 
za czasów Andrzeja Matysiaka. 
Wówczas nast•pi•a centraliza -
cja rozdzia•u surowca za pomoc• 
Portalu Le!no-Drzewnego, któ -
rego dyrektor generalny sta• si• 
g•ównym operatorem. I wpad• do 
do•ka, który sobie sam wykopa•. 
Odebra• dyrektorom regionalnym 
prawo decydowania o sprzeda•y 
drewna na swoim terenie? Wi•c 
sprawa bia•ostocka jest oczywi -
sta. Nie dyrektor Zbro•ek by• win -
ny, lecz g•ówny steruj•cy syste -
mem, wydaj•cy komendy. Tym 
tropem poszli funkcjonariusze 
CBA i zatrzymali by•ego dyrekto -
ra generalnego i jego g•ównego 

analityka (str. 8). Ciekawe, kto 
b•dzie nast•pny?
Wracaj•c do nowych zasad (na -
pisz• krótko, bo komentuj• je na 
•amach gazety inni eksperci (str.  
3-5): daje si• zauwa•y$ dominuj• -
ca tendencja ze strony tych, któ -
rzy je ustalaj•. Ocenia si• klienta. 
Punkty za ilo!$, cen•, histori• za -
kupów. A co z produktem? Dlacze -
go nie punktowa$ oferowanego 
drewna za jako!$, s•czno!$, miej -
sce sk•adowania? Ten postulat 
wydaje mi si• coraz bardziej s•usz -
ny, gdy s•ysz• o kolejnych wiatro -
•omach (str. 2), jak ten z po•owy 
sierpnia, który powali• pó• milio -
na metrów sze!ciennych drewna, 
o tym, jak drzewa atakuje kornik 
drukarz (str. 6), o tym, •e le!nicy 
nadmiar surowca topi• w jezio -
rach, jak to zrobiono z kilkoma 

tysi•cami metrów sze!ciennych 
w Nadle!nictwie Le!ny Dwór,  
w dyrekcji szczecineckiej. Te masy 
te• tra"• pr•dzej czy pó%niej na 
e-drewno. I to wszystko jest su -
rowiec w klasie W, S lub M. Portal 
nie poda ju• wi•cej szczegó•ów 
dotycz•cych jego pochodzenia, 
czy sk•adowania. Mo•esz odebra$ 
k•ody w !rodku lasu, do którego 
nie prowadzi •adna droga, albo 
z pobocza szosy – czy portal daje 
ci, drogi czytelniku, taki wybór? 
A to przecie• znaczna ró•nica  
w kosztach transportu. Takich 
czynników wp•ywaj•cych na to, 
czy oferowana na portalu masa 
odpowiada naszym oczekiwa-
niom, czy nie, czy warta jest pod -
bicia ceny, jest znacznie wi•cej. 
Niestety, nowe zasady sprzeda•y 
drewna nie zmieni•y faktu, •e 
walcz•cy o masy na portalu, czy 
e-drewno, nadal oferuj• ci••kie 
pieni•dze za towar, którego nie 
widzieli. Lubuj•cy si• w nowych 
technologiach twórcy systemu 
otworzyli sobie za to dodatkowo 
sklep internetowy. Wida$, ten bi -
znes – sprzedawania kota w wor -
ku – naprawd• si• op•aca. 

Ma•gorzata Wnorowska, redaktor naczelna

W normalnym sklepie sprzedawca nie ocenia kupuj•cego przed 
wystawieniem mu paragonu za bu•ki. To kupuj•cy zastanawia 
si•, czy wzi•• te wczorajsze, z makiem, czy bardziej wypieczo -
ne. Nowe zasady sprzeda!y drewna nadal polegaj• na ocenie 
kupuj•cego. Kupuj•cy natomiast nie jest w stanie oceni• sprze -
dawanego mu towaru przed zakupem.
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FELIETON |  Pal s•k

JANUSZ BEKAS

Wystarczy•o w sierpniu dokona•  
w Tartaku Tyble zakupu produk -
tów drzewnych za 100 z• i mie• 
troch! szcz!"cia, by teraz z uroków 
ko#cz$cego si! lata korzysta• w eks -
kluzywnych meblach ogrodowych. 
Tego, mo%na by rzec, najstarsi gó -
rale nie pami!taj$. Teraz liczy si! 
sprzeda% klientowi nawet kilku -
dziesi!ciu desek, ale i to wymaga 
nadzwyczajnych dzia•a# marketin -
gowych. W Tyblach to zrozumieli, 
i – bez wzgl!du na rezultaty akcji 
„Sierpie# miesi$cem zakupów  
w Tartaku Tyble” – trzeba pozy -
tywnie oceni• tak$ prób! o%ywie -
nia rynku. Niestety, niewiele mamy 
podobnych przedsi!wzi!• w kryzy -
sowym okresie. 
Polskie zak•ady drzewne, dla któ -
rych w minionych latach jedynym 
problemem by•o pozyskanie su -
rowca, czuj$ si! obecn$ sytuacj$ 
zaskoczone, ale przede wszystkim 
nie s$ organizacyjnie i mentalnie 
przygotowane na okres braku ko -
rzystnych zamówie#. W•a"nie: ko -
rzystnych, poniewa% nie jest jesz -
cze tak, %e produkty drzewne, typu 
tarcica czy wi!&ba dachowa albo 
wyroby ogrodowe, nie s$ kupowa -
ne. S!k w tym, %e rynek nie akcep -
tuje produktów po cenach polskich 
producentów. Oni te% widz$, %e pro -
dukty drzewne s$ u nas kupowane, 
ale przywo%one z Niemiec, Belgii, 
Czech, S•owacji, Austrii. Ta#sze 
o 20, a nawet 40 proc. od oferty kra -
jowych dostawców.
Nasze produkty s$ dro%sze, bo rz$d 
nie ingeruje, gdy surowiec jest naj -

dro%szy w Europie, 
a za jednego dolara 
nie da si! kupi• nawet 
butelki podrz!dnego 
piwa. Z zasobami euro 
na 'rmowym koncie 
przedsi!biorcy te% nie 

mog$ si! czu• krezusami. Chyba %e 
zapragn$ je&dzi• eleganckim samo -
chodem, sprowadzonym z USA, bo 
mog$ szpanowa• okazyjnym zaku -
pem, nieomal za pó• ceny( Niestety, 
przy zakupie maszyn i linii do ob -
róbki drewna ju% tak korzystnych 
relacji nie uzyskuje si!.
Ale pewnie nie tylko dlatego mo%na 
spodziewa• si! od•o%enia planów 
inwestycyjnych, cho• do"wiadcze -
ni tartacznicy ju% wiedz$, %e lepiej 
kryzysowe lata przetrwa• w zme -
chanizowanym zak•adzie, ni% ze 
starymi maszynami i liczn$ za•og$, 
odziedziczon$ po pa#stwowej jed -
nostce, nabytej od syndyka. Wci$% 
bowiem nie wiadomo, czy surowiec 
b!dzie mo%na kupowa• po cenach 
rynkowych, czy narzuconych. Wi!c 
jak sporz$dzi• biznesplan? Ten try -
bik w gospodarce rynkowej bran%y 
drzewnej jest… nie z tego systemu 
gospodarczego. Dostawca-monopo -
lista nie mobilizuje teraz do zakupu 
przydzielonego surowca rynkowy -
mi sposobami, ale na Portalu Le" -
no-Drzewnym straszy i przestrzega 
nabywców drewna: „wielko"• ofert, 
jakie b!d$ mogli sk•ada• klienci w 
Portalu na 2009 rok, zostanie okre -
"lona na podstawie faktycznych 
ilo"ci drewna odebranego przez 
nabywców na podstawie umów w 
PLD i na e-drewno do ko#ca wrze" -
nia w przeliczeniu na ca•y rok”. Wi!c 
to nadal próba okre"lania wielko"ci 
produkcji drzewnej nie przez zamó -
wienia na wyroby gotowe, ale przez 
ilo"• surowca, która 'rmie przys•u -
guje. Tych praktyk nie znaj$ euro -
pejskie 'rmy, z którymi przychodzi 
rywalizowa• na unijnym rynku.     n

Zaskoczeni, ale i nieprzygotowani
Cho• obiecuje si•, •e „premiowa -

ni b•d! odbiorcy, którzy doko -
nywali zakupów drewna zgodnie 
z ustalonymi harmonogramami”, 
to nie tak winna wygl!da• wspó" -

praca dostawcy z nabywcami.

Po co zebra•a si! KLD? Sprawa 
jest prosta. LP postanowi•y wy -
korzysta• opó&nienie w rozmo -
wach reprezentacji przemys•u 
drzewnego na poziomie Kancela -
rii Premiera )z ministrem Micha -
•em Bonim* i zastosowa• polityk! 
faktów dokonanych. 
Przypominam, %e rozmowy te 
rozpocz!•y si! w lipcu br. od pe -
tycji przekazanej do Kancelarii 
Premiera przez protestuj$cych 
na ulicach Warszawy pracowni -
ków i pracodawców z przemys•u. 
LP najwidoczniej obawiaj$ si!, 
%e mog$ tam zapa"• niechciane 
przez nie decyzje, wi!c podj!•y 
kontrakcj!. 
Jak zwykle za parawan dla de -
cyzji dyrektora generalnego po -
s•u%y•a KLD. Przy jej pomocy LP 
chc$ pewnie udowodni•, %e ju% 
znalaz•y rozwi$zania dla wszyst -
kich – oczywi"cie b•ahych lub 
pozornych – problemów zg•asza -
nych przez przemys• i %e te roz -
wi$zania sam przemys• ochoczo 
popiera. 
Naturalnie nikt z drzewiarzy nie 
zosta• dopuszczony do prac nad 
tymi rozwi$zaniami, a dzi" pozo -
ruje si! konsultacje i przekonuje 
stron! przemys•u, %e ju% nie ma 
czasu na jakiekolwiek zmiany, bo 
za chwil! trzeba podpisa• umowy 
na 2009 r. 
Tymczasem otwarte jest podsta -
wowe pytanie: czy LP w "wietle 
obecnego prawa maj$ w ogóle 
uprawnienia do dysponowania, 
w tym sprzeda%y i ustalania cen, 

mieniem Skarbu Pa#stwa, które 
stanowi m.in. drewno? To zapew -
ne wkrótce rozstrzygnie Trybuna• 
Konstytucyjny. A same rozwi$za -
nia przedstawione na KLD – je"li 
LP je wymusz$ – to nic dobrego. 
To w zasadzie ten sam system, 
który przez dwa lata generowa• 
problemy, setki odwo•a# i prote -
stów, a w obecnym roku wygene -
rowa• nieracjonalne – o wiele za 
wysokie ceny drewna. Jest nawet 
bardziej cenotwórczy ni% wersje 
wcze"niejsze. 
Nie daje odbiorcom najmniejsze -
go poczucia stabilno"ci w dost! -
pie do niezb!dnej co roku ilo"ci 
surowca, a to oznacza praktycz -
nie blokad! inwestycji i rozwoju. 
Znów zapowiada si! loteria. I co 
wa%ne, wszystko – system sprze -
da%y, wyniki sprzeda%y – pozo-
staje ca•kowicie pod kontrol$ 
tylko jednej strony – oczywi"cie 
LP. A dlaczego informacje o wyni -
kach sprzeda%y mienia publiczne -
go maj$ by• tajne? Dlaczego nie 
ma spo•ecznej, je"li nie ma te% 
rz$dowej, kontroli nad publiczny -
mi pieni!dzmi – a chodzi o 6 mld z• 
rocznie? 
Wygl$da na to, %e na te pytania 

è  Komentarz

b!dzie musia• odpowiedzie• S$d 
Okr!gowy w Warszawie, gdzie 
ju% trafi• nasz pozew. 
Wygl$da na to, %e albo rz$d repre -
zentowany w rozmowach z nami 
przez ministra Boniego podejmie 
stanowcze kroki, aby samowol! 
LP ukróci•, albo te nieprzyjem -
ne dla wszystkich drogi prawne 
b!d$ jedynym wyj"ciem, aby"my 
jako przemys• mogli uzyska• rze -
czywisty wp•yw na warunki ob -
rotu drewnem, jakim dysponuje 
dzi" pa#stwowy monopolista.

n

Bogdan Czemko, dyrektor biura Polskiej Izby Gospoda rczej 
Przemys!u Drzewnego
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E-portal
Kolejn$ istotn$ zmian$ jest stwo -
rzenie trzeciej platformy sprze -
da%y drewna, tzw. e-portalu, 
dzia•aj$cego obok Portalu Le"no-  
-Drzewnego i systemu aukcyjne -
go e-drewno. Z tym, %e na e-por -
tal tra' masa nieob•o%ona w roko -
waniach w ramach PLD. Je"li nie 
znajd$ si! ch!tni na proponowa -
ny surowiec tak%e na e-portalu, 
przejdzie on na aukcj! e-drewno. 
Na e-portalu b!dzie si! odbywa• 
sprzeda% surowca dla 'rm, które 
nie chc$ dokupi• drewna do puli 
z rokowa#, a tak%e dla podmio -
tów bez historii sprzeda%y – 'rm 
dopiero wchodz$cych na rynek 
lub takich, które z ró%nych powo -
dów w poprzednim roku nie mo -
g•y go zakupi•. Aukcja na e-por -
talu b!dzie odbywa• si! tylko raz  
w roku, po zako#czeniu rokowa# na 
Portalu Le"no-Drzewnym. Tu rz$ -
dzi• b!dzie zasada: kto da wi!cej. 

Likwidacja dogrywek
Projekt zak•ada zlikwidowanie 
dogrywek )kolejnych faz roko -
wa#* w sprzeda%y drewna, jak to 
by•o w poprzednim roku. Nie b! -
dzie ju% mo%na sk•ada• reklama-
cji merytorycznych )gdy np. kto" 
dosta• mniej surowca, ni% chcia•*. 
Uwzgl!dniane b!d$ jedynie rekla -
macje o charakterze technicznym 
)np. problemy z obs•ug$ portalu*. 

Inne formy
Zachowane b!d$ dotychczasowe 
formy sprzeda%y, tj. e-drewno, 
ale dla osób 'zycznych LP chc$ 
zaproponowa• tak%e nowo"•: 
sklep internetowy z drewnem 
oraz mo%liwo"• zakupu surowca 
bezpo"rednio w nadle"nictwie, 
które b!dzie samo ustala• cen -
nik detaliczny. Ceny detaliczne 
powinny by• jednak wy%sze ni% 
"redniowa%one ceny, jakie p•ac$ 
przedsi!biorcy.
Zachowane b!d$ równie% aukcje 
i submisje na drewno cenne oraz 
negocjacje handlowe dla odbior -
ców np. sortymentów sklejko -
wych, drewna rezonansowego.

Komisja
Kolejne zmiany, jakie przewiduje 
dyrektor generalny w przysz•ym 
roku, to m.in. zmniejszenie liczby 
cz•onków Komisji Le"no-Drzew -
nej do 24 osób i przewodnicz$ce -
go oraz ograniczenie jej statusu 
do cia•a opiniotwórczego, którego 
opinie nie s$ wi$%$ce dla dyrekto -
ra generalnego.
– Nie marginalizujemy Komisji 
Le"no-Drzewnej, ale chcemy jej 
przywróci• w•a"ciwe proporcje – 
wyja"nia Tomasz Wójcik, zast!p -
ca dyrektora generalnego Lasów 
Pa#stwowych obecnym na ob -
radach Komisji Le"no-Drzewnej 
nielicznym przedstawicielom 
przemys•u drzewnego.
Niestety, nie wszyscy cz•onkowie 

komisji ze strony drzewnej byli 
obecni na obradach. Zabrak•o 
m.in. Miros•awa Florkiewicza, 
prezydenta Polskiej Izby Gospo -
darczej Przemys•u Drzewnego, 
Bogdana Czemko, dyrektora biu -
ra PIGPD, czy Wies•awa Ciury 
z 'rmy Wirex. 
– Prosili"my o d•u%szy czas na 
zastanowienie si!, przeanalizo -
wanie projektu nowelizacji zasad 
sprzeda%y drewna i przesuni!cie 
terminu obrad o kilka dni. Tak 
si! nie sta•o – %ali si! Bogdan 
Czemko.
Tak%e obecni na spotkaniu przed -
si!biorcy narzekali na krótki 
czas, jaki dano im na przeanalizo -
wanie materia•ów. St$d napr!d -
ce zg•oszono kilka w$tpliwo"ci 
i propozycji zmian.  
– Jestem zaniepokojony brakiem 
konsultacji co do nowego syste -
mu sprzeda%y drewna – mówi• 
Tomasz Marciniak, prezes 'rmy 
Kaszub. – Zostali"my zapoznani 
z projektem, ale nie mamy ju% 
zbyt wiele do powiedzenia. Nie 
podoba mi si! np. 9-miesi!cz -
ny okres brany pod uwag! przy 
okre"laniu warto"ci zakupów. 
Uwa%am, %e trzeba bra• pod 
uwag! tak%e IV kwarta• np. roku 
poprzedzaj$cego rokowania, bo 
w IV kwartale przerabiamy naj -
wi!cej. Z kolei s$ bran%e sezono -
we, tj. ogrodówka, które przera -
biaj$ drewno bardzo nierówno  
w poszczególnych okresach, dla -
tego nale%y bra• pod uwag! ko -
lejne 12 miesi!cy, a nie tylko trzy 
kwarta•y.
– Proponujemy dorzuci• 0,05 
proc. pkt. do liczby lat wspó• -
pracy, by podnie"• wag! tego 
kryterium oceny – doda• Irene -
usz Kaczmarek, prezes 'rmy  
Hardex. 
– Warto"• zakupów w okresie roz -
liczeniowym powinna by• najwy -
%ej punktowana nie dla 'rm, któ -
re zakupuj$ za 4 mln z•, bo to s$ 
nawet ma•e tartaki o przerobie 
16 tys. m 3, ale dla 'rm o przero -
bie powy%ej 100 tys. – postulowa• 
Krzysztof Nowosadko, cz•onek za -
rz$du 'rmy Stelmet.
- Nie ma podstaw do zaw!%ania 
komisji – przekonywa• Marek 
Adamowicz z Ogólnopolskiej Izby 
Gospodarczej Producentów Meb -
li. – Skoro przemys• chce mie•  
16-osobow$ reprezentacj!, to 
niech ma. Przecie% uchwa•y KLD 
i tak nie s$ wi$%$ce dla dyrektora. 
Bior$c pod uwag! oczekiwania 
drzewiarzy, spowodowane dal -
sz$ stagnacj$ w sprzeda%y wy -
robów z drewna, Komisja Le" -
no-Drzewna podj!•a równie% 
uchwa•! postuluj$c$ utrzymanie 
w IV kwartale tego roku mo%li -
wo"ci obni%enia cen drewna do 
10 proc. Ustalono, %e nast!pne 
spotkanie komisji, po•$czone 
z prezentacj$ zasad sprzeda%y 
uwzgl!dniaj$cych proponowane 
zmiany, odb!dzie si! najpó&niej 
23 wrze"nia 2008 r.                       n

Zdecyduje cena
str. 1 ç

è  Komentarz
Prof. Wojciech Lis, przewodni-
cz#cy Komisji Le$no-Drzewnej
Zmniejszenie liczby wska&ników 
oceny z 12 )dla roku 2007* i 10 
)2008* do 4 dla roku 2009 jest 
niew$tpliwie sukcesem. Jest ko -
rzystne dla dostawców drewna 
)nadle"nictw* i dla odbiorców 
z przemys•u drzewnego. +atwiej, 
z ca•$ pewno"ci$, je "ledzi•. 
Sprawd&my jeszcze, czy ilo"• )4 
z 10* przesz•a w jako"•. Czy jest 
ja"niej, pro"ciej, bardziej spra -
wiedliwie? Czy nowe kryteria 
maj$ szans! by• lepiej odbierane 
przez zainteresowanych i oce-
niane bardziej pozytywnie?
Zestawienie kryteriów i ich wag 
zamieszczono w tabeli 1. W za -
wartym w niej przyk•adzie klient 
kupuje drewno za 400 tys. z•, za 
co otrzymuje tylko 1 pkt w kryte -
rium warto"ci oferty w z•otych, 
czyli 1,5 proc. pkt. w ogólnej oce -
nie ca•ej swej oferty. Pozosta•e 
trzy kryteria dla przyk•adowe -
go klienta oceniono w tabeli 1. 
maksymalnie, czyli po 10 pkt. 
Warto"• oferty wynosz$ca tylko 
1 pkt wska&nikowy przek•ada 
si! na jej ocen! •$czn$ 86,5 proc. 
pkt. albo inaczej na 8,65 pkt. )jak 
ocenia to Portal Le"no-Drzewny* 
oceny ko#cowej ca•ej oferty. Ta -
bela 1. jest kalkulatorem, który 
umo%liwia we w•asnym zakre -
sie dokonanie niezb!dnych obli -
cze#. Wynika z niej te%, %e pew-
n$ s•abo"ci$ zaproponowanego 
rozwi$zania jest ocena za war -
to"• oferty )kryterium 3.*, która 
zdecydowanie i, w moim przeko -
naniu, nadmiernie preferuje bar -
dzo niewielu du%ych klientów 
LP. Kolejno jednak o wszystkich 
kryteriach. 
Najpierw o kryterium trzecim  
w tabeli 1. – kryterium warto"ci 
oferty w z•otych. 
Aby w szerszym kontek"cie oce -
ni• zagadnienie i przyj!te przez 
LP rozwi$zanie – w tabeli 2. 
przedstawiono i porównano trzy 
sposoby tworzenia stawek przy 
warto"ciowaniu ró%nego rodzaju 
zjawisk – np. ofert kupna-sprze -
da%y drewna:
– liniowy z jedn$ stawk$ )wa -
rianty I i II w tabeli 2.*, w którym 
to sposobie stawki zmieniaj$ si! 
w post!pie arytmetycznym, np. 
od 10 mln do 1 mln – w skali 10-
stopniowej, w odst!pie 1 mln, jak 
w wariancie I )stopnie oblicza 
si!: stawka/10;9, stawka/10;8, 
stawka/10;7 itd.*. Takie w•a" -
nie rozwi$zanie wybrali twórcy 
projektu rozporz$dzenia. Wybra -
nym jest wariant II w tabeli 2.<
– liniowy z dwoma stawkami 
)warianty III i IV* – w warian -
cie III tabeli 2., b!d$cym pew -
n$ mody'kacj$ wariantu I, za -
proponowano dodatkowy próg 
– ró%nicuj$cy i oceniaj$cy ofert! 
o warto"ci 10 mln z• – na 7 pkt. 
dla warto"ci oferty 3,5 mln z•. 
Warunkom przyj!tym w rozpo -
rz$dzeniu odpowiada natomiast 
wariant IV w tabeli 2., stano -
wi$cy mody'kacj! wariantu II. 

Dodano w nim dodatkowy próg 
– 7 pkt. dla oferty o warto"ci 400 
tys. z•<
– progresywny )warianty  
V-VII*, w którym stawki nie zmie -
niaj$ si! w sposób wynikaj$cy 
z post!pu arytmetycznego, lecz 
w jaki" inny mniej lub bardziej 
przypadkowy sposób. Wariant 
V odpowiada ofercie 10 mln z• 
i stanowi mody'kacj! warian -
tów I i III. Pozosta•e, poza 10 mln 
z•, stopnie oceny dobrano w spo -
sób przypadkowy, jednak dosto -
sowuj$c progi do liczby klientów 
sk•adaj$cych oferty odpowied -
niej warto"ci w rokowaniach na 
rok 2008. Wariant VI zak•ada 
zmniejszanie stawek w sposób 
uporz$dkowany – wynikaj$cy ze 
wzoru na post!p geometryczny 
– tj. o ;10 proc. poprzedniej staw -
ki )a nie ka%dorazowo o 10 proc. 
stawki górnej – jak w wariancie 
II< kolejne stopnie w wariancie VI 
tworzone s$ nast!puj$co: staw -
ka/10;9, stawka/10;9/10;8, staw -
ka/10;9/10;8/10;7 itd.*. W wa -
riancie VII przedstawiono z kolei 
stawki progresywne najlepiej,  
w moim przekonaniu, dostoso -
wane do zamówie# klientów LP 
)wed•ug danych z zapotrzebo -
wania na drewno w 2008 r.*. 
Spójrzmy, jakie s$ warto"ci ofer -
ty )kryterium 3. z tabeli 1.* przy 
porównaniu oceny uzyskiwanej 
przy zastosowaniu skali progre -
sywnej )wariant VII z tabeli 2.* 
i liniowej )wariant II z tabeli 2.*. 
Obliczenia wykonamy dla ceny 
drewna okr$g•ego 250 z•/m 3. 
W zaproponowanym do stoso -
wania przez LP wariancie linio -
wym – 209 klientów )2,93 proc. 
– wed•ug zbioru danych z ofert 
na rok 2008* uzyskuje ocen! naj -
wy%sz$, natomiast gros – 5029 
)70,47 proc.* – ocen! poni%ej  
1 pkt. Przyj!te rozwi$zanie wy -
ra&nie wi!c preferuje du%ych od -
biorców, a nisko, w moim prze -
konaniu zbyt nisko, ocenia a% 
ponad 70 proc. klientów. Ocena 
progresywna ocenia najwi!cej 
– 2369 klientów )31,8 proc.* na  
5 i 6 pkt. Jest zdecydowanie le -
piej dopasowana do istniej$cych 
warunków. Natomiast je"li ogra -
niczy• si! do oceny liniowej z jed -
n$ tylko stawk$ – granica 4 mln 
z• jest dobrana poprawnie. Lepiej 
jednak, statystycznie, ni% ocena 
liniowa z jedn$ stawk$ wypada 
ocena progresywna – ze stawk$ 
zmieniaj$c$ si! w post!pie geo -
metrycznym – czyli jak w wa -
riancie VI w tabeli 2.
Porównajmy teraz stawki zmie -
niaj$ce si! zgodnie z post!pem 
geometrycznym z wariantem 
progresywnym. W tych warun -
kach 5252 oferty klientów )73,6 
proc.* uzyskuj$ oceny 2-4 pkt., 
a najwi!cej – 2110 przedsi!bior -
ców )29,57 proc.* – ocen! 3 pkt. 
Jest to wi!c wariant zdecydowa -
nie lepiej oceniaj$cy klientów 
"rednich i ma•ych, ni% wariant 
liniowy ze stawk$ maksymaln$ 
4 mln z•, cho• posiada te% nie 

najgorsze wcale preferencje dla 
odbiorców najwi!kszych.
Porównuj$c wariant ze stawka -
mi zmieniaj$cymi si! w post!pie 
geometrycznym )progresja pro -
porcjonalna – wariant VI z ta -
beli 2.*, stwierdzamy wyra&ny 
wp•yw "redniej ceny drewna na 
ocen! ofert. Mianowicie, wraz ze 
wzrostem "redniej ceny drewna 
ro"nie liczba ocen najwy%szych 
i wysokich, maleje – najni%szych 
i niskich. Nie jest to jednak 
wzrost bardzo radykalny. 
Reasumuj$c: rozwi$zanie ze 
zmieniaj$cymi si! w post! -
pie geometrycznym stawkami 
znacznie lepiej ocenia "rednich 
i ma•ych partnerów handlowych 
LP, cho• te% nie bardzo ma•ych, 
ni% obecna liniowa propozycja 
Lasów, w której stawki zmieniaj$ 
si! w post!pie arytmetycznym. 
Przy zastosowaniu zró%nicowa -
nia progów w post!pie geome -
trycznym – 74-75 proc. klientów 
LP uzyska• mo%e oceny w zakre -
sie 2-4 pkt. 
Je"li celem oceny za warto"• 
oferty jest wyra&na preferencja 
du%ych klientów – stawka linio -
wa dobrana jest prawid•owo.  
15-proc. preferencja dla klientów 
odbieraj$cych drewno o znacznej 
warto"ci ca•kowitej ma te% pew -
ne uzasadnienie w ponoszonych 
przez nich wi!kszych kosztach 
transportu. Nie mo%na bowiem 
du%emu odbiorcy zapewni• od -
bioru np. drewna tartacznego 
w jednym, czy kilku nadle"ni -
ctwach w pobli%u zak•adu. Dowóz 
z wi!kszych odleg•o"ci wydatnie 
przecie% zwi!ksza koszty. Przy 
kosztach transportu szacowa-
nych obecnie "rednio na 16 proc. 
warto"ci drewna preferencja 
15 proc. wydaje si! jednak zbyt 
du%a. Mali odbiorcy te% przecie% 
ponosz$ koszty transportu.
Przyj!te rozwi$zanie by•o prze -
ze mnie konsultowane w "rodo -
wisku drzewiarzy i do"• ch!tnie 
akceptowane przez przedsi!bior -
ców. Kryterium terminu p•atno -
"ci wyra&nie preferuje ma•ych 
klientów. Nie musz$ oni bowiem 
korzysta• z odraczania p•atno"ci 
i uzyskiwa• nietanich dla nich 
gwarancji czy zabezpiecze# ban -
kowych. Po prostu im si! to nie 
op•aca. 
Tym bardziej %e LP dopuszczaj$ 
wy•$cznie wybrane przez siebie, 
nast!puj$ce formy zabezpiecze# 
transakcji: gwarancja bankowa, 
ubezpieczenie na koszt kupuj$ -
cego w wybranej przez sprzeda -
j$cego )LP* instytucji ubezpie -
czaj$cej, factoring pe•ny )przy 
czym koszt factoringu obci$%a 
kupuj$cego*, cesja praw z lokaty, 
inne „produkty” zabezpiecze -
nia p•atno"ci zaproponowane 
przez bank i daj$ce gwarancj! 
zabezpieczenia interesu Skarbu 
Pa#stwa oraz kaucja pieni!%na. 
Przy czym zaproponowana przez 
LP podczas posiedzenia Komisji 
Le"no-Drzewnej 12.08.2008 r.  
w Szczecinku wersja „Decyzji 
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ç  Prof. Woj-
ciech Lis, Katedra 
Ekonomiki i Orga-
nizacji Drzewni-
ctwa Uniwersytetu 
Przyrodniczego 
w Poznaniu.
Masz pytanie, 
napisz:
ekspert@gpd24.pl

Tabela 1. Ustalone wst!pnie przez dyrektora generalnego Lasów Pa"stwowych kryteria warto#cio-
wania  i oceny ofert kupna-sprzeda$y drewna w Portalu Le#no-Drzewnym w rokowaniach na 2009 
r. wed%ug projektu z dnia 04.08.2008 r.

LP Waga w % Limit 
dolny

Limit 
górny

Wielko•• 
proponowana

Ocena Obliczenia

1 70 200 250 250 70,0 10,00

2 5 30 0 0 5,00 10,00

3 15 maks. 4 000 000 400 000 1,50 1,00

4 10 0 10 10 10,00 10,00

100 ••cznie % 86,50

punkty 8,65

Dyrektora Generalnego Lasów 
Pa•stwowych w sprawie usta -
lenia warunków sprzeda!y 
drewna na 2009 rok” stwierdza 
wyra"nie, !e preferowana jest 
sprzeda! drewna na przedp#aty. 
I to wszystko zawarte jest w pro -
ponowanym wska"niku gradacji 
ofert kupna-sprzeda!y drewna. 
$%cznie 5 proc. pkt. za to kryte -
rium jest w#a&ciwe. Wybór wa -
riantu jest poprawny. Nie jest on 
zbyt kontrowersyjny dla przed -
si'biorców z przemys#u drzew -
nego, chocia! entuzjazmu te! nie 
wzbudza.
Podobnie niekontrowersyjne, 
a w#a&ciwie najmniej kontrower -
syjne, jest zastosowanie oceny 
za dotychczasow% wspó#prac' 
kontrahenta z LP (kryterium 4. 
z tabeli 1.), które równie! by#o 
szeroko konsultowane. Wybrany 
wariant jest przejrzysty, #atwy 
do praktycznego stosowania 
i popierany przez stosunkowo 
liczne grono przedsi'biorców 
z przemys#u drzewnego.
Najwa!niejszym kryterium oce -
ny (70 proc. ca#o&ci punktów; 
7 pkt. w ocenie Portalu Le&no-
-Drzewnego) jest jednak cena 
drewna. Przeanalizujmy wp#yw 
ceny drewna, zaproponowanej 
przez klienta, na #%czn% ocen' 

jego oferty. Przyjmijmy naj -
pierw rozpi'to&* limitu górnego 
ceny (250 z#/m 3) i dolnego (200  
z#/m3), co odpowiada obowi%zu -
j%cym obecnie rozrzutom cen  
w ca#ym kraju – 52 z#/m 3 (dla 
wzorcowego drewna WC02  
w rokowaniach na 2008: cena 
dolna w RDLP Szczecin – 188  
z#/m3, cena górna w RDLP $ód"  
– 240 z#/m3) i odpowiada &red -
niej cenie drewna w ca#ym kraju 
w I kwartale 2008 – 225 z#/m 3 
(wed#ug PIGPD: 222-225 z#/m 3). 
Za pozosta#e trzy parametry (ter -
min p#atno&ci, warto&* zakupów, 
lata wspó#pracy) – kontrahent 
otrzyma# oceny maksymalne. 
Dla tak przyj'tych warunków 
(cena górna 250 z#/m 3 – cena dol -
na 200 z#/m 3) zmiana ceny o z#o -
tówk' spowoduje zmian' oceny 
o 1,6 proc. pkt. 
Przeanalizujmy dalej wp#yw 
proponowanej przez kontra -
henta ceny drewna okr%g#ego 
na ca#o&ciow% ocen' jego ofer-
ty – w zale!no&ci od #%cznej 
warto&ci zakupów dokonanych 
przez klienta w analizowanym 
okresie. Przyjmijmy zmiany cen  
w zakresie 250-200 z#/m 3, przy 
czym ocena za lata wspó#pracy 
z LP i za warunki p#atno&ci jest 
sta#a i maksymalna. Wówczas 

klienci, którzy zakupuj% za 300 
tys. z# i mniej drewno, otrzymaj% 
ocen' poni!ej 1 pkt. za warto&* 
swojej oferty. Odbiorcy kupuj%cy 
drewno za wy!sze kwoty i wy!ej 
za ten wska"nik oceniani, by 
zdoby* zbli!on% liczb' punktów 
oceny ca#kowitej za swoj% ofer -
t', mog% ju! proponowa* ceny 
ni!sze. Ró!nica wynosi 10 z#: 
klienci najwi'ksi za zapropono -
wanie ceny 240 z#/m 3 otrzyma-
j% #%cznie za ofert' 86 proc. pkt. 
(albo 8,6 pkt. w Portalu Le&no-  
-Drzewnym). Klienci mniejsi  
– zakupuj%cy za 300 tys. z# i mniej 
drewno – za cen' maksymaln% 
250 z#/m3 otrzymaj% ocen' ca# -
kowit% swojej oferty w zakresie 
86,13-85 proc. (czyli 8,61 – 8,5 
pkt. portalowych).
Podobnie jest z cenami dolny -
mi. Ró!nica dla cen dolnych jest 
nawet nieco wi'ksza – wynosi 
11 z# (211-200 z#/m3), a nie 10 z# 
(250-240 z#/m 3), jak przy cenach 
górnych. Klient najwi'kszy – za 
najni!sz% dopuszczaln% cen' 200 
z#/m3 – otrzyma 30 proc. pkt. 
oceny ca#kowitej (3 pkt. portalo -
we). Aby uzyska* zbli!on% ocen' 
dla swojej oferty, klienci mali, 
zakupuj%cy drewno za 200 tys. 
z# i mniej, musz% zaproponowa* 
cen' 211 z#/m 3. Wówczas ich ofer -
ty uzyskaj% 31,15-30,4 proc. pkt. 
(3,12-3,04 pkt. w portalu).
Ró!nica w przypadku cen dol -
nych jest wi'c symbolicznie 
wi'ksza ni! w przypadku cen 
górnych. W okresie dekoniunktu -
ry wa!niejsze s% ceny dolne, bo 
drewna prawdopodobnie star-
czy dla wszystkich (zak#adaj%c 
3-proc. wzrost puli do sprzeda -
!y przez Portal Le&no-Drzewny 
i tyle samo – w #%cznej rocznej 
ofercie drewna LP), a wi'c nie 
ma ani potrzeby, ani sensu nad -
mierne zawy!anie i przebijanie 
przez przedsi'biorców swoich 
propozycji cenowych. 
Racjonalne jest podawanie cen 
zbli!onych do dolnego ich za -
kresu. Zawsze decyduj% jednak 
warunki lokalne – tzw. ob#o!e -
nie nadle&nictw, ale te! jako&* 
surowca i cena konkretnych sor-
tymentów na tle, co najmniej, 
s%siednich dostawców. Nie boj%c 
si' ju! o strat' kolejnego nad -
le&nictwa, bo przecie! ich liczba 
nie ma ju! znaczenia, nale!y za -
stanowi* si', czy proponowane 
przez nie warunki za konkretne 
drewno na pewno s% wystarcza -

j%co atrakcyjne. Wykonajmy jesz -
cze podobn% symulacj', jednak 
dla cen drewna w zakresie 155-
178 z#/m3. Wówczas najwi'ksi od -
biorcy za zaproponowanie ceny 
174 z#/m3 otrzymaj% ocen' zbli -
!on% do ocen przedsi'biorców 
przerabiaj%cych drewno za 800 
tys. z# i mniej, a proponuj%cych 
maksymaln% cen' 178 z#/m 3. 
Ró!nica wynosi 4 z#/m 3. Dla cen 
dolnych najwi'ksza ró!nica w 
ocenie ofert odpowiada 5 z#/m 3. 
Ceny najwy!sze dotycz% odbior -
ców o zapotrzebowaniu na drew -
no za  400 tys. z# rocznie i mniej.
Przeanalizujmy te!, dla takich 
samych warunków, wp#yw war -
to&ci zakupu poszczególnych 
odbiorców na ocen' ich ofert. Za -
#ó!my, !e wszyscy kontrahenci 
otrzymuj% 0 pkt. – i za warunki 
p#atno&ci, i za lata wspó#pra-
cy. Zakres cen w obliczeniach  
– 155-178 z#/m 3 – jest identyczny 
jak poprzednio. Podobne s% te! 
ró!nice w ocenie ko•cowej ofert. 
Wynosz% 4 i 5 z#/m3 – odpowied -
nio dla ceny dolnej i górnej, przy 
takim samym zró!nicowaniu 
grup odbiorców.
Z przeprowadzonych analiz wy -
nika, !e wp#yw zró!nicowania 
wielko&ci ofert proponowany 
przez LP dla swoich odbiorców, 
chocia! dotyczy stosunkowo 
w%skiej grupy – mniej ni! 30 
proc. ca#ej ich populacji – nie jest 
zbyt du!y. Dla ró!nicy mi'dzy 
cen% doln% i górn% na poziomie  
23 z#, jaki notuje si' przeci'tnie 
w obecnej sytuacji rynkowej, 
wynosi 4-5 z#/m 3. 
Wielko&*, jak przyznali to sami 
przedsi'biorcy, odpowiadaj%c 
na pytanie Dyrektora Naczel -
nego LP na posiedzeniu Komisji 
Le&no-Drzewnej w Szczecinku 

12.08.2008 r., jest mo!liwa do za -
akceptowania przez odbiorców 
z przemys#u drzewnego. 
Nadmieni* te! trzeba, !e im 
wi'ksza jest rozpi'to&* ceny dol -
nej i górnej – tym bardziej ró!ni -
ca w ocenie oferty zwi'ksza si'. 
Ju! przy rozpi'to&ci cen drewna 
okr%g#ego 50 z#/m3 ro&nie tak, i! 
konieczne jest zwi'kszenie ofer -
towych cen drewna o 10-11 z#/m 3 
– dla jej zniwelowania. 
Podsumowuj%c: aktualna propo -
zycja najwi'kszego dostawcy su -
rowca dla przemys#u drzewnego 
zawiera cztery kryteria. Dwa do -
tycz% oceny ka!dej oferty,  dwa 
– charakteryzuj% klienta LP. Jed -
no kryterium (o wi'kszej wadze) 
jest bardzo korzystne dla du!ych 
odbiorców, którzy z konieczno&ci 
ponosz% wy!sze koszty transpor -
tu, i jedno (o 3-krotnie mniejszej 
wadze) – zdecydowanie preferu -
je ma#ych klientów. 
Wszystkie kryteria opracowane 
s% w sposób czytelny i s% proste 
w stosowaniu. Twórcy popraw -
nie i rzetelnie wykonali swoje 
zadanie w tym zakresie. Najwa! -
niejsza jest jednak cena drewna, 
nad któr% pochyli* si' nale!y 
szczególnie skrupulatnie. I sto -
sunkowo szybko. To ona zadecy -
duje o wzajemnych relacjach le& -
nictwa i przemys#u drzewnego 
w najbli!szym czasie.                   n

Tabela 2. Ocena warto•ci ca•ej rocznej oferty partnera handlowego (kryterium 3. w tabeli 1.)  
- porównanie sposobów tworzenia stawek przy warto•ciowaniu ofert.

Ocena 
punkty

Liniowe – jedna stawka Liniowe – dwie stawki Progresywne

I II III IV V VI VII

10 10 000 000 4 000 000 10 000 000 4 000 000 10 000 000 4 000 000 12 000 000

9 9 000 000 3 600 000 7 833 333 2 800 000 3 000 000 3 600 000 3 500 000

8 8 000 000 3 200 000 5 666 667 1 600 000 1 500 000 2 880 000 1 800 000

7 7 000 000 2 800 000 3 500 000 400 000 1 000 000 2 016 000 1 200 000

6 6 000 000 2 400 000 3 000 000 350 000 500 000 1 209 600 500 000

5 5 000 000 2 000 000 2 500 000 300 000 200 000 604 800 200 000

4 4 000 000 1 600 000 2 000 000 250 000 100 000 241 920 140 000

3 3 000 000 1 200 000 1 500 000 200 000 50 000 72 576 70 000

2 2 000 000 800 000 1 000 000 150 000 20 000 14 515 18 000

1 1 000 000 400 000 500 000 100 000 5 000 1 452

post p!arytmetyczny
post p!
geome-
tryczny
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ç  Ma!gorzata 
Bastian, Ba!tycka 
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wania Energii
Masz pytanie, 
napisz:
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GPD: Co kryje si• pod nazw• 
Pellets Atlas?
Ma#gorzata Bastian: Projekt 
Pellets Atlas jest kontynuacj% 
projektu Pellets for Europe, 
który by# realizowany w latach 
2003-2006. Projekt rozpocz%# 
si' w styczniu 2007 r. i b'dzie 
trwa* równo trzy lata. Ma on 
na celu stworzenie europej -
skiego atlasu rynku peletu. 
Chcemy go wykona*, zbiera -
j%c dane z rynku peletu z 27 
krajów Unii Europejskiej oraz 
z krajów niezrzeszonych, czyli 
Norwegii i Szwajcarii. W pro -
jekcie uczestniczy dwana&cie 
jednostek organizacyjnych 
z ró!nych krajów, czyli na ka! -
d% z nich przypada wi'cej ni! 
dwa kraje do monitorowania. 
W Polsce jednostk% zbieraj%c% 
dane jest Ba#tycka Agencja 
Poszanowania Energii. Zbiera -
my dane tak!e z terenu Czech 
i S#owacji. S% one zbierane 
kwartalnie. Raz do roku ak -
tualizujemy dane dotycz%ce 
produkcji, zainstalowanych 
mocy produkcyjnych, kon -
sumpcji szacowanej na podsta -
wie sprzeda!y. Co kwarta# s% 
aktualizowane ceny peletu dla 
odbiorcy ko•cowego. Badamy 
cen' peletu luzem oraz 
w torbach 15, 25 kg. Nast'pnie 
dane s% umieszczane na stro -
nie projektu. Jego uczestnikom 
dost'p do danych zapewniony 
jest z wyprzedzeniem. 

GPD: Czy w takim razie Pellets 
Atlas to zbiór statystyk, czy 
te! baza danych o firmach 
i dostawcach?
M.B.: Jedno i drugie. Mamy 
nadziej', !e pos#u!y on firmom 
obecnym na rynku do osza-
cowania istniej%cego popytu 
i tym samym stworzy wi'ksz% 
przejrzysto&* rynku peletu. 
Aktualnie te ceny wykazuj% 
bardzo du!e ró!nice. Nawet 
w naszym kraju te wide#ki 
potra+% wynosi* 100 z# w jedn% 
lub w drug% stron', co przy 
&redniej cenie 500-600 z# jest 
dla indywidualnego odbiorcy 
du!% ró!nic%. Mamy nadziej', !e 
taka baza danych doprowadzi 
do wyrównania cen na rynku. 

GPD: Z jakimi problemami 
borykaj• si• pa"stwo przy rea -

lizacji projektu?
M.B.: Najwi'kszy problem, 
z jakim si' spotykamy, to brak 
zaufania ze strony firm. Dane, 
o które prosimy, s% czasem 
szczegó#owe. Natomiast my 
ze swej strony staramy si' 
zapewni* – mam nadziej', !e 
skutecznie – !e dane s% trak -
towane poufnie i s#u!% Agen -
cji do opracowania danych 
zbiorczych. Nawet partnerskie 
organizacje z innych krajów 
nie maj% w nie wgl%du.

GPD: Czy pa"stwo tworzycie 
zbiorcz• baz• danych, czy 
te! ka!da organizacja dzia#a 
oddzielnie?
M.B.: W ramach projektu two -
rzona jest jedna baza danych, 
która jest umieszczona na 
jego stronie internetowej. Te 
informacje s% dost'pne tak!e 
w inny sposób. BAPE, jako 
jedyna z organizacji koordynu -
j%cych ten projekt, zdecydowa -
#a si' na stworzenie krajowej 
strony projektu. Tutaj nie 

wszystkie dane s% dost'pne, 
poniewa! baza danych jest ol -
brzymia i skomplikowana pod 
wzgl'dem technicznym. Aktu -
alnie na naszej stronie mo!na 
znale"* informacje  o firmach 
dzia#aj%cych na rynku, mate -
ria#y opracowane w ramach 
projektu, raporty krajowe oraz 
zarchiwizowane newslettery.

GPD: Czy firmy ch•tnie wspó# -
pracuj• z pa"stwem?
M.B.: W tej chwili na wspó# -
prac' z nami zdecydowa#o si' 
dziesi'ciu polskich producen -
tów, którzy #%cznie wytwarza -
j% 70 proc. produkcji krajowej. 
Generalnie wi'ksze firmy 
ch'tniej decyduj% si' na wspó# -
prac' z nami. Mniejsze cz' -
sto maj% problemy na rynku. 
Niech'tnie udzielaj% jakich -
kolwiek informacji i wol% we 
w#asnym zaciszu rozwi%zywa* 
swoje problemy. Natomiast 
cechuje je wi'ksza &wiado -
mo&*, !e potrzebny jest rozwój 
rynku. Zorganizowali&my 

w Bydgoszczy warsztaty skie -
rowane g#ównie do cz#onków 
projektu Pellets Atlas, ale tak -
!e do innych przedsi'biorców, 
by ich nak#oni* do wspó#pracy 
i zwi'kszy* zainteresowanie 
z ich strony. Najbardziej opty -
mistycznym wnioskiem z tego 
spotkania by# wniosek, !e czas 
promowa* paliwo, a nie tylko 
swoj% mark'. W tej chwili zna -
jomo&* paliwa jest tak niska 
w kraju, !e poszczególni produ -
cenci promuj%c tylko swoj% 
mark', nie osi%gaj% po!%dane -
go rezultatu. Najpierw nale!y 
zwi'kszy* zapotrzebowanie na 
pelet, a dopiero potem mo!na 
próbowa* przywi%za* klienta 
do marki.

GPD: Czyli warsztaty okaza#y 
si• sukcesem?
M.B.: Projekt zobowi%zywa# 
nas do wdro!enia takich 
warsztatów. Pi'* takich 
warsztatów ma si' odby* na 
terenie Europy. Odby#y si' ju! 
w Wielkiej Brytanii, Holandii. 

Polska jest trzecim krajem, 
który je zorganizowa#. G#ównie 
dla producentów, z którymi 
b'dziemy pracowa* w ramach 
projektu. Po to, by mogli oni 
nawi%za* wspó#prac', wy -
mieni* do&wiadczenia. My 
chcieli&my tak!e dotrze* do 
kolejnych firm i zach'ci* je do 
udzia#u. Warsztaty odnios#y 
skutek. Zosta#o nawi%zanych 
wiele kontaktów, i o to tak!e 
chodzi#o. Pojawili si' wi'ksi 
producenci biomasy.

GPD: Czy mo!na wskaza$ 
jakie% konkretne ruchy firm 
dotycz•ce promowania peletu 
jako paliwa?
M.B.: Dzia#ania firm w tej 
chwili s% skupione na budowie 
sieci dystrybucyjnej. Aktual -
nie najwi'kszym problemem 
jest to, w jaki sposób zoriento -
wa* si', gdzie mo!na go kupi*. 
Du!e firmy odchodz% od tego, 
by mali odbiorcy zaopatrywali 
si' u nich i staraj% si' ca#o&* 
sprzeda!y prowadzi* przez 
dilerów. Miejmy nadziej', !e 
ju! w nied#ugim czasie zacznie 
funkcjonowa* taki sposób jak 
na Zachodzie, czyli sprzedawa -
nie peletu w supermarketach, 
na stacjach benzynowych. 

GPD: Co jest g#ównym celem?
M.B.: Najwa!niejsza jest in -
formacja. Rynek rozwija si' 
samoistnie. W zwi%zku z tym, 
!e istniej% pewne zobowi%za -
nia krajów unijnych 
w zakresie ochrony &rodo -
wiska, wymóg zwi'kszania 
procentu odnawialnych "róde# 
energii, wzrastaj%ca cena 
paliw kopalnych – te wszyst -
kie czynniki nap'dzaj% rynek, 
natomiast istniej% w naszym 
kraju pewne luki informa -
cyjne. Chodzi o dost'pno&* 
paliwa, jego jako&*, jakie s% 
przeszkody, jak du!o zaoszcz' -
dzimy. Chcemy udost'pni* 
informacj' dla jak najwi'kszej 
ilo&ci osób. W ramach progra -
mu istnieje tak!e gor%ca linia. 
Jest to numer do Ba#tyckiej 
Agencji Poszanowania Energii. 
Pod tym numerem staramy si' 
udziela* wszelkich informacji 
dotycz%cych kwestii zwi%za -
nych z projektem Pellets Atlas.

GPD: Dzi•kuj• za rozmow•.

OZE |  Pellets Atlas skupia informacje od producentów

Skupmy si• na promocji peletu
„By rynek peletu prawid•owo 
móg• si• rozwija•, najpierw 

trzeba skupi• si• na promocji 
tego paliwa, a pó•niej dopiero 
w•asnej marki” – radzi Ma• -
gorzata Bastian z Ba•tyckiej 
Agencji Poszanowania Ener-

gii, jednego z partnerów 
projektu Pellets Atlas.

BARTOSZ RIEF

Ba!tycka Agencja Posza-
nowania Energii zbiera 
i aktualizuje dane 
dotycz!ce produkcji, 
zainstalowanych mocy 
produkcyjnych oraz szaco-
wanej konsumpcji peletu 
w Unii Europejskiej.fo
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Dzia•ania maj•ce na celu rozwój 
wykszta•cenia i kompetencji w re -
gionach oraz podniesienie atrak -
cyjno!ci i jako!ci szkolnictwa za -
wodowego mog• by" w tym roku  
zintensy#kowane dzi$ki mo%li -
wo!ci uzyskania do#nansowania 
w ramach projektu „Podniesienie 
atrakcyjno!ci i jako!ci szkolnictwa 
zawodowego”. Od 29 maja mo%na 
sk•ada" wnioski, np. w Urz$dzie 
Marsza•kowskim Województwa 
Pomorskiego w Gda&sku, do wy -
czerpania kwoty 18 153 550, 00 z•. 
Wniosek mo%e opiewa" na kwot$ od 
50 000 do 2 000 000 z•. Do#nanso -
wanie z EFS wynosi 85 proc. 
Mog• si$ o nie ubiega" wszystkie 
podmioty, tak%e osoby #zyczne 
prowadz•ce dzia•alno!" gospodar -
cz• lub o!wiatow• na podstawie 
odr$bnych przepisów. Spo!ród 
licznych posuni$", które mog• by" 
do#nansowane w projekcie, s• te% 
takie, które le%• w gestii zak•adów 
pracy, niezale%nie od ich wielko!ci 
czy rodzaju produkowanych wyro -
bów. Wystarczy ch$" w••czenia si$ 
w proces kszta•cenia fachowców 
i nawi•zanie kontaktu z placówk•, 
która otrzyma•a zgod$ na realiza -
cj$ projektu. Wniosek jest wyso -
ko punktowany za „…wspó•prac$ 
szkó• i placówek prowadz•cych 
kszta•cenie zawodowe z pracodaw -
cami i instytucjami rynku pracy…”.  
Stwarza to mo%liwo!" zap•acenia 
opiekunom praktyk zawodowych, 
zaj$" praktycznych i prowadz•cym 
zaj$cia specjalizuj•ce w zak•adach 
pracy, bez potr•cania wynagrodze& 
nauczycielom. Pojawi•a si$ szansa 
kszta•cenia merytorycznego zawo -
dowego na konkretnych stanowi -
skach pracy (np. przy obs•udze obra -
biarek numerycznie sterowanych, 
suszarni komputerowo sterowa-
nych, sortowni materia•ów czy su -
rowców wed•ug zwery#kowanych 
norm europejskich itp.), jednocze! -
nie pod nadzorem nauczycieli w za -
kresie notowa& w dzienniku, bhp, 
monitorowania post$pów i ocenia -
nia zgodnie z wewn•trzszkolnym 
systemem oceniania i promowania. 
Przy okazji nauczyciele zawodu 
mieliby okazj$ zaktualizowa" swo -
j• wiedz$.  Rozporz•dzenie o prak -
tycznej nauce zawodu przewiduje 
dok•adnie sposób i warunki p•ace -
nia pracodawcom za wk•ad w szko -
lenie uczniów, a teraz pojawi•a si$ 
te% szansa na 'ród•o tych pieni$dzy. 
Szko•y mog• w ramach „moderni -
zacji oferty kszta•cenia zawodowe -
go i dostosowania jej do potrzeb 
lokalnego i regionalnego rynku 

pracy wprowadza" nowe kierunki 
kszta•cenia oraz mody#kowa" pro -
gramy nauczania na kierunkach 
istniej•cych. Nie b$dzie to mo%liwe 
bez wspó•pracy szkó• i placówek 
prowadz•cych kszta•cenie zawodo -
we z pracodawcami i instytucjami 
rynku pracy. Ma to s•u%y" podno -
szeniu kwali#kacji zawodowych 
uczniów jako przysz•ych absolwen -
tów i wzmacnianiu ich zdolno!ci 
do zatrudnienia, w tym zw•aszcza 
w zakresie praktycznych form na -
uczania – sta%e, praktyki. Pieni•dze 
mo%na te% przeznaczy" na wypo-
sa%enie szkó• i placówek prowadz• -
cych kszta•cenie zawodowe w no -
woczesne materia•y dydaktyczne, 
w tym podr$czniki szkolne, progra -
my komputerowe, zapewniaj•ce 
wysok• jako!" kszta•cenia. Mo%na 
otrzyma" do#nansowanie na pro -
fesjonalne przeprowadzenie bada& 
na temat potrzeb na lokalnym ryn -
ku pracy, oczekiwa& pracodawców, 
oczekiwa& uczniów ostatnich klas 
szkó• zawodowych co do przysz•ej 
pracy itp. W ramach „efektywnego 
programu doradztwa edukacyjno-
zawodowego” na szczeblu powiatu 
lub województwa, mo%na urucho -
mi" o!rodek zawodowego doradz -
twa metodycznego lub chocia% 
zatrudni" doradc$ do niektórych 
grup przedmiotów zawodowych, 
poniewa% do wielu zawodów nie ma 
%adnych podr$czników ani zeszy -
tów "wicze&. Nauczyciele niektó -
rych przedmiotów zawodowych, 
w tym drzewnych, musz• sami, 
z sobie tylko wiadomych 'róde•, na 
podstawie programu nauczania, 
opracowa" tre!ci lekcji, sprawdzia -
ny, kryteria oceniania, pokserowa" 
materia•y dla uczniów i w ko&cu 
tak nauczy", aby by• skutek. Nikt 
nie tylko nie wspomaga, ale i nie 
kontroluje nauczycieli przedmiotów 
zawodowych. Podczas hospitacji 
uwagi dotycz• prawid•owo!ci za -
pisów w dzienniku lub „struktury 
lekcji”. Jedynym sprawdzianem 
pracy nauczyciela i szko•y w zakre -
sie kszta•cenia zawodowego jest 
wynik zewn$trznego egzaminu  po -
twierdzaj•cego kwali#kacje zawo -
dowe. A przepisy od kilku lat prze -
widuj• dzia•anie takich o!rodków. 
Widz$ te% zagro%enia przy realizacji 
projektów. Otó% uczniowie szkó• po -
nadgimnazjalnych maj• oko•o 35-
36 lekcji tygodniowo. Je!li dzia•anie  
w szko•ach pójdzie w kierunku 
zwi$kszenia ilo!ci godzin dodat -
kowych, to spowoduje to jeszcze 
wi$ksze obci•%enie uczniów. Tym -
czasem projekt wyra'nie premiuje 
wdra%anie nowych, innowacyjnych 
form nauczania i oceniania, cechu -
j•cych si$ wy%sz• skuteczno!ci•.  

Halina Nowak, technolog drewna, nauczyciel 

w Technikum Drzewnym w Chojnicach.

Masz pytanie, napisz: ekspert@gpd24.pl

Najwi!kszy wybór w wirtualnym salonie
W sklepie internetowym zdj$cia i opisy wyr$czaj• do radców technicznych.  
W sierpniu w ofercie sklepu internetowego Sk•adów B udowlanych VOX  znajdowa•o si$  999 rodzajów drzwi 
wewn$trznych i 40 rodzajów drzwi zewn$trznych. Ale t ak%e 28 rodzajów paneli i 14 typów pod•óg drew -
nianych. W ofercie s• tak%e o!cie%nice, akcesoria, li stwy przypod•ogowe. W ilu sklepach mo%na znale'" 
podobnie szeroki asortyment? Prawdopodobnie w %adny m. Nic wi$c dziwnego, %e cho" sklep internetowy 
dzia•a zaledwie od kilku miesi$cy, to szybko zyskuj e klientów. 
– Olbrzymim zainteresowaniem kupuj•cych ciesz• si$ n ie tylko panele, deski pod•ogowe i listwy przypod -
•ogowe, ale równie% drzwi – mówi Beata Jankowska z d zia•u marketingu. – Wida", %e klienci, którzy do 
tej pory darzyli zaufaniem oferowane materia•y pod• ogowe, przekonali si$ do kupowania przez internet 
równie% stolarki otworowej. 
– Zapewne mia•a na to wp•yw ma•a ilo!" kryteriów br anych pod uwag$ przy wyborze pod•ogi i brak ryzyka 
nieudanego zakupu – dodaje Arkadiusz *mi•owski, dyre ktor zakupów Sk•adów Budowlanych VOX. –  Szcze -
gó•owe opisy i zdj$cia drzwi umieszczone na naszej stronie www.sklep.sklady.vox.pl sprawiaj•, %e zakup 
drzwi przez internet sta• si$ równie prost• spraw•. J e!li klient zdecyduje si$ na kupienie pod•ogi w odpo -
wiednim kolorze, to automatycznie otrzyma propozycj $ zakupu listwy przypod•ogowej i k•towników 
w tym samym dekorze. To samo dotyczy drzwi i niezb$ dnych o!cie%nic oraz akcesoriów.
Zamówiony i op•acony towar mo%na odebra" z najbli%s zej placówki Sk•adu Budowlanego VOX b•d' te% 
mo%e by" on dostarczony bezpo!rednio do domu.                                                                                                             (bej)

KSZTA!CENIE ZAWODOWE |  Skorzystaj• uczniowie 
i nauczyciele

Unijne pieni•dze 
na kszta•cenie w zak•adzie
Nie chodzi o dodatkowe lekcje, 
ale o wdro•enie nowych, inno -
wacyjnych i skuteczniejszych 
form nauczania i oceniania.

HALINA NOWAK

Handel | Drzwi i pod!ogi w sklepie internetowym
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Hardex studzi z•otówk!
Spó•ka Hardex, znacz•cy 
eksporter na rynku euro-
pejskim, stara si$ niwelo -
wa" efekty mocnej waluty 
poprzez zakupy z importu 
i transakcje zabezpieczaj• -
ce. 
Firma kupuje za granic• ma -
teria•y i surowce niezb$dne do produkcji, takie jak  np. lakiery, 
%ywice, kleje, jak równie% cz$!ci do urz•dze& i mas zyn. 
Eksport w tym roku zmniejszy• si$ o kilka procent, gdy% prze-
kierowano t$ cz$!" sprzeda%y na rynek krajowy, co p ozytywnie 
wp•ywa na jej wyniki. 
W pierwszym pó•roczu 2008 r. firma z Krosna Odrza&s kiego 
wypracowa•a 4,5 mln z• zysku netto przy przychodach  powy%ej 
61 mln z•. 
– Uwa%am, %e spó•ka radzi sobie dobrze w obecnych w arunkach 
rynkowych. Na bie%•co pracujemy nad tym, aby w miar $ mo%li-
wo!ci niwelowa" efekty gorszej koniunktury na rynku  oraz moc -
niejszej z•otówki – mówi Ireneusz Kaczmarek, prezes  Zarz•du 
Hardex SA.
Hardex nieustannie dywersyfikuje zarówno odbiorców,  jak 
i dostawców. Tych pierwszych – pod k•tem mo%liwych do uzy -
skania cen, w przypadku drugich priorytetem jest, b y te ceny 
obni%y".  

S•abszy wynik Barlinka
Barlinek SA wed•ug raportu 
skonsolidowanego w I pó•ro -
czu 2008 r. osi•gn•• 251,165 
mln z• i osi•gn•• zysk 
z dzia•alno!ci gospodarczej 
w wysoko!ci 23,934 mln z• 
(o 3,4 mln z• ni%szy ni% 
w analogicznym okresie 

roku ubieg•ego). Zysk netto za dwa kwarta•y wyniós•  39,447 
mln z• (2007: 27,389 mln z•). 
Wysoki wzrost zysku wynika z zaksi$gowania dochodów  z tytu -
•u nabycia spó•ki (16,580 mln z•). 
W!ród danych bilansowych zwraca uwag$ wysoki wzrost  zapa-
sów. Na koniec czerwca osi•gn$•y one warto!" 205,99 3 mln z•, 
podczas gdy przed rokiem utrzymywa•y si$ na poziomi e o pra -
wie po•ow$ ni%szym – 106,205 mln z•.

Paged wobec kryzysu 
meblarstwa
Kryzys w bran%y meblowej 
odbi• si$ negatywnie na 
wynikach Grupy Paged SA 
w I pó•roczu. 
Przychody ze sprzeda%y 
Grupy wynios•y w pierw -
szym kwartale br. 178,655 
mln z•. Ale ju% zysk z dzia•alno!ci gospodarczej wy niós• tylko 
6,281 mln z•. 
S•aby wynik pog•$bi• si$ w II kwartale, gdy Paged z anotowa• 
strat$ netto w wysoko!ci 131 tys. z• wobec 6,882 ml n z• zysku 
w tym samym czasie roku ubieg•ego. 
Wykres zysków do do•u ci•gn• przede wszystkim wynik i dzia•al -
no!ci segmentu meblowego Grupy. 
Po dwóch kwarta•ach strata z tej dzia•alno!ci wynio s•a 2,3 mln 
z•, podczas gdy w analogicznym okresie 2007 r. segm ent ten 
przyniós• prawie 5 mln z• zysku netto.
– Wyzwaniem dla Grupy b$dzie utrzymanie w tym roku ubieg•o -
rocznego zysku netto – powiedzia• prezes Waldemar C zarnocki 
na konferencji prasowej. 
Cel ten b$dzie trudny do osi•gni$cia, bior•c pod uw ag$ sytuacj$ 
na rynku i to, %e tak%e drugi segment dzia•alno!ci – produkcja 
sklejki i forniru – opiera si$ w g•ównej mierze na odbiorcach 
z bran%y meblowej. 
Na wyniki du%y wp•yw b$d• mia•y tak%e koszty zwi•za ne z  re -
strukturyzacj• Paged Meble SA: przenoszenie produkc ji maj•cej 
na celu jej koncentracj$, wydatki na odprawy dla 70 0 zwalnia -
nych pracowników. 
W skali roku kwota wydatkowana na ten cel wyniesie 
ok. 10 mln z•. Innymi wa%nymi elementami dotycz•cym i 
ca•ej bran%y s•: spadek kursów walut, rosn•ce oczek iwania 
p•acowe pracowników, spadek popytu na meble na rynk ach 
eksportowych oraz silny wzrost konkurencji na rynku
krajowym.

>Gie•da

Certyfikacja FSC b!dzie bardziej dost!pna
Dyrektor generalny Lasów Pa•stwowych Marian Pigan spotka• si! z dyre ktorem organizacji Forest 
Stewardship Council (FSC) Andre Giacinim de Freitas. Robocze rozmowy dotyczy•y m.in. funkcjono-
wania certyfikacji FSC w Polsce oraz wyja"nienia problematycznej s ytuacji zwi#zanej z zawiesze-
niem certyfikatu FSC w niektórych z regionalnych dyrekcji Lasów Pa• stwowych. 
Przedsi$biorstwa drzewne, które posiadaj• certy#kat FSC, musz• przestrzega" zasady, by surowiec, jaki k upuj• 
z lasów, tak%e by• zgodny z mi$dzynarodowymi standarda mi FSC. Niestety, w ostatnim roku kilka dyrekcji 
regionalnych mia•o problem z utrzymaniem certy#katu , jak si$ okazuje – niekoniecznie z winy le!ników. 
Cz$!" regionalnych dyrekcji LP zosta•a pozbawiona c erty#katu FSC z powodu k•opotów z akredytacj• #rmy 
SGS Polska, która do niedawna prowadzi•a wi$kszo!" p rocesów certy#kacyjnych w Polsce. 
Andre Giacini de Freitas, dyrektor wykonawczy organ izacji FSC, spotka• si$ w tej sprawie z Marianem Pig anem, 
dyrektorem PGL LP, i przeprosi• za problemy wynik•e dla Lasów Pa&stwowych z powodu k•opotów SGS. Zapew -
ni•, %e do•o%y wszelkich stara&, by podobna sytuacja  nie powtórzy•a si$ w przysz•o!ci. 
– Przyjmuj$ do wiadomo!ci zagro%enia, jakie nios• opó 'nienia we wznowieniu certy#katów, w tym kon -
sekwencje prawne i #nansowe nie tylko w stosunkach p omi$dzy SGS i poszczególnymi RDLP, ale tak%e 
potencjalne roszczenia odszkodowawcze kontrahentów La sów Pa&stwowych, którzy ewentualnie ponios• 
straty zwi•zane z brakiem mo%liwo!ci wywi•zania si$  z umów na wyroby drzewne z surowca certy#kowa -
nego oraz maj• okre!lone trudno!ci w spe•nieniu wyma ga& FSC w procedurach zwi•zanych z certy#kacj• 
CoC – powiedzia• dyrektor FSC. Zapewni• tak%e, %e FSC opracuje w najbli%szym czasie zasady post$powa -
nia dla jednostek certy#kowanych poddawanych ocenie okresowej lub procedurze wznawiania certy#katu 
na wypadek zawieszenia akredytacji #rmie certy#kuj•c ej lub opó'nie& i innych problemów procedural -
nych wynik•ych z winy #rmy certy#kuj•cej. Wszystkie  regionalne dyrekcje Lasów Pa&stwowych otrzymaj• 
tak%e list$ #rm akredytowanych przez FSC do przeprowa dzenia certy#kacji gospodarki le!nej, zgodnie 
z polskimi standardami. 
Dyrektor generalny LP Marian Pigan zapewni•, %e polsc y le!nicy doceniaj• rol$ i znaczenie certy#kacji go -
spodarki le!nej, i zadeklarowa• dalsze uczestnictwo L asów Pa&stwowych w procesach z ni• zwi•zanych, bez 
wzgl$du na system certy#kacji (FSC, PEFC). Podkre!li•  jednocze!nie, %e decyzj$ o poddaniu si$ certy#kacji 
i o wyborze systemu certy#kacyjnego podejmuj• dyrekt orzy regionalnych dyrekcji LP.

Ma!gorzata Wnorowska

Spotkania |  Andre Giacini de Freitas w Polsce

Finanse i zarz•dzanie
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Do rozpocz$cia produkcji s• po -
trzebni pracownicy oraz maszyny, 
które pomog• w•a!ciwie wykona" 
dany wyrób. Jednak by wykorzy -
sta" maszyn$ pod ka%dym wzgl$ -
dem, a jednocze!nie nie spowodo -
wa" nadmiernego i zbyt szybkiego 
jej zu%ycia, warto w funkcjonowa -
niu parku maszynowego zastoso -
wa" odpowiednie narz$dzia. Nie 
tylko takie w tradycyjnym tego 
s•owa znaczeniu, ale tak%e te opra -
cowane przez specjalistów od za -
rz•dzania prac• przedsi$biorstwa. 
Jednym z tego typu usprawnie& 
jest Overall Equipment Effective -
ness.
OEE to wska'nik pozwalaj•cy na 
popraw$ efektywno!ci procesu 
wytwórczego w aspekcie strat po -
jawiaj•cych si$ w trakcie wykorzy -
stywania parku maszynowego. 
OEE jest wska'nikiem mierz•cym 
straty z tytu•u niezaplanowanych 
zdarze& na maszynach, takich jak: 
nieplanowane przestoje, niezgod -
na z wymaganiami jako!" oraz 
wyd•u%one czasy cyklu pracy ma -
szyny. Dzi$ki wska'nikowi przed -
si$biorca ma mo%liwo!" zobaczy" 
wielko!" strat w czasie eksploata -
cji danego urz•dzenia.
Czynnikami wp•ywaj•cymi na ma -
szyny s• zarówno awarie, usterki, 
jak i ró%nego rodzaju przestoje wy -
nikaj•ce np. z braku materia•u na 
stanowisku czy niew•a!ciwego za -
silania stanowiska w materia•. 
Przed wprowadzeniem wska'nika 
OEE wa%ne jest zrozumienie jego 
de#nicji oraz czynników wp•ywa -
j•cych na realnie dost$pny czas 
produkcyjny, a tym samym na 
efektywne wykorzystanie czasu, 
w którym maszyna jest eksploato -
wana.  

Po owocach wska$nik poznacie
Jak w wypadku u%ycia ka%dego 
narz$dzia, tak%e w wypadku OEE 
u%ytkownik mo%e oczekiwa" efek -
tów jego zastosowania. Wdro%enie 
OEE mo%e przynie!" skutki, które 
mog• by" wyra%one jako poprawa 
wykorzystania  maszyn, poprawa 
jako!ci produkowanych wyrobów 
czy te% zwi$kszenie dost$pno!ci 
maszyn do realizacji kolejnych za -
da&. 
Dzi$ki polepszeniu wykorzysty -
wania maszyny mo%liwe jest 
tak%e unikni$cie niepotrzebnych 
zakupów kolejnych urz•dze&. 
Zb$dne wydatki s• tak%e likwi -
dowane poprzez wi$ksz• kontrol$ 
nad pracuj•cymi maszynami oraz 
przez dok•adniejsze pilotowanie 
i rozwi•zywanie problemów. 
Istotne jest równie% zaanga%owa -
nie wszystkich pracowników, ich 

dba•o!" o maszyny, a nawet kon -
kurowanie pomi$dzy poszczegól -
nymi zespo•ami o lepszy wynik 
wska'nika OEE.
By jednak wprowadzi" odpowied -
nie usprawnienia, warto pozna" 
przyczyny powstawania strat. 
Pierwsza grupa przestojów, która 
„zjada” czas produkcyjny, a która 
nie jest mo%liwa do ca•kowitego 
wyeliminowania, to zgodne z pla -
nem pauzy, takie jak: przerwy 
wypoczynkowe, przekazywanie 
zmian, wype•nianie raportów, 
przezbrojenia, czyszczenie i kon -
serwacje, czy wreszcie próby tech -
nologiczne.
To, do jakiej grupy dany przestój 
nale%y, nie jest przypadkowe. Ma 
to wp•yw na to, czy czas przesto -
ju zostanie zaliczony do zdarze& 
planowanych, czy te% nieplanowa -
nych, a co za tym idzie – na war -
to!" wska'nika OEE. Aby przezbro -
jenia, czyszczenie, konserwacj$ 
i próby przypisa" do planowanych 
przestojów, wykonywanie tych za -
biegów musi zosta" wcze!niej ze -
standaryzowane. Standaryzacja 
pozwala na okre!lenie dok•adnego 
czasu trwania czynno!ci. 
Pomniejszenie dost$pnego czasu 
o wszystkie czynno!ci pozwala na 
wyznaczenie czasu, który móg•by 
by" przeznaczony wy••cznie na 
produkcj$ wyrobów. 
Podczas realizacji dzia•a& produk -
cyjnych mog• zaistnie" tak%e inne 
zdarzenia, których wyst•pienie 
nie jest planowane. Do tej grupy 
zalicza si$ straty na dost$pno!ci, 
straty na wykorzystaniu i straty 
na jako!ci.

Trzy grupy strat
Straty na dost$pno!ci to grupa 
zdarze& zwi•zanych z niemo%li -
wo!ci• realizowania zaplanowa -
nych zlece& produkcyjnych w wy -
niku zaistnienia awarii, usterek, 
przed•u%onych planowanych prze -
stojów, oczekiwania na materia• 
czy operatora. Straty na wykorzy -
staniu natomiast to pomiar spraw-
dzaj•cy, czy realizacja produkcji 
odbywa si$ w za•o%onym tempie. 
Ostatnia grupa strat nazwanych 
„na jako!ci” to pomiar czasu wyko -
rzystanego na wytworzenie wad -
liwych wyrobów. 
Te trzy grupy strat zawieraj• si$ 
we wska'niku OEE technicznym, 
który powstaje z przemno%enia 
trzech sk•adowych: dost$pno!ci, 
wykorzystania i jako!ci. 
Wykorzystanie okre!la si$ jako sto -
sunek pomi$dzy nominaln• a fak -
tyczn• wydajno!ci•  maszyny. 
Tylko ta sk•adowa wska'nika OEE 
w pomiarach mo%e wykracza" po -
nad 100 proc. Przyczyn• mo%e by" 
fakt, i% nominalny czas cyklu pra -

cy maszyny zosta• zani%ony lub to, 
%e pracownicy pracuj• szybciej ni% 
dopuszczalny, okre!lony w techno -
logii, czas cyklu maszyny, przez co 
mog• powodowa" wady jako!cio -
we produkowanych wyrobów czy 
uszkodzenia maszyny.
Jako!" natomiast jest jednym 
z prostszych do wyliczenia elemen -
tów sk•adowych OEE. W•tpliwo!ci 
powstaj• wtedy, gdy braki zostaj• 
poddane naprawie, dzi$ki czemu 
uzyskuje si$ dobry wyrób. 
W tym wypadku ten parametr 
mówi o ilo!ci wykonanych do -
brych wyrobów za pierwszym 
razem i liczbie braków. Je!li w #r -
mie prowadzone s• naprawy wy -
robów, to czas na nie po!wi$cony 
powinien by" zapisany jako strata 
na dost$pno!ci. 
Kolejnym krokiem po okre!leniu 
sposobu wyliczania OEE w fabry -
ce mo%e by" zde#niowanie Ca•ko -
witej Efektywno!ci Zak•adu, wy -
ra%onej za pomoc• wska'nika OPE 
(Overall Plant Effectiveness) mie -
rz•cego efektywne wykorzystanie 
ca•ego parku maszynowego #rmy.

Osi#gn#% cel
W jaki sposób skupi" si$ na aspek -
cie wdro%enia pomiaru efektyw -
no!ci wykorzystania maszyn  
w fabryce? Pierwszym krokiem 
jest sformu•owanie celów, jakie 
maj• by" zrealizowane przy u%yciu 
omawianego wska'nika, np.: obni -
%enie awaryjno!ci kluczowych ma -
szyn o 20 proc. 
Kolejnym dzia•aniem b$dzie wy -
bór maszyn, na których zostanie 
uruchomione zbieranie danych 
do OEE. Kryteria ich wyboru mu -
sz• by" zde#niowane i zak•ada", 
%e pomiarem zostan• obj$te  
w pierwszej kolejno!ci maszyny 
b$d•ce ograniczeniami procesu 
oraz maszyny krytyczne dla pro -
cesu wytwórczego. Po okre!leniu 
maszyn, na których b$d• prowa -
dzone pomiary, pora na wyzna -
czanie sposobu gromadzenia da -
nych. Ich zbieranie mo%e odbywa" 
si$ r$cznie b•d' automatycznie, 
zale%y to od technicznych mo%-
liwo!ci maszyny i kosztów zwi• -
zanych z pomiarem. Ka%dy ze 
sposobów ma swoje wady i zalety. 
Kiedy okre!lony zostanie sposób 
zbierania i gromadzenia danych 
z maszyn, mo%na przyst•pi" do 
de#niowania raportów. Raporty 
maj• w wizualny i przejrzysty spo -
sób prezentowa" uzyskane wyniki 

efektywno!ci wykorzystania ma -
szyny z zaznaczaniem problemów 
wp•ywaj•cych na jej obni%enie. 
Prawid•owe dzia•anie OEE b$dzie 
w du%ej mierze zale%a•o tak%e od 
nastawienia operatorów. Koniecz -
ne jest przeszkolenie pozwalaj•ce 
im na prawid•owe gromadzenie 
danych i odczytywanie wyników 
OEE.
Zastosowanie powy%ej opisanych 
kroków zagwarantuje zebranie 
wszystkich niezb$dnych danych 
do wyliczenia wska'nika OEE oraz 
otrzymania wymaganych rapor -
tów. Na tym dzia•ania ze wska'ni -
kiem si$ nie ko&cz•, a wr$cz dopie -
ro zaczynaj•. Zebrane dane maj• 
pos•u%y" do analizy zaistnia•ych 
problemów oraz ich eliminacji. 
Odbywa" si$ to musi w sposób 
sformalizowany, a grupy uczest -
nicz•ce w rozwi•zywaniu proble -
mów powinny zna" metody anali -
zy danych (np. 5xWhy, Ishikawa). 
Zespo•y takie musz• tak%e uzy -

ska" odpowiednie wsparcie za -
pewniaj•ce mo%liwo!" wdra%ania 
i utrzymania zmian prowadz• -
cych do zwi$kszenia efektywno!ci 
wykorzystania maszyn. 
Ka%da #rma decyduj•ca si$ na 
wdro%enie OEE powinna zde# -
niowa" oczekiwania co do nowo 
wprowadzanego miernika. Nale%y 
pami$ta", i% wdro%enie OEE nie 
jest celem samym w sobie. Jego 
wdro%enie ma spowodowa" popra -
w$ efektywno!ci wykorzystania 
maszyn. Je!li wska'nik ten mia• -
by s•u%y" tylko do gromadzenia 
danych i ich prezentacji w formie 
raportów, to lepiej zrezygnowa" 
z jego wprowadzania w #rmie. 
Wska'nik OEE nie odnosi si$ tylko 
i wy••cznie do maszyn, ale tak%e 
ludzi, materia•ów i organizacji pro -
cesu. Wdro%enie niesie za sob• za-
anga%owanie kadry kierowniczej 
oraz operatorów, a uzyskane dane 
maj• pos•u%y" do doskonalenia sy -
stemu.                                                     n
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METODY ZARZ"DZANIA |  Poprawa efektywno"ci

Zmierzy# straty i je usuwa#
Jak poprawi! efektywno"! u•ytkowania maszyn w zak#a -
dzie? Usprawnienia mog$ wynika! ze wska%nika efektyw-
nego wykorzystania ich czasu pracy.

ANNA SARBIEWSKA, LeanQTeam
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Specjalne piony policyjne, któ -
re od wrze!nia b$d• dzia•a"  
w urz$dach kontroli skarbowej 
w ca•ym kraju, zajm• si$ !ciga -
niem firm i osób, które dzia•aj• 
w szarej strefie, nie p•ac• po -
datków, nie ujawniaj• 'ród•a 
swoich przychodów, czy prowa -
dz• niezarejestrowany obrót 
towarami i us•ugami. 
W kr$gu zainteresowa& funk -
cjonariuszy b$dzie równie% 
sprzeda% towarów przez Inter -
net bez odprowadzania podat-
ku VAT. 
W pionach policyjnych praco -

wa" b$d• inspektorzy kontro-  
li skarbowej i pracownicy  
UKS. 
Chc•c zrealizowa" te plany, Mi -
nisterstwo Finansów musi jed -
nak pomy!le" o wzmocnieniu 
wszystkich pionów policyjnych 
tzw. grupami realizacyjnymi 
(odpowiednik policyjnych an -
tyterrorystów). 
Obecnie na 16 UKS takie grupy 
ma tylko sze!" urz$dów.
Szara strefa to powa%ny prob -
lem w bran%y drzewnej. 
Szacuje si$, %e co trzeci pod-
miot dzia•a poza granicami 

prawa: jest niezarejestrowany, 
omija podatek VAT, nie wysta -
wia rachunków klientom i tym 
samym nie rejestruje swych 
przychodów. 
Nadal powa%nym problemem 
jest równie% zatrudnianie pra -
cowników „na czarno”. 
Urz$dy skarbowe zapowiadaj• 
wzmocnione kontrole swoich 
pracowników. 
Je!li pracownik skarbówki po -
jawi si$ w tartaku  i nie dosta -
nie paragonu, nie musi wraca" 
do swojego urz$du po oficjalne 
zawiadomienie – wystarczy,  
%e wyjmie z kieszeni legityma -
cj$ i ju% mo%e rozpocz•" kon-
trol$, a zawiadomienie mo%e 
dostarczy" w ci•gu trzech  
dni.

(mari)

KONTROLA |  Lepiej zarejestruj dzia•alno••

Skarbówka •ciga szar• stref•
Od wrze•nia br. urz•dy kontroli skarbowej (UKS) 
uruchomi• nowe komórki do skutecznego •ciga-
nia szarej strefy.

4 stycznia 2006 r. wesz•a w •y -
cie dyrektywa Unii Europejskiej 
2002/91/WE, zgodnie z któr! 
ka•dy budynek musi mie" #wia -
dectwo energetyczne, tzw. pasz -
port energetyczny. Dyrektywa 
przewidzia•a trzyletni okres 
przej#ciowy dla implementacji 
jej rozwi!za$ w poszczególnych 
krajach. Mija on w styczniu 
2009 r. i od tego momentu nie 
tylko obiekty nowo wznoszone, 
ale równie• ju• istniej!ce b%d! 
musia•y legitymowa" si% pasz -
portem energetycznym. Ozna -
cza to, •e projekt budynku musi 
okre#la" klas% energetyczn! (od 
A do G), czyli warto#" ca•kowite -
go zapotrzebowania na energi%, 
wykorzystywan! na wszystkie 
cele: ogrzewanie, o#wietlenie, 
przygotowanie ciep•ej wody, kli -
matyzacj% i wentylacj%. Podczas 
oceny energetycznej budynku 
b%d! brane pod uwag%: w•a#ci -
wo#ci cieplne oraz szczelno#" 
przegród w budynku, w•a#ciwo -
#ci energetyczne instalacji wen -
tylacyjnych, klimatyzacyjnych, 
ogrzewczych, o#wietleniowych 
i wodoci!gowych wody ciep•ej, 
a tak•e usytuowanie budynku 
i warunki wykorzystania na-
s•onecznienia. Je•eli po uko$ -
czeniu budowy oka•e si%, •e 
ca•kowite zapotrzebowanie na 
energi% przekracza warto#" za -
k•adan! w projekcie, to b%dzie 
to oznacza•o, •e budynek zosta• 
&le wykonany lub jest niew•a#ci -
wie u•ytkowany. 
Paszporty energetyczne b%d! 
wa•ne przez 10 lat, po tym 
czasie budynki b%d! poddawa -
ne kontroli. To pozwoli zwe -
ryfikowa" klas% energetyczn! 
i sprawdzi", czy stan techniczny 
budynku nie ulega pogorszeniu. 
Dyrektywa zaleca, aby #wiade -
ctwa energetyczne wydawali 
niezale•ni eksperci. W Polsce 
b%d! to licencjonowani audy -
torzy. Natomiast kontrole b%d! 
przeprowadzane przez osoby 
maj!ce uprawnienia budowlane 
w specjalno#ci instalacyjnej.
'wiadectwo energetyczne b% -
dzie niezb%dne, gdy b%dziemy 
chcieli sprzeda" lub naj!" budy -
nek oraz w przypadku moder-
nizacji obiektów o powierzchni 
wi%kszej ni• 1 tys. m 2, je#li jej 
koszt przekroczy 25 proc. ich 
warto#ci. 
Zgodne z dyrektyw! paszporty 
energetyczne nie s! wymagane 

w przypadku budynków:
- wolno stoj!cych o powierzchni 
u•ytkowej do 50 m 2, 
- modernizowanych, je•eli koszt 
modernizacji nie przekracza  
25 proc. warto#ci obiektu, 
- u•ytkowanych okresowo lub 
tymczasowo, 
- zabytków i budynków kultu re -
ligijnego.
Niezb%dne s! zmiany ju• na eta -
pie projektowania budynków. 
Od tej pory wa•na jest nie tyl -
ko forma architektoniczna, ale 
równie• kszta•t i uk•ad prze -
strzenny bry•y. Jednym s•owem 
budynek ma by" nie tylko •adny, 
ale równie• musi zu•ywa" jak 
najmniej energii. Dlatego pro -
jekt b%dzie wymaga• pracy ze -
spo•owej architektów i specjali -
stów z ró•nych bran•. St!d tak 
wa•na jest promocja drewna, 
a nawet zawi!zanie odpowied -
niego lobby drzewnego, które 
przekona architektów do wyko -
rzystania drewna jako surowca 
do budowy energooszcz%dnych 
domów.
Producenci materia•ów budow -
lanych ju• przygotowali si% do 
wdro•enia nowych norm. Fir -
ma Kronopol, która opracowa•a 
technologi% lekkiego budowni -
ctwa szkieletowego znanego 
jako System Kronopol, ma prze -
wag% ju• na starcie, poniewa• 
propaguje budownictwo ener -
gooszcz%dne, charakteryzuj!ce 
si% np. bardzo dobr! izolacyj -
no#ci!. 
– Je•eli postawimy obok siebie 
dwa wizualnie podobne bu -
dynki: murowany i wykonany  
w Systemie Kronopol, wówczas 
paszport energetyczny wyra& -
nie poka•e przewag% naszego 
systemu – t•umaczy Micha• 
Sandecki, mened•er produktu 
w firmie Kronopol. 
Firma Kronopol ma ju• obliczo -
ne wspó•czynniki izolacyjno#ci 
#cian, w zale•no#ci od ró•nych 
przekrojów i grubo#ci. Gotowe 
parametry cz%#ci sk•adowych 
u•atwi! wykonanie oblicze$ dla 
ca•ego budynku. 
– Chcemy budowa" domy wed•ug 
jednego, starannie opracowane -
go schematu technologicznego. 
U•atwi to wykonanie paszportu 
energetycznego i wp•ynie na 
obni•enie jego ceny. Mo•liwo#" 
stworzenia takiego wzoru pasz -
portu energetycznego istnieje 
tylko w przypadku szczegó•owo 

DYREKTYWA | Budownictwo

Paszport
Od 2009 r. •wiadectwa energetyczne dla budyn-
ków (tzw. paszporty) b•d• wymagane nie tylko 
w przypadku obiektów nowo wznoszonych, ale 
równie• ju• istniej•cych. Promocja budowni-
ctwa pasywnego zwi•kszy popyt na energoo-
szcz•dn• stolark• drewnian•.

Prawo
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Gdy nasta• portal, tartak Wit -
kowskich by• karany ujemny -
mi punktami i   pozbawiany 
dostaw sosny za to, •e kupowa• 
drewno li#ciaste niskiej jako#ci 
po cenie ni•szej, ni• wynosi•o 
minimum.  
– Wiedzia•em, •e tego drewna 
i tak nikt nie kupi – mówi roz -
•alony Witkowski – i rzeczy -
wi#cie, w tej chwili zostaje ono  
w lasach. Odchodz% od zaku-
pów drewna gatunków li# -
ciastych, które przy okazji s! 
wycinane, gdy• jestem za to 
karany t! negatywn! punkta -
cj!. I dlatego w tym roku nie 
dosta•em 360 kubików sosny, 
podobnie jak w ubieg•ym. Z ko -
nieczno#ci zakupów dokonuj% 
na S•owacji, gdzie ceny nie s! 
wysokie, a charakterystyczne 
jest to, •e przemys• drzewny 
jest tam opanowany przez me -
gatartaki, które wybieraj! k•o -
dy o niewielkich #rednicach, 
natomiast drewno o du•ych 
#rednicach, z nap•ywami ko -
rzeniowymi o #rednicach od  
14-18 cm w cie$szym ko$cu, jest 
tam odk•adane i sprzedawane  
w takich samych cenach innym 
tartakom. 

Nic si• nie marnuje
Z dost%pnego surowca powsta -
j! tarcice w dobrych klasach, 
a z odpadów robi si%… listwy 
na obrze•a korkowych tablic. 
Wykorzystuje si% ka•dy kawa -
•ek surowca. Drewno olcho -
we wspaniale nadaje si% na 
sztachety, które te• ciesz! si% 
du•ym powodzeniem. Swego 
czasu mieli stolarni%, w której 

– wykorzystuj!c krótkie ele -
menty – produkowano krzes•a, 
stela•e, jak równie• inne meble. 
Z czubów d%bowych wykony -
wano na rynek hiszpa$ski de -
sk% podbitkow!, o d•ugo#ciach 
od 1 do 2,5 m, i to si% #wietnie 
sprzedawa•o.  
– Z drewna pokonstrukcyjnego 
– dodaje Witkowski – które nie 
odpowiada wymogom drewna 
konstrukcyjnego, produkuje 
si% w tartaku meble ogrodowe, 
a jesieni!, gdy zgromadzi si% 
wi%cej takiego drewna, oferuje -
my je w pakiecie po atrakcyjnej 
cenie nabywcom… wi%&by da-
chowej. Tarcic% boczn! i krócia -
ki wykorzystujemy na rollbor -
dery, które sprzedaj! si% dobrze, 
przy okazji handlu kor!.

Bardziej funkcjonalne ni• no-
woczesne
Tartak Witkowskich by• jed -
nym z pierwszych, w którym 
zainstalowano u•ywany •uraw 
Baljer*Zembrod, sprz%•ony 
z sortownikiem k•ód. Wybrana 
d•u•yca jest sortowana na stole 
manipulacyjnym i za pomoc! 
legara mechanicznego wrzuca -
na do specjalnego podajnika. 
Pracownik obs•ugi okre#la, do 
której z 22 kieszeni spada dana 
k•oda. +uraw jest bardzo cen -
ny, poniewa• wszystkie k•ody 
nietypowe – krzywe, krótkie, 
innych gatunków, które akurat  
w tej chwili nie s! przeznaczone 
do przetarcia – mo•na z dosta -
wy od•o•y", a pó&niej, gdy si% 
ich uzbiera wi%cej, przetrze".
 Trak pionowy polskiej produk -
cji przystosowany jest do prze -

cierania drewna o #rednicy 
przekraczaj!cej nawet 130 cm, 
a czasami zdarzaj! si% takie 
sztuki. Wyposa•ony jest w wó -
zek podawczy, a tak•e umo•li -
wia zmechanizowany przerób 
materia•u bocznego.
Ciekawostk! jest system odpy -
lania i dostarczania do filtra 
produkcji austriackiej zanie -
czyszczonego powietrza z ka• -
dej obrabiarki, a wi%c równie• 
spod traków. Trociny, wióry 
i py•y dostaj! si% ssawkami do 
filtrów. Badanie sanepidu doty -
cz!ce zapylenia #rodowiska pra -
cy wykaza•o jego zmniejszenie 
poni•ej po•owy dopuszczalnej 
normy. Sprawdzi•a si% metoda 
wykorzystania zamiast jedne -
go wentylatora o mocy oko•o  
80 kW, sze#ciu mniejszych wen -
tylatorów, gniazdowo za•!cza -
nych, o zainstalowanej mocy 
wynosz!cej oko•o 30 kW. Jest to 
bardzo oszcz%dny uk•ad. Filtry 
czyszcz! powietrze, które wra -
ca do atmosfery. Wychwycone 
cz!stki drzewne dostarczane 
s! rurami do silosu nad kot•ow -
ni!. Pod silosem znajduj! si% 
dwa kot•y, których ciep•o wyko -
rzystuje si% w suszarniach.
Zak•ad jest wyposa•ony w sze#" 
komór suszarnianych sterowa -
nych sterownikami. Pi%" komór 
w•asnej konstrukcji drewnianej 
– wewn!trz blacha aluminio -
wa, z zewn!trz zwyk•a blacha 
ocynkowana – wyposa•onych 
jest w komputery i sterowniki 
firmy Luka. Suszarnie pracuj! 
ju• 15 lat.  
Drewno po wysuszeniu prze-
chodzi przez dwie nowoczes-
ne strugarki  czterostronne 
Compact 630, przystosowane 
do strugania po w!skiej p•asz -
czy&nie, firmy Leadermac na 
licencji Weiniga, specjalnie 
skonstruowane w wersji roz -
szerzonej, z pami%ci! kompu -
terow!, która pozwala bardzo 
szybko dokonywa" zmian w na -
stawach maszyny.

Dach promuje prefabrykowane 
konstrukcje
Przeje•d•aj!cy tras! Wielu$-  
-Cz%stochowa ju• z daleka wi -
dz! oryginaln! konstrukcj% 
dachow! nowej hali, w której 
rozpocz%to monta• zautomaty -
zowanej linii przerobu drewna 
o d•ugo#ci do 12 m. 

W jej sk•ad wejdzie: trak tarczo -
wy dwuwa•owy, obrzynarka 
automatyczna z sortownikiem 
kieszeniowym, •apacz metalu, 
korowarka Cambio, skaner, li -
nia optymalizacji. Oczywi#cie 
w linii b%dzie te• stanowisko 
kory i sortowania odpadów.

Niestety, na ten innowacyj -
ny projekt nie uda•o si% uzy -
ska" dotacji unijnej. Ale mimo 
to w•a#ciciele przewiduj!, •e  
szybko zostanie uruchomio-
na cz%#" przerobu materia•u  
bocznego.  

  nKonstrukcje dachowe wymagaj• mniejszej ilo•ci drewna ni• tradycyjne.

Dach nowej hali promuje prefabrykowane konstrukcje.

Z gorszego drewna konstrukcyjnego wykonuje si!… meble ogrodowe.

Mo!na te• zarabia" na sprzeda•y modnej kostki brukowej.
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W asortymencie 7rmy Peplin-
ski*Banaszewski Sp. z o.o. mo•na 
znale&" bardzo wiele gatunków 
drewna w ró•nych grubo#ciach, 
jednak od pewnego czasu przed -
si%biorstwo wyspecjalizowa•o si% 
w imporcie tarcic ameryka$skich 

oraz egzotycznych. W swojej ofer -
cie posiada ponad 50 ró•nych 
gatunków z ca•ego #wiata. Aktu -
alnie 7rma ma bardzo atrakcyj -
n! i promocyjn! ofert% obejmuj! -
c! tarcice egzotyczne, takie jak 
merbau, sapeli, teak oraz tarcice 
ameryka$skie. W bie•!cym roku 
Peplinski*Banaszewski Sp. z o.o. 
znacznie poszerzy•a swoj! wspó• -
prac% z ameryka$skimi dostawca -
mi, co zaowocowa•o sporym obni -
•eniem cen sprzedawanej tarcicy. 

Do tego importowi sprzyja bardzo 
korzystny kurs dolara w stosunku 
do z•otówki. 

Ni•sze ceny
Dla przyk•adu orzech ameryka$ -
ski w 200; r. kosztowa• oko•o 8 
000 z•/m 3, a dzisiaj mo•na go kupi"  
w 7rmie Peplinski*Banaszewski 

Sp. z o.o. w najwy•szej klasie ja -
ko#ci ju• od 4 000 z•/m 3. Podob-
nie jest z innymi obrzynanymi 
tarcicami ameryka$skimi. D!b 
i jesion w najwy•szej klasie ja -
ko#ci mo•na kupi" w cenie 2400 
z•/m 3. Te atrakcyjne ceny s! efek -
tem wieloletnich prób wspó•pra -
cy z ró•nymi dostawcami. Znale -
zienie odpowiedniego partnera 
handlowego w odleg•ych krajach, 
nawet w dobie Internetu, nie jest 
rzecz! prost!.

Ameryka"ska, tylko obrzynana
Bior!c pod uwag% walory, a tak -
•e zastosowanie ameryka$skiej 
tarcicy, nie ró•ni si% ona w•a#ci -
wie od polskiej. Ró•nica wynika 
przede wszystkim ze sposobu 
jej sortowania oraz faktu, •e jest 
to wy•!cznie tarcica obrzynana. 
Tradycyjna polska klasy7kacja 
tarcicy nieobrzynanej opisuje jej 
dopuszczalne wady i ich wyst% -
powanie. Natomiast ameryka$ski 
sposób sortowania i klasy7kacji 
tarcicy ocenia przede wszyst-
kim jej wydajno#", czyli wielko#" 
i ilo#" czystych elementów (bez 
wad), które mo•na pozyska" 
z deski. Jest to wygodniejsze dla 
producentów mebli, poniewa• za -
pewnia •atwy do obliczenia udzia• 
drewna bez wad o okre#lonych 
wymiarach w danej partii tarcicy. 
Jedynym problemem mo•e by" 
inne ni• w Europie traktowanie 
bielu przy obmierzaniu tarcic, 
który w Ameryce nie jest trakto -
wany jako wada drewna.

Orzech na topie
Z tarcic ameryka$skich naj -
bardziej popularne s! orzech, 
czere#nia, jesion oraz d!b czer -
wony, jednak na pierwszym 
miejscu listy 7guruje orzech 
ameryka$ski. W Europie, nieste -
ty, nie posiadamy znacz!cych 

siedlisk tego drzewostanu, tak 
wi%c Ameryka jest jego najwi%k -
szym &ród•em. Orzech zrobi• si% 
obecnie bardzo modny i wyko-
rzystywany jest (podobnie jak 
czere#nia) przede wszystkim do 
produkcji ekskluzywnych meb -
li. Ciekaw! propozycj% stanowi 
równie• jesion ameryka$ski. 
Amerykanie oferuj! go w dwóch 
wariantach: jako jesion bia•y 
– pozyskiwany wy•!cznie z ze -
wn%trznych cz%#ci k•ody oraz 
ciemny, twardzielowy – pozyski -
wany z przyrdzeniowych cz%#ci 
k•ody. Natomiast g•ównym walo -
rem d%bu czerwonego, który nie 
ró•ni si% praktycznie niczym od 
europejskiego d%bu czerwonego, 
jest jego atrakcyjna cena. 

Inwestycje firmy
Dynamiczny wzrost sprzeda•y  
i rozwój 7rmy Peplinski*Bana-
szewski Sp. z o.o. spowodowa• ko -
nieczno#" powi%kszenia zarówno 
posiadanej powierzchni magazy -
nowej, jak i  biurowej. 
W lipcu br. zako$czony zosta• 
gruntowny remont hali magazy -
nowej w Jarocinie oraz budowa 
wiaty. W tym samym miesi!cu 
rozpocz%ta zosta•a budowa nowo -
czesnego biurowca. Zako$czenie 
inwestycji planowane jest na gru -
dzie$ bie•!cego roku.                      n

TARCICA |  Peplinski i Banaszewski o drewnie zza oceanu

Dolar sprzyja ameryka!skiej tarcicy
Orzech ameryka•ski 
w 2007 r. kosztowa• 

oko•o 8 000 z•/m3, a dzisiaj 
mo•na go kupi• w firmie 
Peplinski&Banaszewski 
Sp. z o.o. w najwy•szej 

klasie jako•ci ju• od 
4 000 z•/m3.

JOANNA GRACEK

Niski kurs dolara 
sprzyja importowi 
tarcicy ameryka#skiej, 
szczególnie 
w gatunkach orzech czy 
d•b, przeznaczonej do 
produkcji mebli.fo
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McWood Productions dzia•a ju• 
od ponad ;0 lat. Lata 60. ubieg•e -
go wieku to wzmo•enie produkcji 
tarcicy. Dalszy rozwój przedsi% -
biorstwa pozwoli• na rozszerzenie 
oferty handlowej oraz wprowadze -
nie wa•nych – z punktu widzenia 
klienta – us•ug. Firma zajmuje si% 
zarówno produkcj!, jak i handlem 
produktami drzewnymi. Jej szero -
ki asortyment obejmuje g•ównie: 
tarcic• (•wierk/jod•a: •aty, kan -
tówka, deski), p•yty klejone (buk), 
kantówki okienne (d•b, meranti), 
deski paletowe, ró•nego rodzaju 
sklejki (p•yty pil•niowe, p•yty wió -
rowe, MDF), drewno ogrodowe 
(deski tarasowe bankirai, p•yty 
ogrodowe, p•oty), pod•ogi (parkiet, 
laminat, drewno egzotyczne) . Fir -
ma zajmuje si! równie" produkcj#, 
sprzeda"# oraz projektowaniem 
artyku$ów meblowych (zestawy 
piwne, sto$y bankietowe, pokrow -
ce na krzes$a). Wysoka jako%& to-
warów, po$#czona z partnerskim 

stosunkiem do kontrahentów, za -
owocowa$a dynamicznym rozwo -
jem przedsi!biorstwa, co pozwoli$o 
ugruntowa& pozycj! 'rmy na mi! -
dzynarodowym rynku. Jej siedziba 
mie%ci si! w miejscowo%ci Buseck, 
w okolicy miasta Giessen w Hesji. 
Tu koncentruje si! g$ówna dzia -
$alno%& 'rmy, przede wszystkim 
wspó$praca z krajami Ameryki Po -

Wspó•praca z Polsk•
Szerokie spektrum dzia$ania dopro -
wadzi$o do tego, "e w przedsi!bior -
stwie zatrudnionych jest ponad 70 
pracowników z 14 ró"nych krajów. 
Ca$a praca McWood Productions 
opiera si! na zaspokajaniu potrzeb 
klienta, który jest dla 'rmy naj -
wa"niejszy. Zatrudnieni pracowni -
cy w$adaj# wi!c ró"nymi j!zykami 

i posiadaj# wysokie kwali'kacje, 
pozwalaj#ce na sprostanie wyma -
ganiom, jakie stawia wspó$czes -
ny rynek. Urodzeni i wychowani  
w danych krajach, s# w stanie bar -
dzo dobrze zrozumie& mentalno%& 
oraz przyzwyczajenia klientów 
i wyj%& naprzeciw ich oczekiwa -
niom. Polscy pracownicy s# do dys -
pozycji polskich kontrahentów od 
poniedzia$ku do pi#tku. Umo"liwia 
to szybki, bezpo%redni kontakt tele -
foniczny, co chwal# zarówno du"e, 
jak i ma$e przedsi!biorstwa. Z ta -
kim nastawieniem i z tymi mo"li -
wo%ciami 'rma dokona$a ogromne -
go post!pu. Od dwóch lat McWood 
Productions dzia$a na polskim 
rynku i dostrzega w nim wielki 
potencja$. Przyczynia si! do tego 
obecno%& polskich pracowników, 
którzy z zaanga"owaniem wyko -
nuj# wszelkie zadania. W wielu 
przypadkach wi!* mi!dzy polski -
mi pracownikami a klientami jest 
ju" g$!boko zakorzeniona.

Przyjazne !rodowisko dla klienta  
Szeroka gama produktów oferowa -
nych przez McWood Productions 
oraz m$ody zespó$ polskich pra-

cowników to niejedyne walory 
'rmy. Aby sprzeda" oferowanych 
towarów funkcjonowa$a sprawnie, 
konieczna jest dobrze rozwini!ta 
logistyka. McWood Productions 
jest pod tym wzgl!dem wzorowy, 
poniewa" d$ugotrwale wspó$pra -
cuje z renomowanymi 'rmami 
spedycyjnymi. Dlatego te" zamó -
wiony towar szybko tra'a do r#k 
nabywcy. To wszystko sk$ada si! 
na bardzo przyjazne %rodowisko 
dla potencjalnego klienta. Niepi -
sanym mottem przedsi!biorstwa 
jest d$ugotrwa$a wspó$praca oraz 
indywidualne podchodzenie do 
ka"dego zapytania kontrahenta. 
Wielu klientów odwiedzi$o 'rm!, 
co doprowadzi$o do zacie%nienia 
wspó$pracy. Wizytówk# McWood 
Productions jest dobre imi!, %ci%le 
zwi#zane z jako%ci# towaru.

(artyku• sponsorowany)

McWood Productions 
GmbH&Co. KG
Niemcy
D-35418 Buseck, Edekastr. 3
e-mail: info@mcwood24.de
tel.: +49 6408 9013 59
fax: +49 6408 9013 42
www.mcwood24.de

$udniowej, Azji oraz ca$ej Europy. 
W jej posiadaniu znajduj# si! liczne 
zak$ady produkcyjne, ulokowane w 
sze%ciu krajach. 

GOSPODARKA |  Firma McWood o swoim szerokim asortymencie

Dobrze rozpoznany zagraniczny rynek
G•ówny atut niemieckiego przedsi•biorstwa stanowi sz eroki asor -
tyment, dzi•ki któremu firma McWood potrafi zaspoko i! potrzeby 
najbardziej wymagaj"cego klienta. D•ugoletnie do#wi adczenie 
sprawia, $e rynek zagraniczny nie stanowi dla niej niewiadomej.

M•ody zespó• polskich 
pracowników McWood Pro-
ductions (od lewej, pierwszy 
rz!d): Anna Jäger, Adam 
Andrzejewski, El"bieta Hejno, 
Marcelina Nowak, Kinga 
Dobroszek (brak na zdj#ciu).

Produkcja
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Jednym z preparatów przydat -
nych do zabezpieczania drewna 
budowlanego przed ogniem jest 
impregnat ogniochronny KUPRA -
FUNG®–UNIEPALNIACZ. Stanowi 
on specjalistyczny preparat do za -
bezpieczania drewna i wyrobów 
z drewna przed dzia$aniem ognia. 
Jest mieszanin# soli, której pod -
staw! stanowi# zmody'kowane 
nieorganiczne zwi#zki potasu  
w postaci krystalicznego proszku 
o kolorze bia$ym lub lekko sza -
rym. Dla wygody u"ytkownika 
oferowany jest równie" w postaci 
koncentratu – 50-proc. roztworu 
wodnego. KUPRAFUNG ®–UNIE -
PALNIACZ charakteryzuje si! 
alkalicznym odczynem roztworu 
roboczego (pH 8 dla 10-proc. roz -
tworu) przy wysokiej skuteczno -
%ci ogniochronnej i neutralnym 
wp$ywie na %rodowisko. W postaci 
sypkiej jest preparatem o wysokiej 
rozpuszczalno%ci w wodzie. Jego 
zalet# jest zdolno%& do wytwarza -
nia pod wp$ywem p$omieni i wy -
sokiej temperatury zwartej war -
stwy zw!glonej piany, hamuj#cej 
dop$yw ciep$a w g$#b pal#cego si! 
materia$u, a tak"e wydzielanie nie -
palnych i nietoksycznych gazów. 
Ponadto preparat charakteryzuje 
si! ma$# agresywno%ci# korozyjn# 
roztworu o st!"eniu 15 proc. wo -
bec stali, zgodnie z wytycznymi 
PN-87/C-04910 („+rodki ochrony 
drewna. Badanie agresywno%ci 
korozyjnej wobec stali”). KUPRA -
FUNG®–UNIEPALNIACZ obni"a 
temperatur! krzepni!cia roztworu 
roboczego do -7OC. Z koncentratu 
50-proc., w temperaturze poni"ej 
10OC, mog# wypada& osady, któ -
re po podgrzaniu do temperatury 
pokojowej $atwo ulegaj# rozpusz -
czeniu. Preparat ten, podobnie jak 
inne preparaty ogniochronne, ma 
s$aby wp$yw na zmiany w$a%ciwo-
%ci mechanicznych zaimpregno -
wanego drewna.
KUPRAFUNG ®–UNIEPALNIACZ 
posiada dobre w$a%ciwo%ci grzy-
bobójcze w stosunku do mikro -
grzybów. Jednak w celu uzyskania 
kompleksowego zabezpieczenia 
drewna przed korozj# biologiczn# 
do roztworu roboczego nale"y do -
da& impregnat KUPRAFUNG ®–P 
w ilo%ciach zalecanych przez pro -
ducenta, w zale"no%ci od klasy 
zagro"enia korozj# biologiczn# 
i metody impregnacji. KUPRA -
FUNG®–P jest dwusk$adnikowym 
koncentratem bazuj#cym na so -

lach miedzi. Jest niewymywalny 
i bardzo skutecznie zabezpiecza 
drewno budowlane przed dzia$a -
niem grzybów domowych.

Metody nasycania
Aby uzyska& w$a%ciwe zabez-
pieczenie surowca preparatem 
KUPRAFUNG ®–UNIEPALNIACZ 
i zalecan# warto%& wch$oni!cia 
preparatu w drewno, nale"y sto -
sowa& jedn# z metod nasycania: 
metod! ci%nieniow#, czyli zu"ycie 
oko$o 1,9 l roztworu roboczego na 
1 m 2 powierzchni drewna; metod! 
zanurzeniow#, czyli zu"ycie oko$o 
1,1 l roztworu roboczego na 1 m 2 
powierzchni drewna. Czas zanu -
rzenia drewna jest przy tym spo -
sobie uzale"niony od: geometrii 
(stosunek powierzchni do obj!to -
%ci), wilgotno%ci drewna, stopnia 
od"ywiczenia oraz innych czynni -
ków (np. temperatury otoczenia). 
Czas zanurzenia nale"y kontrolo -
wa&, na bie"#co obserwuj#c uby -
tek roztworu roboczego. Trzeci# 
z metod nasycenia jest malowa -
nie, natrysk, czyli zu"ycie oko$o 
0,8 l roztworu roboczego na 1 m 2 
powierzchni drewna.
W zale"no%ci od stosowanej me -
tody nasycania oraz postaci pre-
paratu (Koncentrat 100 proc. czy 
Koncentrat 50 proc.) stosowane 
s# ró"ne st!"enia roztworów robo -
czych. I tak przy zastosowaniu me -
tody ci%nieniowej st!"enie roztwo -
ru roboczego powinno wynosi& 10 
proc., co odpowiada rozpuszcze -
niu w 9 l wody 1 kg Koncentratu 
100 proc. lub 1 litra Koncentratu 
50 proc. w 5 l wody. Dla metody 
zanurzeniowej zalecane jest st! -
"enie ok. 15 proc., co odpowiada 
rozpuszczeniu w 6 l wody 1 kg 
Koncentratu 100 proc. lub 1 litra 
Koncentratu 50 proc. w 3 l wody, 
natomiast przy zastosowaniu 
metody malowania lub natrysku 
zalecane jest st!"enie roztworu 
roboczego 25 proc. Zalecane st! -
"enia roztworów s# ni"sze ni" w 
przypadku stosowania wielofunk -
cyjnych %rodków ochrony drewna 
o dzia$aniu przeciwogniowym.

Potrzebne s• badania
Aby mo"na by$o zastosowa& pre -
parat do zabezpieczenia drewna 
budowlanego przed ogniem, musi 
on posiada& Aprobat! Techniczn# 
Instytutu Techniki Budowlanej 
oraz spe$ni& okre%lone wymogi, 
potwierdzone specjalistycznymi 
badaniami zgodnymi z normami 
europejskimi i polskimi, dotycz# -

cymi reakcji na ogie< zgodnie z In -
strukcj# ITB Nr 401/2004.
Preparat KUPRAFUNG ®–UNIE -
PALNIACZ posiada Aprobat! Tech -
niczn# ITB nr AT-15-7264/2007, 
wa"n# do 30 marca 2012 r. +ro -
dek ochronny do drewna budow-
lanego przed korozj# biologiczn# 
KUPRAFUNG ®–P dodawany do 
impregnatu ogniochronnego KU -
PRAFUNG®–UNIEPALNIACZ po -
siada Aprobat! Techniczn# ITB 
nr AT-15-5467/2002 oraz Reko -
mendacj! Techniczn# ITB RT ITB 
– 1073/2007, b!d#c# nowelizacj# 
Aprobaty Technicznej. 

Co daje ochrona?
Stosowanie preparatów ognio -
chronnych do drewna nie powodu-
je, i" materia$ ten staje si! niepalny, 
natomiast nast!puje zmniejszenie 
jego stopnia zapalno%ci. Dzi!ki 
tym preparatom mo"na wyd$u -
"y& czas do zapalenia si!, ograni -
czy& rozprzestrzenianie si! ognia 
po powierzchni oraz zwi!kszy& 
szybko%& zw!glania warstw po -
wierzchniowych, co w rezultacie 
powoduje wzrost warstwy w!gla, 
posiadaj#cego kilkukrotnie mniej -
szy wspó$czynnik przewodnictwa 
cieplnego w porównaniu z drew -
nem. Odpowiednie zabezpieczenie 
drewna pozwala na zmian! jego 
klasy'kacji z materia$u $atwo za -
palnego do trudno zapalnego b#d* 
niezapalnego oraz na poszerzenie 
zakresu zastosowa< tego materia -
$u w budownictwie.

Zgodnie z PN-EN 13501-1:2004 
(„Klasy'kacja ogniowa wyrobów 
budowlanych i elementów budyn -
ków. Cz!%& 1: Klasy'kacja na pod -
stawie bada< reakcji na ogie<”) 
drewno sosnowe zabezpieczone 
preparatem KUPRAFUNG ®-UNIE-
PALNIACZ  w ilo%ci nie mniejszej 
ni" 190 kg/m 2 suchej masy soli uzy -
ska$o klas! B-s2,d0 reakcji na ogie<. 
Oznaczenie to wg Instrukcji ITB Nr 
401/2004  odpowiada klasy'kacji 
„wyrób niezapalny, niekapi#cy, nie -
odpadaj#cy pod wp$ywem ognia”, 
na podstawie okre%le< podanych 
w Rozporz#dzeniu Ministra Infra -
struktury z dnia 12 kwietnia 2002 
r. (Dz. U. nr 75 z 2002 r. poz. 690) w 
sprawie warunków technicznych, 
jakim powinny odpowiada& budyn -
ki i ich usytuowania.

Ogólna klasyfikacja
Du"a ró"norodno%& stosowanych 
obecnie %rodków i systemów do 
ogniochronnego zabezpieczania 
drewna i materia$ów drewnopo -
chodnych pozwala na dokonanie 
ich podzia$u na: %rodki wnikaj#ce 

w drewno, tzw. impregnaty ognio -
chronne, w wi!kszo%ci stosowane w 
postaci wodnych roztworów zwi#z -
ków solnych (organicznych b#d* 
nieorganicznych) oraz %rodki dzia -
$aj#ce powierzchniowo, tworz#ce 
na powierzchni materia$u warstw! 
ochronn#, cz!sto p!czniej#c# pod 
wp$ywem wysokich temperatur. 
Stosowane s# najcz!%ciej w posta -
ci farb, lakierów, folii i materia$ów 
przek$adkowych oraz cienkich za -
porowych p$yt lub ok$adzin. 
Na rynkach %wiatowych znajduje 
si! obecnie du"a liczba preparatów 
do ogniochronnego zabezpiecza -
nia drewna, zarówno solnych, jak 
i pow$okowych. Z danych literatu -
rowych wynika, i" najwi!kszym 
zainteresowaniem na rynkach 
zagranicznych ciesz# si! prepa -
raty pow$okowe pianotwórcze.  
W Polsce najcz!%ciej wykorzysty -
wane s# preparaty solne, g$ównie 
ze wzgl!du na $atwo%& stosowania 
i stosunkowo nisk# cen!.

Dr in!. Wojciech Grze"kowiak

Instytut Chemicznej Technologii Drewna

Uniwersytetu Przyrodniczego w Poznaniu

OCHRONA DREWNA |  KUPRAFUNG®–UNIEPALNIACZ  !rodkiem ogniochronnym do drewna

Jak zabezpieczy• surowiec przed ogniem?
Dost•pny w ofercie firmy Chemar specjalistyczny impregnat 
KUPRAFUNG®– UNIEPALNIACZ wytwarza pod wp•ywem p•omieni 
i wysokiej temperatury zwart• warstw• zw•glonej piany, która hamuje 
dop•yw ciep•a w g••b pal•cego si• materia•u. •rodek wydziela tak•e 
niepalne i nietoksyczne gazy.  

Dr in•. WOJCIECH GRZE•KOWIAK

W celu kompleksowego zabezpieczenia drewna przed korozj• biologiczn• do roztworu roboczego 
uniepalniacza nale•y doda• impregnat KUPRAFUNG® – P.
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Sosna taborska jest bardzo dobrym 
surowcem tartacznym, poniewa• 
charakteryzuje si• d•ugowieczno• -
ci! i wysok! jako•ci!. Osi!ga nawet 
40 m wysoko•ci. S•oisto•" drew -
na z sosen taborskich dochodzi do 
pi•ciu s•oi na 1 cm •rednicy. Dzi•ki 
temu, przy bezs•czno•ci, drewno 
to ma tak doskona•! jako•". Cechuje 
si• ma•! ilo•ci! s•ków na stosunko -
wo d•ugim odcinku, gdy• ga••zie  
w cz••ci •rodkowej drzewa s! rzad -
kie, a jego korona usytuowana jest 
bardzo wysoko. Zalet! tego rodzaju 
drewna jest te• brak krzywizn na 
ca•ym odcinku d•u•ycy, co znacz -
nie u•atwia produkcj• – zw•aszcza 
d•ugich elementów – i niew!tpliwie 
wp•ywa na jej wysok! wydajno•". 
Ze wzgl•du na odpowiednie przy -
rosty sosna taborska wykorzysty-
wana jest do produkcji wysokiej 
jako•ci kantówki klejonej, okiennej 
i drzwiowej. Pod wzgl•dem trudno -
•ci obróbki nie ró•ni si• ona od po -
wszechnie wyst•puj!cej w innych 
regionach Polski sosny zwyczajnej. 
W badaniach proweniencyjnych 
sosen, prowadzonych w ró•nych za -
k!tkach Europy, ten rodzaj drewna 
osi!ga bardzo dobre wyniki. Bior!c 
pod uwag• ekotyp, sosna na tere -
nie województwa warmi#sko-ma -
zurskiego ma najlepsze warunki do 
rozwoju – sprzyja jej zarówno gleba, 
jak i klimat. 
Firma INVESTPLAN z Mi•om•yna 
(woj. warmi#sko-mazurskie) ob -
rabia w swoim tartaku mi•dzy in -
nymi sosn• taborsk! pochodz!c! 
z le•nictw wchodz!cych w sk•ad 
Nadle•nictwa Mi•om•yn. Przedsi• -

biorstwo zaspokaja tak•e zapotrze -
bowanie najbardziej wymagaj! -
cych klientów bran•y meblowej.
W zale•no•ci od tego, jakie parame -
try ma posiada" wyrób ko#cowy, su -
rowiec obrabia si• w ró•nych fazach 
produkcyjnych. Linia produkcyjna 
sk•ada si• z dwóch traków i szeregu 
transporterów •!cz!cych oba traki 
w jedn! lini• produkcyjn!. Oprócz 
tego w sk•ad parku maszynowego 
wchodz! maszyny poddaj!ce ma -
teria• dalszej obróbce, dzi•ki czemu 
produkuje si• kantówk• klejon!. 
Tarcica, w zale•no•ci od wymaga# 
odbiorców, mo•e by" suszona w no -
woczesnych, sterowanych kompu -
terowo suszarniach.

Piel#gnacja daje efekty
W Nadle•nictwie Mi•om•yn do dzi• 
stosuje si• specy$czny sposób pro -
wadzenia drzewostanów sosno -
wych, zgodny z zaleceniami hodow -
lanymi zawartymi m.in. w ksi!•ce 
„Nauka le•nictwa dla prywatnych 
w•a•cicieli lasów” z 1843 r. Zasady 
te polegaj! na podsadzaniu 40-50-
letnich monolitów sosnowych dru -
gim pi•trem gatunków li•ciastych, 
takich jak buk czy d!b. Podsadzanie 
spe•nia rol• piel•gnacyjn! g•ówne -
go drzewostanu, dodatkowo wzbo -
gaca siedliska opadem li•ci, two -
rz!cych •atwo rozk•adaln! •ció•k• 
li•ciast!. Efektem tego jest trwa•y 
wzrost odporno•ci drzewostanów 
i zasobno•ci siedlisk. Stare sosny 
rosn!ce w rezerwacie „Sosny Ta -
borskie” nadal owocuj!. Ich szyszki 
s! o po•ow• mniejsze od szyszek 
sosen w pe•nym rozwoju. W takich 
szyszkach dojrza•e s! 1-2 nasionka, 
ale utrzymuj! one I klas• jako•ci.    n

Jako•" sosny taborskiej doceniana by•a od wieków. Je j drewna u•ywa•y pot•gi 
morskie Europy m. in. do budowy masztów okr•towych.  Najstarsze zapiski, 
dotycz!ce zakupu drewna z tych stron, pochodz! z XV I wieku. Drzewom 
masztowym stawiano bardzo wysokie wymagania. Musia• y one by" nie tylko 
d•ugie i proste, ale tak•e wystarczaj!co elastyczne,  aby maszt powróci• do 
swojej pozycji wyj•ciowej, gdyby silny wiatr lub bu rza spowodowa•y jego wy -
gi•cie. Maszty musia•y by" tak•e stosunkowo lekkie,  aby ich masa nie zmie -
ni•a niezb•dnych do zachowania stabilno•ci proporcji  okr•tu. Musia•y by" 
tak•e wystarczaj!co mocne, aby wytrzyma" uderzenia w iatru. Nic dziwnego, 
•e surowiec, któremu stawiano tak wysokie wymagania , by• stosunkowo 
rzadki na europejskim rynku. Drewno taborskie prezen towane by•o równie• 
na wystawie •wiatowej w Pary•u w 1900 r. W ostatnic h latach, ze wzgl•du 
na wysok! jako•", wykorzystywane by•o przy odbudowi e spalonej w wyniku 
po•aru sceny Teatru Narodowego w Warszawie oraz pos •u•y•o jako konstruk -
cje dachowe hal produkcyjnych wznoszonych w Norwegi i.

SUROWIEC |  Doskona•y „materia•” tartaczny

INVESTPLAN obrabia 
sosn• taborsk•
D•ugowieczno••, brak s•ków na stosunkowo d•ugim odc inku, brak krzy -
wizn to tylko niektóre z zalet sosny taborskiej wys t•puj!cej na terenie 
Nadle•nictwa Mi•om•yn w województwie warmi"sko-mazur skim. Obro-
biona sosna dost•pna jest w ofercie tamtejszej firm y INVESTPLAN.

JOANNA GRACEK

Sosna taborska 
wyst!puj•ca 
w pewnej cz!"ci 
województwa 
warmi#sko-ma-
zurskiego.
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Firma ZM Jab•o#ski, produkuj!ca 
maszyny dla przemys•u drzewne -
go, ma w swojej ofercie specjalne 
systemy do sterowania pozycj! 
g•owicy w trakach ta•mowych. 
Urz!dzenie do przemys•owych tra -
ków ta•mowych zosta•o stworzone 
z wykorzystaniem sterownika PLC 
oraz panelu dotykowego. Dla wersji 
standardowej zosta• zaprojektowa -
ny specjalny sterownik i jest produ -
kowany w ZM Jab•o#ski.
Trak mo•e mie" zainstalowany 
jeden z dwóch systemów ró• -
ni!cych si• zaawansowaniem 

i dost•pnymi opcjami. Podstawo -
wy system produkowany jest se -
ryjnie ju• od ponad 5 lat. Jest to 
trzecia generacja urz!dzenia, po -
siadaj!ca ci!gle ten sam wygl!d 
zewn•trzny, ale umo•liwiaj!ca 
wi•ksz! szybko•" ustawienia 
ci•cia kolejnej deski oraz zapew -
niaj!ca wi•ksz! niezawodno•" 
urz!dze#. Wprowadzanie da -
nych i wczytywanie programów 
rozkroju w kolejnych generacjach 
jest o wiele prostsze. 
Obydwa systemy dokonuj! pomia -
ru wysoko•ci ci•cia z linia•u mag -
netycznego, gwarantuj!c bardzo 
du•! dok•adno•" pozycjonowania 

g•owicy pi•y, wynosz!c! +/- 0,2 
mm, dzi•ki czemu mo•na precy -
zyjnie zaplanowa" rozkrój k•ody, 
uwzgl•dniaj!c nawet rzaz pi•y.
Wyst•puj!ce wskutek zu•ywania 
si• i powstawania luzów na ele -
mentach przek•adni, •rub, prowad -
nic itp. niedok•adno•ci pozycjono -
wania suportu pi•y s! przez system 
eliminowane.
Pozwala on prowadzi" rozkrój k•o -
dy od góry do do•u, opuszczaj!c 
pi•• na wysoko•" ci•cia kolejnej 
deski, z uwzgl•dnieniem rzazu 
pi•y, jak i od do•u do góry – przez 
zaplanowanie rozkroju po odwró -
ceniu k•ody tak, •e wszystkie wy -
ci•te elementy •!cznie z ostatni! 
desk! maj! dok•adnie tak! gru -
bo•", jak! zaplanowali•my. Dodat -
kowo system umo•liwia zapisanie  
w pami•ci zaplanowanego rozkroju  
w gór•, przez co nie trzeba za ka• -
dym razem wprowadza" parame -
trów ci•cia dla danej k•ody. Wystar -
czy jedynie wybra" jeden z kilku 
programów.
System pozwala te• unie•" pi•• po -
nad k•od• tak, aby nie trzeba by•o 
np. zrzuca" deski podczas ruchu 
powrotnego. Podczas opuszczania 
pi•y do odci•cia kolejnej deski narz• -
dzie jest pozycjonowane wzgl•dem 
ostatniego ci•cia. System pozwala 
uwzgl•dni" przesuni•cie r•czne 
g•owicy i ustawia j! ponownie.

W porównaniu z r•cznym pozy -
cjonowaniem ci•cia, mo•liwe jest 
du•o szybsze ustawianie pi•y na •! -
dan! wysoko•", wi•ksza precyzja 
pozycjonowania i wyeliminowanie 
b••du paralaksy – b••dnego odczy -
tu warto•ci.
Drugi, bardziej zaawansowany, 
system dzi•ki zastosowaniu pa -
nelu HMI posiada bardzo przej -
rzyst! akwizycj• danych roz -
kroju k•ody w obydwu trybach. 
Czas ustawiania do ci•cia kolej -
nej deski mo•e by" mniejszy ni• 
5 sekund. System jest wyposa -
•ony w dodatkowe funkcje, takie 
jak: pomiar obci!•enia silnika 
g•ównego, automatyczny dobór 

pr•dko•ci ci•cia ze wzgl•du na 
obci!•enie silnika g•ównego, 
pomiar czasu pracy oraz pomiar 
ilo•ci przetartego drewna.
Dodatkowo system zabezpiecza 
opory boczne przed najechaniem 
na nie pi•!. Na pewno nieraz zda -
rzy•o si•, •e nieuwa•ny operator 
mia• zbyt wysoko uniesione opo -
ry w stosunku do ta•my tn!cej, 
przez co dochodzi•o do ich uszko -
dzenia. 
Dzi•ki rozwi!zaniu wprowa -
dzonemu przez $rm• Jab•o#ski, 
pi•a i opory mog! by" ustawione  
w odleg•o•ci kilku milimetrów 
i w ten sposób zabezpieczone 
przed uszkodzeniem.                     n

STEROWANIE |  System firmy ZM Jab•o!ski

Pozycjonowanie g•owicy 
w trakach ta•mowych
Elektroniczny system pozycjonowania g•owicy w trakach ta -
•mowych zabezpiecza opory boczne przed najechaniem na nie 
pi•!. W porównaniu z r•cznym pozycjonowaniem ci•cia, system 
pozwala na du#o szybsze ustawianie pi•y na #!dan! wysoko••, 
wi•ksz! precyzj• pozycjonowania i mo#liwo•• wyeliminowania 
b••du paralaksy.

IRENEUSZ MACI$G

Widok okna panelu 
HMI sterownika 
zaawansowanego, 
z którego wprawny 
operator mo•e 
obs$u•y• ca$y rozkrój 
bez odrywania r•k od 
joysticków. Podczas 
nauki bardzo prak-
tyczny jest ekran do-
tykowy i mo•liwo"• 
w$•czenia pomocy. 

Okno wprowa-
dzania programów 
rozkroju „od do$u”.
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Od wielu lat w ró•nych ga•• -
ziach przemys•u stosowane s! 
roboty. Obok przemys•u moto -
ryzacyjnego, w którym trudno 
sobie obecnie wyobrazi" proces 
zgrzewania karoserii samocho -
dów bez zastosowania robotów, 
ich u•ycie staje si• powszechne 
równie• w innych bran•ach, ta -
kich jak spo•ywcza, czy nawet 
przemys• drzewny. Pojawiaj! -
ce si• wci!• nowe rozwi!zania 
i typy robotów umo•liwiaj! re -
alizacj• najbardziej skompliko -
wanych zada# produkcyjnych. 
Maszyny te nie s! ju• u•ywane 
tylko do za•adunku, roz•adun -
ku, pakowania i paletyzacji. 
Bardzo cz•sto stosuje si• je przy 
wytwarzaniu i wyka#czaniu 
elementów.
Firma KUKA, której przedsta -
wicielem w Polsce jest Prze -
mys•owy Instytut Automatyki 
i Pomiarów, ma bardzo zró• -
nicowan! ofert• robotów do 
wspierania produkcji w prze -
my•le drzewnym. S! to robo -
ty ró•nych serii, w zale•no•ci 
od wielko•ci i mo•liwo•ci pra -
cy pod ró•nym obci!•eniem. 
Ich podzia• rozpoczyna si• od 
najmniejszych maszyn z serii 
„Small Robots”, które mog! 
przenie•" obci!•enia od 3 do 10 
kg, przez seri• „Low Payloads” 
(6 do 16 kg), „Medium Payloa -
ds” (30 do 60 kg), „High Paylo -
ads” (100 do 240 kg), „Heavy 
Duty” (360 do 1000 kg) oraz 
„Special Models”, przeznaczone 
do czynno•ci typowo specjali -
stycznych. W zale•no•ci od mo -

delu roboty mog! pracowa" nie 
tylko pod ró•nym obci!•eniem, 
ale i z ró•n! dok•adno•ci!, si• -
gaj!c!  poni•ej ±0,05 mm. Te, 
które mog! wspiera" produkcj• 
w przemy•le drzewnym, nie mu -
sz! mie" a• takiej dok•adno•ci. 
Trudno jest j! bowiem uzyska" 
przy wi•kszych obci!•eniach, 
gdy obrabiane s! elementy. 
Propozycj! robota dla przemy -
s•u drzewnego mo•e by" model 
KR 60-3. Mo•e on pracowa" pod 
obci!•eniem od 30 do 60 kg, 
o ró•nym zasi•gu ramienia,  
w zale•no•ci od przenoszonego 
obci!•enia. Przy obci!•eniu 60 
kg maksymalny zasi•g ramie -
nia wynosi 2033 mm. Je•li ob -
ci!•enie spadnie do 45 kg, to 
zasi•g wzro•nie do 2230 mm, 
gdy natomiast obci!•enie wy -
niesie tylko 30 kg, to mo•emy 
uzyska" zasi•g o warto•ci 2429 
mm. Przy takich obci!•eniach 
robot uzyskuje dok•adno•" swo -
jej pracy w przedziale <±0,20 - 
0,25 mm. Takie parametry pra -
cy oraz mo•liwo•" dowolnego 
zaprogramowania tak, by wy -
konywane czynno•ci mog•y za -
st!pi" prac• r!k ludzkich, spra -
wia, •e roboty s! coraz cz••ciej 
stosowane w fabrykach pro -
dukcyjnych. Nadaj! si• one do 
prac o znacznej powtarzalno•ci 
i wydaj! si• wr•cz idealne do 
podniesienia ich wydajno•ci 
i jako•ci. Robot jest bardzo ela -
styczn! maszyn!, któr! – przez 
przezbrojenie chwytaka i prze -
programowanie wykonywa -
nych ruchów – mo•na zastoso -
wa" do ró•norodnych zada#.                                          

                      n

ROBOTYZACJA |  Aktualny kierunek paletyzacji 
i produkcji

Pomara•czowy pomocnik
W zak•adach produkcyjnych coraz cz••ciej mo•na spotka• 
roboty. Zaczynaj• zast•powa• pracowników na stanowiskach 
wymagaj•cych du•ej powtarzalno•ci wykonywanych operacji.

IRENEUSZ MACI•G

W tartakach i zak•adach produk -
cyjnych przemys•u drzewnego 
cz!sto spotykamy si! z proble -
mem transportu materia•u lub 
elementów do i od stanowiska 
produkcyjnego. Wi!kszo"# $rm 
rozwi%zuje ten problem, decydu -
j%c si! na zakup i u&ytkowanie 
odpowiednich dla swoich potrzeb 
wózków wid•owych. 
Firma Zeppelin Polska Sp. z o.o. 
znaj%c mo&liwo"ci sprz!tu, poleca 
do transportu i przenoszenia bali 
drewnianych oraz p•yt wiórowych 
wózki spalinowe Fortens marki Hy -
ster z nap!dem Diesla. S% to wózki 
o ud'wigu od 2,5 do 4,5 tony oraz 
wi!ksze – o ud'wigu od 9 do 12 
ton. Seria Fortens zosta•a wprowa -
dzona do sprzeda&y w 2005 r. i zdo -
by•a ju& uznanie w $rmach w wielu 
bran&ach na ca•ym "wiecie. 
Obydwa modele Fortens i Fortens 
Advance posiadaj% skrzyni! bie -
gów DuraMatch™, odpowiednio 
jedno- lub dwubiegow%, zapewnia -
j%c% automatyczne wyhamowanie 
wózka po zwolnieniu peda•u przy -
spieszenia, co znacz%co wyd•u&a 
trwa•o"# hamulców. Programowa -
nie parametrów tej funkcji za po -
moc% pulpitu wy"wietlacza umo& -
liwia jej dopasowanie do potrzeb 
i zastosowanie od delikatnych do 
bardziej agresywnych ustawie( 
dla maksymalnej wydajno"ci. 
Sterowanie zmian% kierunku 
jazdy odbywa si! przez skrzyni! 
biegów, co praktycznie eliminu -
je po"lizg kó• i znacz%co wyd•u&a 
trwa•o"# opon. 

System kontrolowania staczania 
wózka z rampy przez sterowanie 
szybko"ci% jego zje&d&ania, przy 
zwolnionym pedale hamulca i przy -
spieszenia, zapewnia maksymaln% 
kontrol! na pochy•o"ciach i zmniej -
sza zm!czenie kierowcy. 
Modele wózków Fortens Advan -
ce+ posiadaj% dwubiegow%, wie -
lofunkcyjn%  skrzyni! biegów 
DuraMatch™ Plus2. Poza wy&ej wy -
mienionymi funkcjami przek•adni, 
oferuj% mo&liwo"# zarz%dzania re -
akcj% przepustnicy, co pozwala ope -
ratorowi sterowa# pr!dko"ci% jazdy 
zgodnie z po•o&eniem jego stopy na 
pedale przyspieszenia. Przyk•ado -
wo, okre"lona pr!dko"# mo&e by# 
utrzymywana na wzniesieniach 
bez potrzeby g•!bszego wci"ni!cia 
peda•u przyspieszenia. 
Rozszerzony system automatycz-
nego zwalniania, tak jak w przy -
padku przek•adni DuraMatch™, 
pozwala operatorowi zwalnia# 
bez u&ywania hamulców. Jednak 
dzi!ki funkcji zarz%dzania reakcj% 

przepustnicy szybko"# zwalniania 
jest zale&na od szybko"ci, z jak% 
kierowca podnosi stop! z peda•u 
przyspieszenia. W tym modelu pa -
rametry systemu automatycznego 
zwalniania nie s% ustawiane za po -
moc% pulpitu wy"wietlacza.
Automatyczna pr!dko"# hydrauli -
ki z automatycznym sterowaniem 
pe•zaniem zwi!ksza pr!dko"# ob -
rotow% silnika, zapewniaj%c pe•n% 
moc hydrauliki, bez jednoczesnej 
zmiany pr!dko"ci jazdy. 
Skrzynia dwubiegowa pozwala na 
pierwszym biegu uzyska# zwi!k -
szon% si•! uci%gu do wykorzystania 
na wzniesieniach. A na drugim bie -
gu zapewnia maksymaln% spraw -
no"# silnika w zastosowaniach, 
gdzie cz!ste s% przejazdy na du -
&ych dystansach.
Klienci z bran&y drzewnej wy -
bieraj% te& z oferty $rmy wózki 
wid•owe terenowe i •adowarki 
teleskopowe Manitou, a szczegól -
nie MC30, MSI50 i MLT631 oraz 
wózki boczne i wielokierunkowe 
Battioni)Pagani. Zazwyczaj na 
placu sprawdzaj% si! najlepiej wóz -
ki spalinowe Diesla lub gazowe, 
a w magazynach zamkni!tych 
klienci ch!tniej wybieraj% wózki 
elektryczne.                                        n

TRANSPORT |  Wózki wid•owe firmy Zeppelin Polska

„Widlaki” dla drzewiarzy
W modelu Hyster Fortens szybki system kontroli co-
dziennej, z oznaczonymi kolorowo punktami kontrol-
nymi, mo!e by" dodatkowo nadzorowany za pomoc# 
panelu wy$wietlacza.

IRENEUSZ MACI•G
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Nie liczy si• rozmiar, a ud•wig, 
jaki posiada •adowarka.
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Porty w Szczecinie i w *winouj"ciu 
tworz% jeden z najwi!kszych w re -
gionie Morza Ba•tyckiego zespó• 
portowy. Usytuowane s% na najkrót -
szej drodze •%cz%cej Skandynawi!, 
Rosj! i kraje nadba•tyckie z Europ%. 
Oba porty maj% du&e do"wiadczenie 
w prze•adunku drewna. Masa tego 
surowca •adowana na statki jesz -

cze 20 lat temu dorównywa•a ilo"ci 
w!gla. Jednak pomimo dogodnego 
usytuowania i praktyki, w chwili 
obecnej w Szczecinie prze•adowuje 
si! "ladowe ilo"ci drewna.
– W przesz•o"ci w szczeci(skim por -
cie prze•adowywane by•o drewno 
z Rosji, które wysy•ano do Kanady 
i USA – mówi Wojciech Sobecki, 
rzecznik prasowy Zarz%du Mor -
skich Portów Szczecin i *winouj"cie 
SA. – By•y te& niewielkie transpor -
ty drewna krajowego do Wielkiej 
Brytanii. Teraz w naszym porcie 
drewna si! praktycznie nie prze•a -
dowuje, gdy& jest ono przewo&one 
innymi "rodkami transportu.
Wed•ug statystyk w roku ubieg•ym 
w Szczecinie prze•adowano oko -
•o 40 tys. ton drewna i wyrobów 
drewnianych. By•y to g•ównie pele -
ty, ekobrykiet, drewno dla przemy -
s•u papierniczego oraz p•yty OSB.
Natomiast w porcie handlowym  
w *winouj"ciu s% to g•ównie pelety, 
zr!bki i drewno sosnowe dla prze -
mys•u papierniczego. Przywo&one 
s% g•ównie z zak•adów pó•nocnej 
Polski, a wywo&one do pa(stw 
skandynawskich oraz Belgii.
– W zesz•ym roku prze•adunek 
drewna w "winoujskim porcie 
kszta•towa• si! w granicach 20 tys. 
ton – mówi /ukasz Przyszlak, pra -
cownik dzia•u marketingu Portu 
Handlowego *winouj"cie. – Jednak 
w ubieg•ym miesi%cu zawarli"my 
kontrakt jednorazowy na prze•adu -
nek 6 tys. ton drewna 7zr!bki i tzw. 

papierówka8. By•a to partia wst!p -
na. Kontrahent z województwa 
zachodniopomorskiego jest zado -
wolony z tego sposobu przewozu su -
rowca i $nalizujemy ju& wspó•prac! 
na d•u&szy okres czasu.
Zarz%d Morskich Portów Szczecin 
i *winouj"cie wspólnie z francuskim 
portem Nantes-St. Nazaire podej -
mowa• ju& prób! wskrzeszenia prze -
wozu surowca i wyrobów z drewna 
drog% morsk%. Przedstawicielom 
bran&y drzewnej zaprezentowano 
atrakcyjn% i konkurencyjn% ekono -
micznie alternatyw! dla transportu 
drogowego. Na przyk•adzie jednej 
z polskich $rm, która w ci%gu roku 
wyeksportowa•a do Francji tarcic! 
w ilo"ci odpowiadaj%cej •adunko -
wi :00 samochodów ci!&arowych, 
wykazano, i& transportuj%c drewno 
drog% morsk%, oszcz!dzi•a blisko 
300 tys. euro. Pomimo korzystniej -
szej $nansowo oferty, problemem 
w podj!ciu wspó•pracy z portami 
by• d•u&szy czas transportu drew -
na drog% morsk%. Równie& i na 
ten argument przedstawiciele 
portów znale'li rozwi%zanie. Uru -
chomienie regularnych rejsów dla 
•adunków drewna pozwoli•oby na 
racjonalne planowanie wysy•ki po -
szczególnych partii. Zabrak•o jed -
nak koordynatora, którym mog•a 
by# np. Polska Izba Gospodarcza 
Przemys•u Drzewnego, potrzebne -
go do rozwini!cia przedsi!wzi!cia 
na tyle, &eby uruchomi# regularny 
i rejsowy transport.

Bardziej optymistycznie w przy -
sz•o"# patrzy Rados•aw Stankie -
wicz, kierownik Portu Ko•obrzeg;
– W naszym ma•ym porcie miesi!cz -
nie prze•adowujemy oko•o 1000 
ton k•ód, które tra$aj% do Skandy -
nawii oraz oko•o 1200 ton peletu, 
transportowanego na Bornholm. 
Mam nadziej!, &e $rmy przemys•u 
drzewnego doceni% korzy"ci wyni -
kaj%ce z transportu drog% morsk%.
Jedn% z nich jest zapewne Pomera -
nian Timber Inc. ze Szczecina, zaj -
muj%ca si! importem i eksportem 
drewna li"ciastego m. in. do Chin 
i na Tajwan. Z uwagi na du&% od -
leg•o"# przedsi!biorstwo nie bra•o 
pod uwag! przewo&enia drewna 
transportem drogowym.
– Najta(szym sposobem przetrans -
portowania w tym przypadku jest 
droga morska – mówi Magda Ca -
•u&y(ska, asystent szefa sprzeda -
&y Pomeranian Timber. – /adunki 
przewo&one statkami to g•ównie 
tarcica bukowa. Przewiezienie 30 
tys. ton miesi!cznie kosztuje nas 
oko•o 1 500 dolarów. Transport 
trwa w przybli&eniu 40 dni. 
Drog! morsk% doceniaj% natomiast 
nasi zachodni s%siedzi. Cz!sto 
tranzytem, w drodze do portów 
skandynawskich, przez "winouj -
ski port przechodz% niemieckie 
barki z drewnem. Im si! op•aca? 
Pewnie tak, bo surowiec dotrze do 
odbiorcy w porównywalnym cza -
sie jak jedyn% alternatywn% 7ale 
okr!&n%8 drog% przez Dani!.         n

W !winoujskim porcie na statki •aduje si! niewielkie ilo"ci drewna.
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TRANSPORT |  Bardzo ma•o drewna transportuje si! 
drog" morsk"

A mo"e morzem?
Mimo stara! przedstawicieli 

portów morskich, 
obroty prze•adunku drewna 
w Szczecinie i "winouj•ciu 
w ci•gu ostatnich lat dra -

stycznie zmala•y. Przyczyna 
takiej sytuacji tkwi prawdo-
podobnie w d•ugim czasie 

transportu morzem.

PIOTR A. POR#BIAK
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Firma Weinig, po prezentacji pro -
totypu na targach Ligna+ 200<, 
w tym roku na targach XYLEXPO 
NEW zaprezentowa•a w ca•ej okaza -
•o"ci now% obrabiark! o nazwie Va -
riomat. Maszyna przeznaczona jest 
g•ównie dla zak•adów stolarskich, 
a w szczególno"ci tych, które chc% 
rozpocz%# obróbk! czterostronn% 
i nie posiadaj% jeszcze odpowied -
niej strugarki. 
Wyj%tkow% cech% obrabiarki Va-
riomat jest mo&liwo"# szybkiego 
przezbrojenia  przez podniesienie 

sto•u wielofunkcyjnego, co umo& -
liwia poprzeczn% obróbk! ele -
mentów. Przy opuszczonym stole 
i os•onach Variomat ma wszystkie 
funkcje strugarki czterostronnej, 
ale w momencie podniesienia os•o -
ny bocznej i obrócenia na wierzch 
sto•u wielofunkcyjnego, strugar -
ka w kilka sekund przekszta•ca 
si! we frezark!, i to z ruchomym 
sto•em, dzi!ki któremu mo&liwe 
s% dwie metody obróbki; wzd•u& -
na i poprzeczna. Poprzez zintegro -
wan% obróbk! poprzeczn% otwie -
ra si! wiele nowych mo&liwo"ci 
obróbki, które oznaczaj% du&e 

korzy"ci przy produkcji drzwi 
i okien. Do pro$lowania poprzecz -
nego u&ywa si! wychylnego sto•u 
z wózkiem, który  wspó•pracuje 
z lewym wrzecionem strugarki. 
Elementy mocowane s% na sto -
le pneumatycznie i r!cznie. Stó• 
poprzeczny ma mo&liwo"# usta -
wiania przyk•adnicy pod k%tem 
do 60°, dzi!ki czemu mo&liwe jest 
wykonanie pro$li uciosowych. 
Standardowo maszyna wyposa&o -
na jest w cztery wrzeciona, ale op -
cjonalnie dzi!ki temu, &e istnieje 
mo&liwo"# rozbudowy, strugark! 
czterostronn% mo&na wyposa&y# 
w pi%te wrzeciono. Drugie dolne 
wrzeciono zapewnia najlepsz% ja -
ko"# wyka(czanej powierzchni. 
Dzi!ki niemu elementy s% gotowe 
do dalszej obróbki.
Variomat mo&e by# wyposa&o -
ny w system PowerLock, który 
skraca czas przezbrojenia obra -
biarki, dzi!ki czemu wzrasta wy -
dajno"# i kilkakrotnie zmniejsza 
si! czas produkcji. Zastosowanie 
nowoczesnych systemów narz! -
dziowych o optymalnym okr!gu 
skrawania pozwala uzyska# naj -

VARIOMAT |  Nowy format obrabiarki

Nowoczesna koncepcja 
strugania i pro"lowania
Variomat ma wszystkie funkcje strugarki czterostronnej, ale 
potrafi w kilka sekund przekszta•ci• si• we frezark• dolno -
wrzecionow•, i to z ruchomym sto•em do wzd•u•nej i poprzecz -
nej obróbki elementów.

IRENEUSZ MACI•G

wy&sz% jako"# obróbki. Dodatko -
wo dzi!ki zastosowaniu w obra -
biarce systemu Memory mo&liwe 
jest b•yskawiczne i proste prze -
zbrojenie. Po wykonaniu i zapisa -
niu jednego pro$lu mo&e on by# 
w ka&dej chwili wyprodukowany 
ponownie, przy maksymalnej 
precyzji i minimalnym nak•adzie 
czasu na przezbrojenie.                  n

Wyj#tkow# cech# obrabiarki Variomat jest mo#liwo"$ szybkiego przezbrojenia przez podniesienie 
sto•u wielofunkcyjnego, co umo#liwia poprzeczn% obróbk! elementów.
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Uchylny stó• wielofunkcyjny.
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elementów, brak drga( i wibra -
cji, maj%cych wp•yw na obróbk!. 
Gwarantowana jest d•uga &ywot -
no"# stosowanych komponentów 
systemowych. W standardowym 
wyposa&eniu jest druga o" Z, na -
tomiast jako opcja dost!pny jest 
EasyEdge – czyli najmniejsza na 
"wiecie „okleiniarka”, która ob -
rabia elementy krzywoliniowe 
z okleinowaniem kraw!dzi. Okle -
inowanie na styk z r!cznym 
urz%dzeniem kapuj%cym. W opcji 
dost!pny jest równie& agregat 
FLEX5 7agregat pi!cioosiowy8, 
dzi!ki któremu wiercenie, frezo -
wanie i ci!cie pod ka&dym k%tem 
jest w pe•ni zautomatyzowane 
i precyzyjne. Korzy"ci dla klien -
ta jest wiele – &adnych próbnych 
ci!#, wysoka dok•adno"#, mo& -
liwo"# dozbrojenia oraz po•% -
czenia z EasyEdge i PowerEdge  
7PowerEdge – kompletna obrób -
ka elementów krzywoliniowych, 
równie& z automatycznym oklei -
nowaniem na styk8. 
W standardowym pakiecie opro -
gramowania $rma oferuje pro -
gram do projektowania mebli  
w trójwymiarze – woodDesign.
 
Pilarka panelowa HOLZMA 
HPP 250

Firma HOLZMA zoptymalizowa•a 
swoje najcz••ciej sprzedawane pi -
larki do rozkroju p•yt. Nowa pilar -
ka panelowa HOLZMA HPP 250 
charakteryzuje si• zwi•kszonym 
posuwem wózka pi•owego (do 100 
m/min) i dzi•ki krótszym cyklom 
ci•cia pracuje znacznie szybciej. 
Przy jednoczesnym zwi•kszeniu 
wydajno•ci zmniejszone zosta•y 
rozmiary maszyny. Dobr! jako•", 
jeszcze wi•ksz! precyzj• i lepsze 
ci•cie gwarantuj! z•batka i ko•o 
z•bate, które dbaj! o cichy i nie -
wymagaj!cy konserwacji nap•d 
wózka pi•owego. Kolejn! nowo• -
ci! w pilarce panelowej HOLZMA 

Technika

Rynek produktów drzewnych roz -
wija si• dynamicznie, oczekuj!c 
od producentów maszyn dostoso -
wania technologii do obowi!zuj! -
cych trendów. Dzi• liczy si• szyb -
ko•", elastyczno•", ergonomia 
i wysoka wydajno•". W tym kie -
runku zmierzaj! te# technolodzy 
grupy Homag, którzy do swych 
sztandarowych, najlepiej sprze -
daj!cych si• maszyn, wprowadzi -
li liczne usprawnienia, czyni!c 
je jeszcze bardziej po#!danymi 
przez klientów.
HOMAG POLSKA zaprasza Pa• -
stwa na Dni Otwarte do Bierto -
wic - swojego nowego oddzia!u 
ko!o Krakowa, w czasie których 
uzyskacie Pa•stwo komplekso -
we informacje o licznych rozwi" -
zaniach dla ka#dego rodzaju za -
k!adów produkcyjnych i pomoc  
w doborze maszyn odpowiednich 
do Pa•stwa wymaga•. Prezento -
wane maszyny:

Centrum obróbcze Venture 20M

Maszyn!, która zas•uguje na 
szczególn! uwag•, jest numerycz -
nie sterowane centrum obróbcze 
Homag Venture 20. Stó• konsolo -
wy tego urz!dzenia zapewnia ela -
styczno•", a zarazem stabilno•", 
co przynosi niew!tpliw! korzy•" 
dla klienta, mianowicie im moc -
niej i •atwiej mog! zosta" zamo -
cowane elementy, tym bardziej 
op•acalny jest zakup. Centrum 
obróbcze wyposa#one jest w naj -
szybszy i najbardziej elastycz -
ny system do pozycjonowania 
– LED, który umo#liwia szybsze 
przezbrajanie na nowy program. 
Dzi•ki •atwej, optycznej kontro -
li zmniejszone zosta•o ryzyko 
zniszczenia ssawek pró#niowych. 
Maszyna posiada 17 pionowych 
wrzecion high-speed, poziome 
wrzeciona 2X/2Y, obrotowe o 90 
stopni – dzi•ki czemu mo#liwa 
jest 4-stronna obróbka elemen -
tów, a ka#de wiert•o mo#e by" 
u#yte zarówno w kierunku X, jak 
i Y. Ponadto urz!dzenie wyposa -
#one jest w pi•• nutuj!c! high-spe -
ed, obrotow! na 90 stopni, która 
zapewnia wysok! jako•" obróbki 

HPP 250 jest r•czny regulator, 
poprzez który –  si•! docisku 
chwytaków i belki dociskowej 
– daje si• elastycznie regulowa". 
O efektywny przebieg produkcji 
w technice rozkroju p•yt dba spe -
cjalnie rozwini•te i •atwe w obs•u -
dze oprogramowanie sterowania 
CADmatic 4 PRACTIVE. Maszyna 
wyposa#ona jest w gra$k• trój -
wymiarow! – 3 D. W pakietach 
dost•pne jest dodatkowe wyposa -
#enie. To obni#a koszty inwesty -
cyjne klienta w zakresie wydajno -
•ci, obs•ugi, nutowania i rozkroju, 
etykietowania i optymalizacji. W 
opcji:mo#liwe s! r•czne ci•cia pod 
k!tem. Dodatkowy atut maszyny 
stanowi fakt, #e wyspecjalizowa -
na jest w obróbce „wra#liwych” 
materia•ów.

Numerycznie sterowane cen-
trum obróbcze WEEKE Venture 
2,5 M

Maszyna gwarantuje wysok! 
jako•" obróbki elementów bez 
#adnych odchyle% i drga%, które 
mog•yby oddzia•ywa" na jako•". 
Ponadto charakteryzuje si• d•ug! 
#ywotno•ci! stosowanych kom -
ponentów systemowych. Posiada 
bardzo stabilny stó• konsolowy 
zapewniaj!cy bezpieczne i do -
k•adne mocowanie elementów. 
Wyposa#ona jest w: mo#liwo•" 
bezprzewodowego dowolnego 
pozycjonowania ssawek pró# -
niowych, laserowy system pozy -
cjonowania, agregaty obróbcze 
High Speed 7500, 12 pionowych 
wrzecion oraz 4 poziome w X i 2 
w Y, a tak#e w opatentowane me -
chaniczne mocowanie wrzecion 
i system szybkiej wymiany wier -
te•. Venture 2,5 M posiada pi•• 
nutuj!c! high-speed obrotow! na 
90 stopni, szybki 14-pozycyjny 
magazynek je#d#!cy w kierunku 
X oraz dodatkowy czujnik, któ -

ry przy zdejmowaniu narz•dzia 
sprawdza, czy jego miejsce jest 
ju# zaj•te. W standardowym pa -
kiecie oprogramowania oprócz 
woodWOP dost•pny jest równie# 
program do projektowania mebli 
w trójwymiarze – woodDesign. 

Transporter powrotny elemen-
tów LIGMATECH  ZHR 01

Urz!dzenie to umo#liwia obs•ug• 
jednostronnej okleiniarki w!skich 
p•aszczyzn przez jedn! osob•. Pro -
sty system pozwala na racjonalne 
u#ycie maszyny w optymalnym 
stosunku wydajno•ci do ceny. Kosz -
ty tego rodzaju urz!dzenia zwraca -
j! si• w ci!gu jednego roku. 

Okleiniarka w!skich p"aszczyzn 
BRANDT KDN 340
KDN 340 to jednostronna maszy -
na do okleinowania i obróbki ko% -
cowej ró#nego rodzaju obrze#y, 
z pr•dko•ci! posuwu 11 m/min, 
podgrzewaj!cym „trzewikiem” 
do nagrzewania elementu oraz 
magazynem na obrze#e z rolki 
i pasków do 3 mm grubo•ci. Wy -
posa#ona jest równie# w agregat 
kapuj!cy faza/prosto, agregat fre -
zowania wyka%czaj!cy z odchyle -
niem 0-15 stopni. W wyposa#eniu 
podstawowym tej maszyny znaj -
duje si• agregat polerski i agregat 
cykliny pro$lowej.

Okleiniarka w!skich p"aszczyzn 
BRANDT KDF 550 C 
KDF 550 C to przede wszystkim 
inteligentna technika, wyj!tkowa 
•atwo•" obs•ugi i stabilna budowa 
maszyny. Dobry stosunek jako•ci 
do ceny. W podstawowym wypo -
sa#eniu jest agregat wst•pnego 
frezowania p•yty, agregat kapu -
j!cy, agregat frezowania obrze#a 
góra/dó•, 2-silnikowy agregat za -
okr!glaj!cy oraz agregat cykliny 
pro$lowej i agregat polerski. W 
standardzie posuw 11 m/min, a w 
opcji 14 m/min. Grubo•" obrze#a 
do 8 mm, natomiast grubo•" ele -
mentu wynosi 8-60 mm.

Szlifierka szerokota#mowa SCO 
111 C
Model ten jest wyj!tkowo inte -
resuj!cy dla •rednich zak•adów. 
Maszyna wyposa#ona jest w jed -
n! •!czon! jednostk• szlifuj!c!, 
która sk•ada si• ze stalowego 
walca kontaktowego i sterowanej 
elektronicznie dzielonej belki do -
ciskowej. Taka kon$guracja agre -
gatu czyni t• maszyn• wszech -

stronnym w swoim zastosowaniu 
centrum szli$erskim. Agregat 
szli$erski jest nap•dzany  silni -
kiem z regulowan! cz•stotliwo• -
ci! i dzi•ki temu mo#e by" u#y -
wany zarówno do kalibrowania, 
szlifowania wyka%czaj!cego, jak 
i do szlifowania lakieru. Stalowy 
walec kontaktowy umo#liwia  
kalibrowanie drewna papierem 
o ró#nym stopniu ziarnisto•ci. 
Elektronicznie sterowana dzie -
lona belka dociskowa spe•nia 
wszystkie oczekiwania w zakre-
sie szlifowania okleiny i lakieru. 
Ju# w standardzie maszyna ta jest 
bogato wyposa#ona, mi•dzy in -
nymi w urz!dzenie podci•nienio -
we, bezprzewodowe urz!dzenie 
pomiaru grubo•ci elementów do 
jej automatycznego ustawiania,  
w szczotk• czyszcz!c!, wyci!ga -
ny rolkowy stó• na wej•ciu i urz! -
dzenie wydmuchuj!ce z ta•my. 

(artyku• sponsorowany)

G!ówna siedziba:
Homag Polska Sp. z o.o.
ul. Pr"dzy•skiego 24, 
63-000 $roda Wlkp. 
tel. 061 647 45 00, 
fax 061 647 45 90
www.homag-polska.pl 
info@homag-polska.pl

Zapraszamy Pa•stwa 
do odwiedzenia nas podczas 
Dni Otwartych 
HOMAG POLSKA 
w nowym oddziale ko!o 
Krakowa - BIERTOWICE 239, 
32-440 Su!kowice
5 - 6.09.2008 (pi"tek - sobota)
godz. 9:00 - 17:00.

MASZYNY |  Nowe propozycje w Grupie Homag

Jeszcze szybciej, jeszcze wydajniej, bardziej elastycznie
GRUPA HOMAG wprowadza do swoich maszyn liczne 
unowocze•nienia. Dzi•ki temu staj• si• szybsze, spe •niaj• 
oczekiwania elastycznej produkcji i gwarantuj• zwi• kszon• 
wydajno•• pracy, przy jednoczesnym zachowaniu wysok iej 
jako•ci wyrobów. 

Najwa#niejsze dane techniczne:
Wystawanie pi•y: 75 mm
D•ugo•" ci•cia:   
3100/3800/4300 mm
Posuw wózka pi•owego:  
5-100 m/min
Pr•dko•" belki podaj!cej:                    
60 m/min
do przodu 25 m/min
Oprogramowanie:   
CADmatic 4 PRACTIVE 
z gra$k! trójwymiarow!
Monitor 17”- TFT- p•aski
Silnik pi•y g•ównej 7,5 kW
Silnik pi•y podcinaj!cej 1,1 kW
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Lamello to nie tylko piórka bukowe, 
lecz ca•y system po•!cze%. G•ówn! 
jego zalet! jest to, #e do wykonania 
ró#nego typu po•!cze% wykorzystu -
jemy tylko jedn! z produkowanych 
przez $rm• Lamello AG Verbin -
dungstechnik GmbH frezarek nuto -
wych – TOP 20S4 lub Classic C3. 
Niezale#nie od typu z•!czki, proces 
ten przebiega podobnie. Pierw -
sz! czynno•ci! jest wyfrezowanie 
gniazda pod z•!czk•. Pozycjonowa -
nie frezarki na elemencie odbywa 
si• praktycznie bez wykorzystania 
miary. Czynno•" t• u•atwia sze -
reg znaczników umieszczonych na 
korpusie frezarki. Jako baz• wyko -
rzystujemy równie# kra%ce przy -
k•adnicy k!towej. Bez problemu 
wykonamy frezowanie pod ka#dym 
k!tem w przedziale od 0° do 90°. 

Uchylna przyk•adnica z naniesion! 
podzia•k! k!tow! posiada sta•e 
punkty dla 22,5°, 45°, 67,5°. Kolej -
nym etapem jest za•o#enie z•!czki. 
Proces ten przebiega nieco inaczej 
– w zale#no•ci od zastosowanego 
•!cznika. W przypadku piór buko -
wych, przed ich osadzeniem nale#y 
nanie•" klej w taki sposób, aby znaj -
dowa• si• on na •ciankach, a nie na 
dnie gniazda. 

U•atwia to specjalny podajnik kle -
jowy Dosicol lub Servicol. Piórko 
osadzamy r•k!, bez u#ycia dodat -
kowych narz•dzi. Po z•o#eniu ele -
mentów ca•o•" •ciskamy za pomoc! 
specjalnych pasów i os•on naro#ni -
ków. Zestaw •ciskaj!cy Lamello jest 
bardzo prosty w u#yciu, zapewnia 
dok•adne utrzymanie k!ta prostego 
pomi•dzy elementami. Podobnie 
osadza si• wykonane z tworzywa 
piórko typ K20, przeznaczone do 
wykonywania po•!cze% o zwi•kszo -
nej wytrzyma•o•ci, oraz typ C20, 
stosowane do •!czenia elementów 
wykonanych z takich tworzyw, jak 
Corian i Varicor. Roz•!czne, wyko -
nane z aluminium pióro Simplex 
wbijamy w gniazdo m•otkiem za po -
•rednictwem przyrz!du pozycjonu -
j!cego. Z•!czka sk•ada si• z dwóch 
cz••ci. Wa#ne jest, aby by•y one 
w•a•ciwie wbite we wr•g, równo -
legle do jego p•aszczyzny. Zapewni 
to •atwe •!czenie i roz•!czanie ele -
mentów. Powierzchnia piórka jest 
specjalnie #•obiona i silnie utrzymu -
je si• w gnie&dzie. Jako dodatkowe 
wzmocnienie mo#na zastosowa" 
klej. Jednym z nowszych rozwi!za% 
wprowadzonych do oferty Lamello 

jest z•!czka Fxio. S•u#y ona do trwa -
•ego •!czenia wszelkiego typu ram, 
opaski drzwiowej, coko•ów mebli 
itp. Po wyfrezowaniu gniazda na -
nosimy klej na jedn! z powierzch -
ni styku elementów, •!czymy je 
i wbijamy z•!czk• m•otkiem. Fxio 
jest tak skonstruowane, #e jedno -
cze•nie •!czy i zaciska natychmiast 
po wbiciu z•!czki. Najnowszym pa -
tentem szwajcarskiego producenta 
jest innowacyjna roz•!czna z•!czka 
Clamex. Ze wzgl•du na wi•ksz! 
szeroko•" z•!czki do wyfrezowania 
gniazda, frez nale#y zmieni" na 
g•owic• wielono#ow! o wymiarach 
Ø100 x 20 x 8 mm. Gniazdo wyko -
nujemy tak samo jak w przypadku 
frezowania pod piórko bukowe. Do -
datkow! czynno•ci! jest wykona -
nie otworu s•u#!cego do zamkni• -
cia i otwarcia po•!czenia. Wiercenie 
wykonujemy, wykorzystuj!c spe -
cjalny szablon, który po umieszcze -
niu we wr•gu na pióro precyzyjnie 
poprowadzi wiert•o we w•a•ciwe 
miejsce. Nast•pnie nale#y osadzi" 
z•!czk• w gnie&dzie i przykr•ci" j! 
za pomoc! •rub. Dalej pozostaje tyl -
ko z•o#enie elementów i zamkni•cie 
po•!czenia za pomoc! klucza torx. 

Oczywi•cie, elementy mo#na wie -
lokrotnie •!czy" i roz•!cza", w za -
le#no•ci od potrzeb. Clamex jest 
zdecydowanie lepszym rozwi! -
zaniem ni# tradycyjne po•!czenie 
mimo•rodowe. Do jego wykonania 
wystarczy proste elektronarz•dzie. 
Po•!czenia elementów mo#emy wy -
konywa" pod skosem, w zakresie od 
60° do 180°. Po•!czenie Clamex jest 
bardziej estetyczne – otwór s•u#! -
cy do jego zamkni•cia ma •rednic• 
zaledwie 6 mm i najcz••ciej nie wy -
maga za•lepienia. W odró#nieniu 
od mimo•rodów, pojedyncza z•!cz -
ka Clamex zabezpiecza elementy 
przed skr•caniem, a dopuszczalna 
tolerancja monta#u ± 0,75 mm eli -
minuje ewentualne niedok•adno•ci 
frezowania i przykr•cania z•!cz -
ki. Mo#e by" ona z powodzeniem 
stosowana do •!czenia elementów 
wykonanych z drewna litego, jak 
i materia•ów drewnopochodnych. 
Clamex jest produktem, który  
w sposób optymalny uzupe•nia do -
tychczasowy program •!czenia ele -
mentów, oferowany przez Lamello.
Przedstawicielem $rmy Lamello na 
terenie Polski jest Agencja AMK sp. 
z o.o. z Poznania.                                      n

FREZARKI NUTOWE |  System !"czenia elementów drewnianych 

Jedno urz"dzenie – ró#ne !"czenia  
!•czenie ró"nych elementów 

drewnianych pod ró"nymi 
k•tami nie sprawia ju" dzi• 
trudno•ci. Wykorzystuj•c 

technologi• Lamello i tylko 
jedno urz•dzenie, mo"na wy -

kona• ka"de po••czenie.

PIOTR DEMBNY

Frezowanie gniazda.
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Jej wyj!tkowa budowa sprawdza 
si• podczas monta#u mebli ku -
chennych czy szaf pod zabudow•, 
ale tak#e np. okien dachowych. 
WU181PT znajdzie zastosowanie 
wsz•dzie tam, gdzie wa#nym 
elementem prac jest niczym nie -
skr•powana swoboda ruchów. 

Automatyczna blokada wrzecio -
na pozwala na obs•ug• jedn! r•k! 
szybkomocuj!cego uchwytu i wy -
mian• narz•dzi (wierte•, bitów). 
Pole robocze urz!dzenia dodat -
kowo o•wietlane jest za pomoc! 
lampki LED, co zapewnia wyra& -
ne widzenie przy s•abym •wietle 
otoczenia. W obudowie wiertarko-
-wkr•tarki marki WORX znajduj! 
si• dwa gniazda na bity oraz pole 
magnetyczne do przytrzymywa -
nia wkr•tów. Uchwyt pokryty 

jest w 100 proc. gum!, co daje 
pewno•" chwytu i podwy#sza 
komfort pracy. 
Wkr•tarka k!towa WU181PT 
marki WORX dostarczana jest 
z dwoma akumulatorami i szybk! 
inteligentn! •adowark!, nazwa -
n! tak ze wzgl•du na jej funk -
cj• ochrony akumulatora, czyli 
zastosowanie elektronicznego 
uk•adu dostosowuj!cego napi• -
cie •adowania podczas •adowania 
akumulatora. Pozwala ona •ado -

wa" akumulatory niklowo-kad -
mowe o napi•ciu znamionowym 
od 12V-24V. Dynamiczny proces 
dostosowania napi•cia podczas 
pracy •adowarki pozwala na op -
tymalizacj• •adowania, przez co 
wyd•u#a #ywotno•" akumulatora 
nawet o kilkaset procesów •ado -
wania. Dodatkowym zabezpie -
czeniem jest czujnik temperatury 
akumulatora, który nie pozwoli 
na rozpocz•cie procesu •adowa -
nia zbyt ciep•ego lub zbyt zimne -
go akumulatora. 
Maksymalny moment dokr•caj! -
cy wynosi 10 Nm. P•ynny zakres 
obrotów 0-800/min pozwala wier -
ci" w metalu do 10 mm, a w drew -
nie do 25 mm.                                    n

NOWO!" |  Akumulatorowa wkr$tarka k"towa WU181PT

Wkr•ci si• wsz•dzie
Nowa wkr•tarka k•towa 

marki WORX u•atwia wkr•ca -
nie !rub w miejscach trudno 

dost•pnych.

Akumu-
latorowa 
wkr•tarka 
k•towa 
WU181PT. fo

t.
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l  Wiertarki wielowrzecionowe Gomad 
6 000 euro/szt. Tel. 0605 599 552, 013 
464 21 00.
l  Bezinwazyjne wilgotno!ciomierze 
do drewna (okleiny, parkietu, p"yty 
meblowej i drewna surowego), szybki 
i dok"adny pomiar za rozs#dn# cen$. 
Tel. 0509 725 103.
l  Ostrza"ka 600 mm do no%y strugar -
skich (ostrz#ca 4 no%e). Tel. 0603 943 
577.
l  Zgrzewarka do pi" ta!mowych Ideal 
typ BS 1, oko"o 3 200 lub zamiana. Tel. 
0509 624 474.

l  Prasa do forniru, czteropó"kowa 
o wymiarach 3300 x 1500, wodna 
oraz inne maszyny stolarskie. Tel. 022 
762 86 02.
l  Firma sprzeda strugark$ grubo!cio -
w#, strugark$ wyrówniark$, pras$ do 
fornirowania, spr$%ark$, okleiniark$ 
w#skich p"aszczyzn. Tel. 023 654 70 
03.
l  Trak ta!mowy Drozdowski 2005 
rok, trak Wirex CZ - 1 rok 1999. Tel. 
0600 827 697.
l  Prasa trapezowa jednostronna pneu -
matyczna 3,70 x 110, dwustronna 
5,00 x 110,  frezarka z wózkiem do 
czopowania Robland, w rozliczeniu 
mo%e by& pi"a formatowa. Tel. 0609 
840 720, 071 313 08 74.

"y i parzony. Tel. 071 316 21 03.
l  Graniak bukowy suchy 19 x 22 x 
215-510 mm, ko"ek bukowy ø 12-ø 
16, d"ugo!& wg zapotrzebowania. Tel. 
0604 201 432, 0604 682 408.
l  Produkcja podbiciówki o szeroko!ci 
9 cm, grubo!ci 15 mm oraz boazerii 
o szeroko!ci 9 cm, grubo!ci 11 mm 
i szeroko!ci 6 cm, grubo!ci 11 mm. 
Tel. 018 277 10 87, 0503 550 147.
l  Tarcica krótka iglasta do 2 m, gru -
bo!& 25 mm, w ci#g"ej sprzeda%y. Tel. 
0602 688 896.
l  Tarcica sucha 8-10 ', kl. I i II, d#b, 
jesion, buk, sosna, modrzew, grubo!& 
32, 50 i 70. Tel. 0609 315 877, 0501 
439 642.
l  Tarcica klon i wi#z sezonowana. Tel. 
0603 653 661.
l  Tarcica d$bowa, gr. 52 mm, sucha, 
10 ', I klasa, 3 000 z"/m 3, d$bowa 
26 mm, sucha, 10 ', I klasa, 2 700  
z"/m 3, importowana, sta"e dostawy. 
Tel. 0601 772 726.

l  D$bowe fryzy parkietowe oraz deska 
do kantu. Tel. 085 683 46 38. 

l  Skrzyniopalety sadownicze – kupi$, 
p"atne przy odbiorze. Tel. 0691 891 
688.
l  Odziomki olchowe i fryza mokra 
– kupi$, p"atne gotówk#. Tel. 0790 
287 329.
l  Dr#%ki * 28 sosnowe – kupi$. Tel. 
0698 389 751, 024 389 51 22. 
l  Kupi$ tarcic$ sosnow# mokr# 
z k"ód odziomkowych, obrzynan#, 
zamówienia pe"ne "adunki. Tel. 041 
275 56 60.

l  Piec Moderator z Hajnówki 300 kW 
CO, pracowa" 2 lata. Tel. 083 352 76 
86, 0501 511 888.
l  Suszarnia do drewna Hajnówka 
DKQE 4 i DKQE 8. Tel. 0695 301 
203.
l  Pompa wodna typ 40/WR/160 pro -
dukcji leszczy+skiej; pompa t"ocz#ca 
produkcji niemieckiej. Tel. 0606 242 
375.
l  Piec AZSO - 250 i AZSO - 500, Wiel-
kopolska. Tel. 0501 554 224.
l  Przedpalenisko AZS0 - 250 z podaj -
nikiem, dozownikiem celkowym, wen -
tylatorem AZSO - 50 kpl. Tel. 0602 
716 299.
l  Kot"y nowe i u%ywane, skup sprze -
da%, 50-2000 kW, silosy cynkowe, 
pod"ogi ruchome. www.plomex-pol.pl. 
Tel. 0504 465 955.
l  Nagrzewnice, konwektor typ 180 
– 1202. Tel. 0608 415 326.
l  AZSO - 100 kW Hamech wraz z kot -
"em 60 kW Konstal, rok produkcji 
2001. Tel. 0608 415 326.

l  Parkiet d$bowy, jesionowy, bukowy 
– wysoka jako!&, ceny dla ka%dego, 
transport do 50 km gratis, poleca pro -
ducent. Tel. 0606 133 716. 
l  P"yta HDF surowa i lakierowana, 
p"yta pil!niowa, wiórowa i OSB  
– tanio. Tel. 0608 292 869, 059 834 
41 17.
l  Sklejka bezpo!redni importer, du%e 
ilo!ci – tanio. Tel. 0608 292 869, 059 
834 41 17.
l  P"yta MDF klasa II, du%e ilo!ci – tanio. 
Tel. 0608 292 869, 059 834 41 17.
l  Tarcica d$bowa powietrznosucha, 
kl. I i II, grubo!& 4 i 5 cm, jesion jasny, 
grubo!& 4 i 5 cm, kl. I i II, bardzo du%y 
wybór. Tel. 048 676 36 86, 0503 954 
624.
l  Tarcica topolowa i olchowa. Tel. 
0696 448 990.
l  K"ody jesion, topola, olszyna, brzo -
za, lipa. Tel. 0606 256 375, 023 654 
47 22.
l  Dr#%ki sosnowe do "ó%eczek dzieci$-
cych ø 16 mm, ilo!& 5 000 sztuk, cena 
do uzgodnienia. Tel. 086 219 14 03.
l  Tarcica suszona d#b, jesion, buk bia -

Og!oszenia drobne
l  P"yta lniana do wype"nie+ drzwio -
wych – bardzo dobre w"asno!ci d:wi$ -
koch"onne, grubo!& 33 mm, wymiary 
2100 x 2620. Tel. 018 331 54 35, faks 
018 333 81 89.
l  Wi$:by dachowe, tarcica, pod"ogi. 
Tel. 062 784 51 19, 062 784 51 08.
l  Tarcica sucha buk, d#b, jawor, jesion 
– ceny konkurencyjne, woj. dolno!l# -
skie. Tel. 0604 994 444.
l  Tartak oferuje d#b, buk, jesion, klon, 
jawor, sosna, !wierk, modrzew, jod"a su -
cha. Tel. 0602 468 413, 0600 312 605.
l  Okleiny i ob"ogi sosna – producent, 
P"o+sk. Tel. 023 662 22 14.
l  Tarcica d$bowa, jesionowa, buko -
wa z mo%liwo!ci# wysuszenia, poleca 
producent, Ma"opolska. Tel. 0606 133 
716.
l  Producent sprzeda desk$ pod"ogo -
w#, d$bow#, parkietow# lit# i klejon# 
kl. I, II, III, fryza d$bowa. Tel. 0693 
334 475, 0605 170 942.
l  Sztachety olchowe, bukowe, cztero -
stronnie strugane, kanty fazowane o wy -
miarach 24  x 70 x 1100/1500/1800/2000. 
Tel. 048 621 11 11.

>Materia!y drzewne
>Kupno

>Urz"dzenia ciep!ownicze
>Sprzeda#

>Narz$dzia
>Sprzeda#

>Maszyny
>Sprzeda#
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74 | l  Trak ta!mowy Wirex z pe"n# hydrau -
lik#, 1999 rok. Tel. 0600 827 697.
l  Szli*erka szerokota!mowa Sandin -
gmaster, 2 agregaty, walec, stopka 
szeroko!& 60 cm, lata 80., mo%liwo!& 
sprawdzenia podczas pracy, cena  
17 000 z". Tel. 0600 445 150.
l  Profesjonalne u%ywane obrabiarki 
do drewna, oko"o 300 szt., gotowych 
do pracy od zaraz, skup, sprzeda%, za -
miana, raty. Tel. 0509 020 499, 033 
823 26 97.
l  Grubo!ciówka 2-wa"owa, szer.  
80 cm, prod. czeskiej, okleiniarka do 
okleiny naturalnej typ Kuper, okle -
iniarka do profili Brandt. Tel. 0606 
242 375. 

l  Cyklon wiórów (odci#g) wraz z wen -
tylatorem i silnikiem 10 kW oraz 
zestaw rur odci#gowych, zdemonto -
wany, kompletny, cena 3 000 z". Tel. 
0608 123 047.
l  Szli*erka kombinowana tarczowo-ta -
!mowa Safo DZXA, produkcji S"upsk, 
cena 2 900 z" oraz linia do produkcji 
gitar, cena 29 000 z". Tel. 075 713 70 
08, 0602 716 000.
l  Strugarka czterostronna FESTO. Tel. 
0604 563 322. 
l  Trak na szerok# ta!m$ produkcji 
szwedzkiej z mechanizacj#, nowe wie -

lopi"y produkcji niemieckiej, w tym 
dwuwa"owe, suszarnie pró%niowe. 
Tel. 0606 897 780.
l  R$bak 2-wa"owy bez silnika, nowy, 
wyci#g trocin, czopiarka Festo z wóz -
kiem, kopiarko-rze:biarka, prasa 
monta%owa, prasa trapezowa, prasa 
hydrauliczna 100 x 150 cm. Tel. 0602 
460 664.

l  Grubo!ciówko-wyrówniarka Jaroma 
40, szli*erka 2-tarczowa Safo, forma -
tyzerka 2-stronna Celaschi g#sienico -
wa, pi"a formatowa Altendorf, wózek 
wid"owy. Tel. 0602 460 664.
l  Czeskie maszyny stolarskie z 2006 
r., pilarka formatowa Kusing, szli*er -
ka pionowa, strugarko-grubo!ciówka 
oraz wyci#g do trocin, odci#g wiórów. 
Tel. 0604 182 235.
l  Maszyny po zlikwidowanym war -
sztacie, prasa do doklejek na gor#co 
STEGHER, frezarko-pilarka, frezarka 
górnowrzecionowa i inne. Tel. 0501 
837 988.
l  Linie Weinmanna www.weinmann-
partner.de do prefabrykacji domów  
w szkielecie drewnianym, metalo -
wym, maszyny Homag Polska. Tel. 
0500 123 700.
l  R$bak przejezdny, cena 10 000 z", 
agregat pr#dotwórczy 60 kW, cena  
5 000 z". Tel. 0604 994 621.
l  Sprzeda% pilarek ta!mowych, tra -
ków, ostrzarek i rozwieraków do 
brzeszczotów, oferta na naszej stronie 
internetowej www.wirex.pl. Tel. 043 
842 58 27.
l  R$bak tarczowy 4 no%e, !rednica 
tarczy 120 cm, spalinowy, szeroko!& 
wpustu roboczego 240 x 240. Tel. 
0504 091 495.

l  <adowarka Kramer 312 SE, rok 
1990, stan dobry. Tel. 0600 827 697.
l  Okleiniarka Ima w#skich kraw$dzi, 
1976 rok, cena brutto 15 860 z". Tel. 
0508 257 254.
l  Prasa trapezowa jednostronna pneu -
matyczna 3,70 x 110, dwustronna 
5,00 x 110, szli*erko-polerka typ Flad -
der, ostrza"ka narz$dziowa NVA-25. 
Tel. 0609 840 720, 071 313 08 74.

l  Trak ta!mowy, pionowy, dwug"owi -
cowy *rmy LIGNUMA. Tel. 091 418 
82 69.
l  Ta!mówka pionowa stolarska niemie -
cka (oryginalna). Tel. 0607 260 959.

l  Ta!mówka pionowa z wózkiem  (roz -
dzielcza) do ci$cia pryzm. Tel. 0607 
260 959.

l  Trak GKT 60, walcarka, ostrza"ka, 
pi"y trakowe. Tel. 0601 466 647.
l  <adowarka teleskopowa Merlo, wid -
lak 2,5 tony gazowy, mini"adowarka. 
Tel. 0601 466 647.
l  Suszarnie 4 sztuki Hajnówka, piec 
cena 38 000 z", ostrzarka do frezów 
i no%y. Tel. 0601 466 647.
l  Pi"a z podcinaczem Rema, 2000 rok, 
3 sztuki, okleiniarka Holz-Her Sprint 
1411, 1310, 6 sztuk OTT, 10 m.b., 
pe"na opcja, trak pionowy, ta!mowy, 

nowe krzywoliniowe od 7 700 z". Tel. 
0606 962 767.
l  Wyrówniarki, grubo!ciówki. Pra -
sa do fornirowania hydrauliczna, 
2200x1100 - elektr. 6 si"owników 
– 19600 z". Pilarki formatowe, radial -
ne, kapówki, gilotyny do szprosów, 
wiertarki wielowrzecionowe poziome 
i inne - tel. 022 357 91 60, 0 510 165 
645.

l  Strugarka czterostronna WEINIG 
6 g"owic, pilarki formatowe od 6 tys. 
frezarki dolnowrzecionowe od 3 tys. 
czopiarki. Gilotyna do forniru HYM -
MEN – 7500 z",  !ciany wyci#gowe 
SPANEX, okleiniarki NEY, HEBROCK, 
HOLZHER i inne, tel. 022 357 91 60,  
0510 165 645.
l  Trak ta!mowy poziomy, posuw au -
tomatyczny, korowarka, czytnik elek -
troniczny, hydraulika (za"adunek, 
obracak, poziomowanie), certy*kat, 
gwarancja. Tel. 0667 724 843, 041 
302 11 95.
l  Grubiarka 60 Martin T-44, szli*erka 
szerokota!mowa 1100, centrum do 
oklein Weinig UC 5, prasa monta%owa 
Hess, pilarka formatowa Altendorf, 
Martin oraz inne. rgholz@wp.pl  Tel. 
0606 732 298.

Og!oszenia drobne



www.drewno.net gazeta przemys•u drzewnego | wrzesie• 2008

| 75l  Frezarko-kopiarka Wigo, sprawna 
technicznie, gotowa do produkcji. Tel. 
0603 602 042.
l  Automat tokarski Hempel VKHE, rok 
produkcji 1991. Tel. 0694 416 644.
l  Pantograf r$czny produkcji w"oskiej, 
pi$ciog"owicowy, lata 70. Tel. 0603 
943 577.
l  G"owice System Oppold DJ68 do pro -
dukcji okien drewnianych - 16 g"owic 
z no%ami wymiennymi. Tel. 075 761 
73 43.
l  Lakierniczy tunel suszarniczy pro -
dukcji francuskiej z 2001 r., d". 10 m.b., 
!wiat"o robocze, wys. 1,3 m, szer. 2,2 
m, nagrzewnica olejowa, moc palnika 
105-209 kW. Tel. 0601 789 774.
l  CNC Reichenbacher 1990 rok, cena 
20 000 euro, typ RANC 10, 1995 rok, 
cena 10 000 euro, typ RANC 7. Tel. 
0605 599 552, 013 464 21 00.
l  Linia do produkcji szu=ad Pankok/
Kochek, szt. 2, cena 10 000 euro/szt. 
Tel. 0605 599 552, 013 464 21 00.
l  Linia do lakierowania UV z szu=ad#, 
30 000 euro, automat do wycinania 
naro%y szu=ad KOCH, cena 15 000 
euro. Tel. 0605 599 552, 013 464 21 
00.
l  Frezarko-wiertarka pozioma Pemal 
Malbork, stanowisko do malowania 
natryskowego Klimawent – 1998 r. 
Tel. 0695 601 970.
l  Pilarka poprzeczno-wzd"u%na Rema 
Reszel DMMS40/340, listopad 2004, 
stan bardzo dobry. Tel. 0604 643 121.
l  Okleiniarka Cehisa Compact 5.2, rok 
2006, stan bardzo dobry. Tel. 0604 
643 121.
l  Kompletne AZSO 250 w bardzo do -
brym stanie. Tel. 085 683 46 38.
l  Szli*erki szerokota!mowe Sandin -

gmaster CSB – 2 – 900, cena 20 000 
z", SCM Sandra, cena 24 000 z", Heese -
mann, cena 7 000 z", stan bdb, www.
mar-masz.pl. Tel. 0607 377 866.
l  Zszywarka Kuper typ FW 1200, okle -
iniarka Holz- Her. Tel. 0691 847 734, 
063 241 93 42.
l  Gilotyna do okleiny. Tel. 091 561 06 
64.
l  Prasa trapezowa jednostronna pneu -
matyczna 5 x 110, prasa trapezowa 
dwustronna pneumatyczna 4,50 x 
110, prasa do "#czenia wzd"u%nego, 
szli*erko-polerka typ Fladder. Tel. 
071 313 08 74, 0609 840 720.
l  Cyklon do trocin wraz z orurowa -
niem – sprzedam.  Tel. 0604 433 086, 
067 268 40 86.
l  Trak DTRA 63 kompletny, korbo -
wody DTRA. Tel. 0602 714 549, 0602 
693 067.
l  Pi"a do ci$cia poprzecznego, pi"a sto -
likowa z ramieniem DMML 35, wielo -
pi"a g#sienicowa. Tel. 0608 013 967.
l  Frezarka Schröder, pi"a pó"formato -
wa z wózkiem i prowadnic# boczn#. 
Tel. 0691 341 904.
l  Kopiarko-rze:biarka niemiecka, 2 
sztuki, stan bdb, frezarka górnowrze -
cionowa SCM R9 z rolkami w stole, 
przed"u%ki sto"u. Tel. 0602 460 664.
l  Gilotyna do forniru z elektrycznym 
zderzakiem 225 cm, wyci#g 4-worko -
wy 4 kW, wózki trakowe r$czne, pi"a 
ta!mowa. Tel. 0602 460 664.
l  Nowe traki tarczowe do drewna 
!redniowymiarowego, maksymalna 
wydajno!& przy minimalnym zu%yciu 
energii, certy*kat CE. Tel. 013 435 45 
39, 0604 975 870.
l  Okleiniarka IMA Compact 820 bez -
po!rednio z ma"ej *rmy, stan bdb, rok 

produkcji 1992, cena 23 000 z". Tel. 
0605 634 663. 
l  Obrabiarka czterog"owicowa, pra -
sa do "#czenia na d"ugo!& przelotowa 
pneumatyczna wraz z kapówk# – ta -
nio. Tel. 0605 062 031.
l  Ostrza"ka i rozwierak do pi" ta!mo -
wych, cena 2 500 z". Tel. 0502 658 
602.
l  Trak ta!mowy, poziomy, pe"na elek -
tronika, wielopi"a WRL – 500, wózek 
wid"owy GPW – gazowy, 1995 rok, 
ceny do uzgodnienia. Tel. 0505 137 
874. 
l  Maszyny stolarskie i tartaczne sprze -
dam i kupi$. Tel. 0602 459 611.
l  Maszyny tartaczne oraz do drewna 
i p"yt – sprzedam. Tel. 0511 162 853.
l  Foliarka k#towa 50 x 60, foliarka tu -
nelowa 35 x 44, wielopi"a, wysoko!& 
ci$cia 120 mm. Tel. 018 277 19 41, 
018 277 19 19. 
l  Frezarka pozioma FFBA – 500, FOD 
Bydgoszcz, 2000 rok, stan idealny, 
wielopi"a jednowatowa g#sienicowa 
30 kW, silnik g"ówny. Tel. 0608 329 
576.
l  Suszarnia do drewna, pojemno!& 12 
m 3, nowe wentylatory i sterowanie, 
cena do negocjacji. Tel. 0664 712 100.
l  Prasa trapezowa Tech-Fa-Miler, fre -
zarka obrze%y listew okleinowych typ 
Feniks (ZDZ) Mi$dzyrzecz. Tel. 0601 
941 927, 0601 254 767.
l  Niemiecka grubo!ciówka VEB, sze -
roko!& 60, stan dobry, cena 4 200 z". 
Tel. 033 852 94 25.
l  Ostrza"ka stolarska do no%y, frezów 
niemieckiej *rmy Kolman, cena 3 600 
z", frezarka Gomad, 4 pr$dko!ci, lewe 
obroty dwubiegowe, cena 5 100 z", 
stan bdb. Tel. 033 852 94 25.

Og!oszenia drobne
l  Uniwersalna ostrza"ka narz$dzio -
wa polskiej *rmy Pemal Malbork typ 
Dure do frezów, no%y, wierte" itd., 
stan idealny, cena 6 400 z". Tel. 033 
852 94 25.

l  Superprofesjonalna frezarka Rugel, 
niemiecka, 4 pr$dko!ci, zmiana na 
guzikach, elektryczne podnoszenie 
wrzeciona, posuw, blat 120 x 120, 
stan bdb, cena 10 100 z". Tel. 033 852 
94 25.
l  Wiertarka wielowrzecionowa nie -
mieckiej *rmy Bilek Dubel*x, cena  
3 100 z". Tel. 033 852 94 25.
Formatyzerko-czopiarka 2-stronna,  
3 g"owice na stronie, cena 25 000 z". 
Tel. 0602 483 972.
l  Frezarka Gomad, pi"a Rema DLMB 
40, posuw 3 rolki, wiertarka pozioma, 
wyrówniarka 40, pi"a poprzeczna. Tel. 
0604 121 779.
l  Trak szerokota!mowy Canali, nap$d 
silnik spalinowy, ostrzarka do pi", trak 
pionowy 60 hydrauliczny. Tel. 0604 
487 832. 

l  Grubo!ciówki Jaroma 40, cena 9 500 
z", Jaroma 80, cena 11 000 z", Jaro -
ma 60, cena 8 500 z", Kamro 52, cena  
11 500 z", Jaroma 41, cena 5 500 z", 
www.mar-masz.pl. Tel. 0607 377 866.
l  Cyklon do trocin du%y, !rednica 100 
cm, d"ugo!& 440 cm dwucz$!ciowy, 
cena netto 2 000 z". Tel. 0502 853 
685.
l  Okleiniarka JDM Euromatic produk -
cji w"oskiej, cena do uzgodnienia. Tel. 
0602 548 772.
l  Maszyny i urz#dzenia stolarskie, 
silniki elektryczne – sprzedam. Tel. 
0602 498 250.
l  Brykieciarka Alchemik, dobry stan, 
ma"o u%ywana, cena 20 000 z". Tel. 
062 732 75 76, 0601 758 446.
l  Prasa hydrauliczna 6 pó"ek 2 x 1,3; 
gilotyna do forniru 2,4; pilarka Pemal. 
Tel. 0601 838 270.
l  Wiertarka DWJA Malbork nieu%ywa -
na, cena 4 600 z", pi"a ta!mowa, cena 
2 800 z". Tel. 0503 775 756.
l  Okleiniarka Felder 200, rok prod. 
2005, cena 16 500 z". Tel. 012 388 26 
04, 0606 208 875.
l  Wyrówniarka >efam z 1989 roku, 
szeroko!& 50 cm, cena 4 200 z", w do -
brym stanie. Tel. 0602 366 901.
l  <adowarka z paleciakiem, 1984 rok, 
stan bdb, super"adowarka, 1999 rok, 
JCB Robocat, okazyjna cena. Tel. 0785 
714 293, 062 731 20 62.
l  Odpylacz workowy 2,2 kW, polski, 
nowy, cena 2 290 z", odpylacz 6-wor -
kowy, cena 2 800 z", nowy. Tel. 0601 
478 570.


